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Разработана на основании примерной учебной программы данной дисциплины, составленной в соответствии с государственными требованиями к минимуму содержания и уровня подготовки специалистов по указанным специальностям.
I. Организационно-методический раздел

1. Цель изучения дисциплины
Изучение «Экономической теории» в вузе составляет фундамент профессиональной подготовки экономистов. 

Цель курса «Экономичес​кая теория»:

- дать студентам знания фундаментальных основ микро- и макроэкономики и целостное представление об экономической теории;

- показать аналитический аппарат исследования экономических проблем;

- привить навыки решения задач;

- сформировать экономическое мышление.

Формирование знаний и навыков студентов осуществляется в ходе лекционных, практических (семинарских) занятий, выполнения контрольных и курсовых работ, написания рефератов, осуществления самостоятельной работы с литературой.

2. Требования к уровню освоения содержания дисциплины


Иметь представление:
- об эволюции экономической науки;

- об особенностях формирования микроэкономического равновесия на различных рынках и макроэкономического равновесия (общего и частичного);

- о макроэкономической динамике;

- об особенностях функционирования и совершенствования экономической системы современной России, основных тенденциях в реальном секторе экономики;

- об особенностях использования инструментов кредитно-денежной, бюджетно-налоговой, антиинфляционной политик;

- о роли государственного регулирования экономики и его основных методах;

- о влиянии процесса глобализации на национальную экономику.


Знать:
- основы экономической науки;

- представителей мировой и отечественной экономической науки, ведущие современные течения экономический мысли;

-  основы микро- и макроэкономики в объеме требований к обязательному минимуму содержания основной образовательной программы подготовки специалиста;

-   особенности переходной экономики России.



Уметь:
- осуществлять поиск, сбор, хранение и обработку экономической информации для подготовки решений, обеспечивающих повышение эффективности деятельности предприятий, а также для разработки стратегии и тактики деятельности предприятий и организаций; 

-   в условиях развития экономической науки и изменяющейся социальной практики переоценивать имеющиеся знания, а также приобретать новые экономические знания. 

Это должно помочь будущим специалистам всесторонне оценивать современную экономическую ситуацию, грамотно прогнозировать ее возможное развитие, выбирать адекватные методы достижения поставленных целей, предвидеть последствия своей деятельности.

3. Объем дисциплины и виды учебной работы

	Вид учебной работы
	Всего часов
	Курс 1- 3

	
	Заочное отделение
	Дневное отделение
	

	
	НЭ
	МО
	М
	ГМУ
	НЭ
	

	Общая трудоемкость дисциплины
	450
	250
	264
	250
	450
	

	Аудиторные занятия:
	64
	36
	36
	36
	223
	

	лекции
	48
	28
	28
	28
	127
	

	практические занятия
	16
	8
	8
	8
	96
	

	Самостоятельная

работа
	386
	214
	228
	214
	227
	

	контрольная работа

курсовая работа
	1 шт.

1 шт.
	1 шт.

1 шт.
	1 шт.

1 шт.
	1 шт.

1 шт.
	-

1 шт.
	

	Вид итогового тестирования
	зачет, экзамен, экзамен
	зачет, экзамен
	зачет, экзамен
	зачет, экзамен
	Зачет, экзамен, экзамен
	


	Вид учебной работы
	Всего часов
	Курс 1- 3

	
	Заочное отделение
	

	
	ФК
	БУ
	Э
	

	Общая трудоемкость дисциплины
	184
	184
	250
	

	Аудиторные занятия:
	36
	36
	36
	

	лекции
	28
	28
	28
	

	практические занятия
	8
	8
	8
	

	Самостоятельная

работа
	148
	148
	214
	

	контрольная работа

курсовая работа
	1 шт.

1 шт.
	1 шт.

1 шт.
	1 шт.

1 шт.
	

	Вид итогового тестирования
	зачет, экзамен, экзамен
	зачет, экзамен
	зачет, экзамен
	


4. СОДЕРЖАНИЕ ДИСЦИПЛИНЫ

4.1. Разделы дисциплины и виды занятий

	Раздел дисциплины и тема
	Заочное отделение
	Дневное отделение

	
	МО, М, ГМУ, 
	НЭ
	НЭ

	
	лекции
	практ. занятия
	лекции
	практ. занятия
	лекции
	практ.

занятия

	Раздел 1.Тема 1
	2
	
	2
	1
	4
	4

	Тема 2
	
	1
	2
	
	4
	4

	Тема 3
	2
	
	4
	1
	8
	4

	 Тема 4
	2
	
	4
	1
	4
	4

	Тема 5
	
	1
	4
	1
	4
	4

	Раздел 2.Тема 1
	2
	
	4
	1
	4
	4

	Тема 2
	
	1
	2
	1
	4
	4

	Тема 3
	2
	
	2
	
	4
	4

	Тема 4
	2
	
	2
	1
	4
	4

	Тема 5
	2
	
	2
	
	8
	4

	Тема 6
	
	1
	2
	
	8
	4

	Тема 7
	2
	
	2
	1
	8
	4

	Раздел 3. Тема 1
	2
	
	2
	
	2
	2

	Тема 2
	2
	
	1
	
	2
	2

	Тема 3
	
	1
	
	1
	4
	2

	Тема 4
	
	1
	
	1
	4
	2

	 Тема 5
	
	1
	
	1
	4
	4

	Тема 6
	2
	
	1
	
	4
	4

	Тема 7
	
	1
	
	1
	4
	4

	Тема 8
	2
	
	2
	
	4
	2

	 Тема 9
	
	
	
	1
	4
	4

	Тема 10
	2
	
	2
	
	4
	2

	Тема 11
	
	
	2
	
	4
	2

	Тема 12
	
	
	
	1
	4
	2

	Тема13
	
	
	2
	
	3
	4

	Тема 14
	
	
	
	1
	4
	2

	Раздел 4.Тема 1
	
	
	1
	
	2
	2

	Тема 2
	
	
	1
	
	2
	2

	Тема 3
	
	
	1
	
	2
	2

	Тема 4
	
	
	1
	
	2
	2

	Тема 5
	2
	
	
	1
	2
	2

	Итого
	28
	8
	48
	16
	127
	96


	Раздел дисциплины и тема
	Заочное отделение

	
	ФК, Э
	БУ

	
	лекции
	практ. занятия
	лекции
	практ. занятия

	Раздел 1.Тема 1
	2
	
	2
	

	Тема 2
	
	
	
	

	Тема 3
	2
	
	2
	

	 Тема 4
	2
	
	2
	

	Тема 5
	2
	
	2
	

	Раздел 2.Тема 1
	2
	
	2
	

	Тема 2
	
	
	
	

	Тема 3
	2
	
	2
	

	Тема 4
	2
	
	2
	

	Тема 5
	
	2
	
	2

	Тема 6
	
	2
	
	2

	Тема 7
	2
	
	2
	

	Раздел 3. Тема 1
	2
	
	2
	

	Тема 2
	2
	
	2
	

	Тема 3
	
	2
	
	2

	Тема 4
	
	
	
	

	 Тема 5
	
	
	
	

	Тема 6
	2
	
	2
	

	Тема 7
	
	
	
	

	Тема 8
	2
	
	2
	

	 Тема 9
	
	
	
	

	Тема 10
	
	
	
	

	Тема 11
	2
	
	2
	

	Тема 12
	
	
	
	

	Тема13
	
	
	
	

	Тема 14
	
	2
	
	2

	Раздел 4.Тема 1
	
	
	
	

	Тема 2
	
	
	
	

	Тема 3
	
	
	
	

	Тема 4
	
	
	
	

	Тема 5
	2
	
	2
	

	Итого
	28
	8
	28
	8


4.2. Темы и краткое содержание курса

Раздел I. Общая экономическая теория

Тема 1. Предмет и метод экономической науки

Предмет экономической теории и его различные трактовки. Позитивная и нормативная экономическая теория. Экономические исследования и экономическая политика. Место экономической теории в системе экономических наук.

Методы исследования экономических явлений. Экономическая модель. Экономические переменные. Экономические данные. Потоки и запасы. Номинальные и реальные величины. Модель кругооборота благ и доходов. Краткосрочный и долгосрочный периоды в экономическом анализе. Метод сравнительной статики. Показатели эластичности.

 Функции экономической науки. Роль и значение экономической теории  в жизни  современного общества. Задачи и структура курса экономической теории.

Литература (1,7,14)

Тема 2. Теория собственности

Экономические агенты, их основные виды. Экономические интересы, цели и средства.

Собственность и хозяйствование. Понятие собственности. Права собственности. Структура прав, передача прав, согласование обязанностей. Экономические формы  собственности. Тенденции изменения форм собственности в современных условиях.

Литература (1,7,14)
Тема 3. Основные проблемы организации экономики

Потребности, их виды. Блага. Экономические блага и их классификация. Полные и частичные блага. Взаимодополняемость и взаимозаменяемость благ. Модель Кобба – Дугласа. Понятие экономических ресурсов, их классификация. Безграничность потреб​ностей и относительная редкость ресурсов. 

Проблема эффективного использования ресурсов. Экономические ограничения. Производственные возможности. Кривая производственных возмож​ностей общества. Альтернативные издержки.  Закон возраста​ющих альтернативных издержек. Существующие альтернативы и будущие воз​можности развития экономики. Сдвиг кривой производственных возможностей. 

Экономическая эффективность. Оптимум Парето. Эффективность на микро- и макроуровне. Компромисс общества между эффективностью и равенством. Компромисс индивида между потреблением и досугом. Экономические риски и неопределенность.

Основные экономические проблемы, стоящие перед обществом.

Литература (1,7,14) 
Тема 4. Экономические системы 

Понятие, структура и основные функции экономической системы. Типы экономических систем. Традиционные системы. Рыночная эконо​мическая система, ее основные черты. Централизованная эко​номическая система. Основные черты и особенности смешанной экономической системы. Альтернативные модели в рамках систем.

Сущность и основные черты переходной экономики. Типы переходной экономики. Закономерности функционирования переходной экономики. Особенности переходной экономики в Рос​сии.

Литература (1,7,14) 

Тема 5. Основы теории рыночных отношений
Рынок как система экономических связей. Условия возникнове​ния рыночных отношений. Основные субъекты рыночного хозяйства. Классификация рынков. Функции рынка.

Место и роль конкуренции в рыночной системе. Понятие конкуренции. Методы конкурентной борьбы. Монополизм и конкуренция. Методы регулирования конкуренции: админист​ративные и нормативно-ориентирующие. Антимонопольное регулирова​ние.

Несовершенства рынка.

Литература  (1, 7, 14, 8, 9,11, 12, 13)

Раздел II. Микроэкономика

Тема 1. Теория спроса и предложения

Спрос. Объем спроса. Функция спроса. Кривая индивидуального спроса. Закон спроса. Эластичность спроса по цене. Эластич​ность спроса относительно дохода. Перекрестная эластичность. Факторы, вызывающие изменение величины спроса.

Предложение благ. Объем предложения. Функция предложения. Кривая предложения. Закон предложения. Эластичность предложения. Фак​торы, вызывающие изменение величины предложения.

Равновесие товарного рынка. Взаимосвязь спроса и предложе​ния. График рыночного равновесия. Равновесная цена. Излишки потребителя и производителя.

Литература (1, 7, 14, 8, 9,11, 12, 13)

Тема 2. Теория рационального поведения потребителя

Полезность и ее измерение. Общая и предельная полезность. Кривая предельной полезности. Закон убывающей предельной полезности. 

Потребительское поведение. Кривые безразличия. Пре​дельная норма замещения. Карта кривых безразличия. Бюджетная линия и факторы, определяющие ее положение на графике. Положение равновесия потребителя и фак​торы, влияющие на его изменение. Рента потребителя.

Изменение дохода потребителя и цен благ. Кривая «доход-потребление» и кривая «цена-потребление». Эффект замещения и эффект дохода. Влияние эффекта замещения и эффекта дохода на величину потребительского спроса.

Литература (1, 7, 14, 8, 9,11, 12, 13)

Тема 3. Фирма как объект микроэкономического анализа

Понятие предприятия (фирмы), его цели и функции. Внешняя и внутренняя среда фирмы. Классификация предприятий. Диверсификация, концентрация и централизация производства. Открытие и закрытие предприятий. Санация. Банкротство. 

Доходы и издержки фирмы. Валовой, средний и предельный дохо​д. Прибыль бухгалтерская и экономическая. Чистый денежный поток. Приведенная (дисконтированная) стоимость. Внутренняя норма доходности. Экономические издержки. Постоянные, переменные и общие издержки. Средние издержки. Предельные издержки. Динамика издержек. Неопределенность: технологическая, внутренней и внешней среды. Риски. Страхование. Экономическая безопасность.

Литература (1, 7, 14, 8, 9,11, 12, 13)

Тема 4. Теория производства фирмы

Производство. Факторы производства и их классификация. Рабочая сила. Физический капитал. Произ​водственной функции, ее свойства и значение. Общий, средний и предельный продукт. Средняя и предельная производительность факторов. Равенство между ценой фактора производства и его предельной производительностью.  Изокванта. Карта изоквант. Закон убывающей производительности. Эффект изменения масштаба производства. Изокоста. Траектория развития производственной деятельности предприятия.

Равновесие фирмы в условиях совершенной и несовершенной конкуренции.

Литература (1, 7, 14, 8, 9,11, 12, 13)

Тема 5. Производство и ценообразование в различных рыночных структурах

Понятие совершенной конкуренции. Спрос на продукт конкурент​ного продавца. Определение цены и объема производства в условиях совершенной конкуренции. Условия равновесия фирмы в краткосрочном и долгосрочном периоде. 

Характерные черты чистой монополии. Естественная монополия. Определение цены и объема производства в условиях чистой монопо​лии. Монопольный спрос. Экономические последствия монополии. Це​новая дискриминация. 

Понятие монополистической конкуренции. Дифференциация про​дукта, неценовая конкуренция. Определение цены и объема произ​водства в условиях монополистической конкуренции.

Понятие олигополии. Поведение предприятий в отношении цен и выпуска. Лидерство в ценах. Роль неценовой конкуренции. Олигопо​лия и экономическая эффективность.

Литература (1, 7, 14, 8, 9,11, 12, 13)

Тема 6. Производство и спрос на экономические ресурсы

Формирование цен на ресурсы в условиях совершенной конкурен​ции. Спрос на ресурсы в соответствии с теорией предельной произ​водительности. Предельный продукт в денежной форме. Правило ис​пользования ресурсов. Факторы, определяющие изменения в величине спроса на ресурс. Эластичность спроса на ресурс. Оптимальное со​отношение ресурсов. Правило наименьших издержек. Правило максими​зации прибыли. Правило замещения. Распределение доходов в соот​ветствии с теорией предельной производительности. Формирование цен на ресурсы в условиях несовершенной конкуренции.

Литература (1, 7, 14, 8, 9,11, 12, 13)

Тема 7. Рынки факторов производства и формирование факторных доходов

Рынок труда.  Спрос на труд и предложение труда. Определение заработной платы. Номинальная и реальная заработная плата.  Заработная плата на конкретных рынках труда.  Модель конкуренции.  Модель монопсонии.  Модели с  учетом профсоюзов.  Модель двусторонней монополии. Дифференциация ставок заработной платы.     
Предпринимательский доход и экономическая прибыль. Источники  экономической прибыли. Стимули​рующая роль прибыли.

Ссудный процент.  Определение ставки ссудного процента. Номинальная и реальная ставка процента.  Факторы,  определяющие ставку процента. Дисконтирование. 

Рынки природных ресурсов. Земельная рента. Виды ренты. Цена земли.

Литература (1, 7, 14, 8, 9,11, 12, 13)

Раздел III. Макроэкономика

Тема 1. Введение в макроэкономику

Предмет макроэкономики. Соотношение макроэкономического и микроэкономического анализа. Основные макроэкономические проблемы: экономический рост, уровень безработицы, уровень инфляции, величина ставки процента, состояние государственного бюджета и состояние торгового баланса. Цели и инструменты макроэкономики.

Макроэкономическая политика. Агрегирование. Особенности макроэкономических показателей. Номинальные и реальные величины. Макроэкономические модели. Экзогенные и эндогенные переменные. Запасы и потоки. Модель круговых потоков. Закрытая экономика. Открытая экономика. «Утечки» и «инъекции». 

Литература (1, 2, 3,4, 5, 6,7, 9,10,14)

Тема 2. Национальная экономика: основные результаты и их измерение

Общественное воспроизводство. Резидентные и нерезидентные институциональные единицы. Измерение объема национального производства.  Валовой нацио​нальный продукт.  Конечные и промежуточные  продукты.  Исключение двойного счета.  Расходная и доходная стороны валового националь​ного продукта. Валовой внутренний продукт (производство, распределение и потребление).  Чистый национальный продукт.  Национальный доход. Номинальный и реальный валовой  национальный про​дукт. Понятие дефлятора. Инфлирование и дефлирование. Личный располагаемый доход. Проблемы оценки благосостояния нации. Теневая экономика.

Общая характеристика  системы национальных счетов.  Система национальных счетов как инструмент обоснования макроэкономических показателей.  Взаимосвязь результатов  и  факторов производства. Производственная  функция  в  макроэкономике.  Макроэкономические пропорции. Национальное богатство. Отраслевая и секторальные структуры национальной экономики. Межотраслевой баланс.

Литература (1, 2, 3,4, 5, 6,7, 9,10,14) 
Тема 3. Общее макроэкономическое равновесие: модель совокупного спроса и совокупного предложения

Совокупный спрос и факторы его определяющие. Кривая совокупного спроса.  Совокупное предложение и факторы его определяющие. Кривая совокуп​ного предложения. Классическая и кейнсианская модели совокупного предложения.

Макроэкономическое равновесие в модели совокупного спроса и совокупного предложения. Переход от краткосрочного к долгосрочному равновесию. Шоки спроса и предложения. Стабилизационная политика.

Литература  (1, 2, 3,4, 5, 6,7, 9,10,14)

Тема 4. Макроэкономическое равновесие на товарном рынке. Кейнсианская модель доходов и расходов

Классическая и кейнсианская трактовки макроэкономики. Пот​ребление, сбережения и доход. Взаимозависимости «доход-потребле​ние» «доход-сбережения». График потребления. График сбережений. Средняя и предельная склонности к сбережению и к потреблению. Факторы потребления и сбережения, не связанные с доходом.

Сбережения и инвестиции. Расхождения в мотивации сбережений и инвестиций. Факторы, воздействующие на величину инвестиций. Объем производства в национальной экономике под влиянием потреб​ления, сбережения и инвестиций. Потребление, сбережения, инвести​ции и равновесное состояние макроэкономики. Мультипликато​р автономных расходов.

Литература (1, 2, 3,4, 5, 6,7, 9,10,14)

Тема 5. Макроэкономическое равновесие на товарном и денежном рынках. Модель IS – LM.

Взаимосвязь моделей AD-AS и IS-LM. Основные переменные и уравнения модели IS-LM. Кривая «инвестиции – сбережения» (IS). Кривая «предпочтение ликвидности – деньги» (LM). Равновесие в модели IS - LM. 

Бюджетно-налоговая экспансия. Денежно-кредитная экспансия. Эффект вытеснения. Чувствительность экономических переменных.

Кривая совокупного спроса. Уравнение совокупного спроса. Бюджетно-налоговая политика при изменении уровня цен. Кредитно-денежная политика при изменении уровня цен. Нейтральность денег.

Литература  (1, 2, 3,4, 5, 6,7, 9,10,14)

Тема 6. Экономический рост и экономический цикл

Понятие и типы экономического  роста.  Темпы  экономического роста. Факторы экономического роста, их клас​сификация и механизм воздействия. Факторы, сдерживающие экономический рост. Современные тенденции экономического роста. Теории экономического роста. Модель экономического роста Е. Домара. Модель роста Р.Ф. Харрода. Модель роста Р.Солоу. «Золотое правило накопления» Э. Фелпса.

Циклические колебания экономического роста. Экономический цикл, его фазы. Воздействие экономических циклов на производство товаров длитель​ного и кратковременного пользования. Мультипликатор и колебания дохода, инвестиции и принцип ак​селерации. Механизм мультипликатора-акселератора. Теории экономических циклов. Характеристика циклов Китчина, Жугляра, Кондратьева. Технологические уклады и «длинные волны». Государственная антициклическая политика.

Литература  (1, 2, 3,4, 5, 6,7, 9,10,14)

Тема 7. Рынок труда

Национальный рынок труда. Спрос на работу. Предложение рабо​ты.  Концепция  жесткой и гибкой заработной платы.  Равновесие на рынке труда. Основные экономические зависимости общего равновесия национального рынка труда.

Экономическое понятие занятости, ее виды. Безработица. Формы безработицы. Естественный уровень безработицы. Коэффициент Оукена. Измерение безработицы. Уровень безработицы. Продолжительность безработицы. Экономические и социальные последствия безработицы.

Литература (1, 2, 3,4, 5, 6,7, 9,10,14)

Тема 8. Инфляция

Понятие инфляции.  Измерение  инфляции. Индекс Ласпейреса, Пааше и Фишера.  Виды и источники инфляции. Инфляция спроса и инфляция пред​ложения. Социально-экономические последствия инфляции. Стагф​ляция.

Взаимосвязь инфляции и безработицы.  Кривая Филлипса. Адаптивные и рациональные ожидания. Гистерезис.

Экономическая политика государства в условиях инфляции. Адаптационная и антиинфляционная политика. 

Литература (1, 2, 3,4, 5, 6,7, 9,10,14)

Тема 9. Государство в рыночной экономике

Растущее влияние государства в экономике. Теория обществен​ного выбора. Побочные результаты экономической деятельности. Об​щественные блага и услуги. Распределение ресурсов на общественные блага. Кругооборот доходов, ресурсов и продуктов, включая госу​дарственный сектор.

Экономические функции государства. Создание и регулирование правовой основы экономической деятельности. Перераспределение доходов и ресурсов. Необходимость и границы государственного вмешательства в экономику. 

Методы государственного регулирования: экономические и административные. Инструменты государственного регулирования.

Литература   (1, 2, 3,4, 5, 6,7, 9,10,14)

Тема 10. Финансовая система и финансовая политика

Понятие финансов. Структура и принципы построения финансовой системы. Финансовая политика. Го​сударственный бюджет, его доходная и расходная части. Балансирование бюджета на ежегодной или циклической основе. Роль бюджета в макроэкономическом регулирова​нии. Мультипликатор сбалансированного бюджета. Автоматичес​кие или встроенные стабилизаторы.  Дефицит и профицит государственного бюджета. Способы финансирования дефицита госбюджета. Сеньораж.

Государственный долг, его измерение и причины образования. Внутренний и внешний долг. Экономические последствия роста государственной задолженности. Управление государственным долгом.

Налоги, их основные виды. Прямые и косвенные налоги. Чистые налоги. Принципы налогообложения. Методы взимания налогов. Фискальная политика.  Виды фискальной политики: стимулирующая и ограничительная, дискреционная и автоматическая.

Литература  (1, 2, 3,4, 5, 6,7, 9,10,14)

Тема 11. Денежно-кредитная система и монетарная политика государства
Деньги, их происхождение и функции. Виды денег. Системы денежного обращения и их эволюция. Биметаллизм, монометаллизм. Важнейшие компоненты современных денежных систем. Денежная система Российс​кой Федерации. Структура денежной массы. Основные денежные агре​гаты. Денежный рынок. Количественная теория денег. Спрос и предложение денег. Равновесие на денежном рынке.

Кредитная система и ее структура. Небанковские кредитно-финансовые учреждения. Структура банковской системы. Цент​ральный банк. Коммерческие банки, их основные операции. Ссудный потенциал коммерческих банков. Денежный мультипликатор.

Цели, объекты и инструменты монетарной политики. Операции на открытом рынке, дисконтная политика, изменение нормы обязательных резервов коммерческих банков. Эффектив​ность кредитно-денежной политики. Особенности современной кредит​но-денежной политики России.

Литература  (1, 2, 3,4, 5, 6,7, 9,10,14)

Тема 12. Рынок ценных бумаг

Ценные бумаги, их основные виды. Акции, облигации, векселя. Фондовый рынок и его структура. Первичный рынок ценных бумаг. Вторичный рынок ценных бумаг: биржевой и уличный.  Фондовая биржа, ее основные черты и функции. Механизм биржевой торговли.  Курс ценных бумаг. Фондовые индексы. Индекс Доу-Джонса.

 Государс​твенное регулирование рынка ценных бумаг. Фондовый рынок России. 

Литература  (1, 2, 3,4, 5, 6,7, 9,10,14)

Тема 13. Социальная политика государства

Рыночный механизм формирования доходов и социальная политика государства. Доходы населения и их источники. Неравенство доходов. Кривая Лоренца. Доходы и дифференциация населения. Государственная политика регулирования доходов.

Необходимость социального регулирования. Сущность и основные направления социальной политики. Двоякая роль социальной политики. Показатели результативности социальной политики – уровень и качество жизни населения.

Литература  (1, 2, 3,4, 5, 6,7, 9,10,14)

Тема 14. Равновесие в открытой экономике

Понятие открытой экономики. Макроэкономические показатели в открытой экономике. Международная торговля. Теория сравнительных преимуществ. Спрос, предложение и ценообразование в международной торговле. Влияние мер государственного регулирования на международную торговлю. Платежный баланс страны и его структура.

Торговый баланс. Баланс движения капиталов. Валютные резервы. Понятие валютного курса. Виды валютных курсов. Номинальный и реальный валютный курс. Фиксированный и плавающий валютный курс. Паритет покупательной способности. Равновесие в открытой экономике. Модель Манделла - Флеминга. Эффективность фискальной и монетарной политики в условиях фиксированного и плавающего валютных курсов.

Литература  (1, 2, 3,4, 5, 6,7, 9,10,14)

Раздел IV. История экономических учений

Тема 1.  Экономические учения в традиционных обществах

Особенности формирования экономических воззрений в традиционных обществах. Экономическая мысль Вавилонии, Китая и Индии. Экономические учения Древней Греции и Древнего Рима.

Особенности формирования экономических взглядов в эпоху средневековья в различных странах. Экономические учения эпохи средневековья в арабских странах. 

Экономические учения эпохи средневековья в Западной Европе («Салическая правда», «Капитулярий о виллах»). Экономические воззрения канонистов. Фома Аквинский.  Социальные утопии позднего средневековья (Томас Мор, Томазо Кампанелла). 

Литература (1, 7,14)  

Тема 2. Экономическая мысль в период зарождения рыночной экономики

Меркантилизм – первая школа политической экономии. Ранний меркантилизм и поздний меркантилизм.

Исторические условия возникновения и общая характеристика классической политической экономии. Общая характеристика школы  физиократов.

Развитие классической экономии в Англии (Дж. Локк, Д. Норс, Д. Юм, Дж. Стюарт). Экономическое учение Адама Смита. Экономическое учение Давида Рикардо. Создание А. Смитом  и Д. Рикардо классической политической экономии как научной системы. 

Литература (1, 7,14)  
Тема 3. Марксистская школа

Формирование марксистской политической экономии в 40-х годах XIX века. Исторические условия возникновения марксизма. Три источника и три составные части марксизма. «Экономико-философские рукописи 1844 года» и «Нищета философии» К. Маркса. «Положение рабочего класса в Англии» Ф. Энгельса. «Манифест Коммунистической партии» К. Маркса и Ф. Энгельса.

Создание К. Марсом «Капитала», его структура и основные проблемы. Поздние работы К. Маркса и Ф. Энгельса. Распространение марксистской политической экономии.

Литература (1, 7,14)  
Тема  4. Формирование и эволюция современной экономической мысли

Маржиналистская «революция» и возникновение неоклассического направления. Австрийская школа (К.Менгер, Е.Бам-Баверк, Ф.Визер). Английский вариант теории предельной полезности. У.Джевонс. Кембрижская школа маржинализма. А. Маршалл. Теория благосостояния А. Пигу. Американская школа маржинализма. Теория производства и распределения Дж.Кларка. Принцип предельной производительности факторов. Математическая теория экономического равновесия. Л. Вальрас и В. Парето. «Великий неоклассический синтез» П. Самуэльсона.

Экономическое учение Дж.Кейнса. Социально-экономические предпосылки возникновения кейнсианской теоретической системы. Работа Дж. Кейнса «Общая теория занятости, процента и денег».

Монетаризм, его основные положения. Денежное правило М. Фридмена. Социально-институциональное направление, особенности методологии и предмета анализа. Американский институционализм (Т. Веблен, Дж.Коммонс, У.Митчелл, Дж.М.Кларк). Английский институционализм. Дж. А. Гобсон. Неоинституционализм Дж. К. Гэлбрейта.

Литература (1, 7,14)  
Тема 5. Экономическая мысль России
Особенности развития экономической мысли в России. Экономические учения эпохи средневековья в России. «Русская Правда», «Домострой», «Правительница» Ермолая Еразма.

Экономические идеи России XVII-XVIII вв. А.Л. Ордин-Нащекин, Ю. Крижанич, И.Т. Посошков. Экономические воззрения М.В. Ломоносова, В.Н. Татищева, П.И. Рычкова. Физиократические идеи в России. А.Д. Голицын.

Экономическая мысль России в первой половине XIX века. Русские экономисты последователи А. Смита, Д. Рикардо: С.М.Десницкий, И.А. Третьяков, А.К.Шторх. Экономические взгляды декабристов. «Русская правда» П.И.Пестеля, «Опыт теории налогов» Н.И.Тургенева. Экономические взгляды русских революционных демократов.

Экономическая мысль России во второй половине XIX – начале XX века. Русская историческая школа. В.В.Святловский, А.И.Чупров. Возникновение русской математической школы (В.К.Дмитриев, Е.Е. Слуцкий, Н.А.Столяров). Социальная школа. М.И.Туган-Барановский. Экономисты – аграрники. Школа А.В. Чаянова. 

Советская экономическая мысль. Генетическая концепция планирования. Концепция длинных волн Н.Д.Кондратьева. Теория подвижного экономического равновесия Л.Н.Юровского. Экономико-математическое направление в составе экономических наук (Л.В. Канторович, В.С. Немчинов, В.В. Новожилов и др.). Система оптимального функционирования экономики (Н.П. Федоренко, С.С. Шаталин).

Проблемы построения рыночной экономики в России в работах российских экономистов.

Литература (1, 7,14)  
ТЕМАТИКА КОНТРОЛЬНЫХ РАБОТ

Тематика контрольных работ для студентов специальности «Национальная экономика»

Контрольная работа №1

1. Предмет и метод экономической теории.

2. Экономические потребности, блага и ресурсы.

3. Экономические блага и их классификация.

4. Экономический кругооборот. Модель кругооборота благ и доходов.

5. Основные проблемы организации экономики.

6. Экономическая эффективность.

7. Экономические интересы, цели и средства.

8. Теория собственности.

9. Экономическая система и ее структура. 

10.  Типы экономических систем.

11.  Альтернативные модели в рамках экономических систем.

12.  Переходная экономика: сущность, основные черты и типы.

13.  Российская модель переходной экономики.

14.  Рынок как система экономических связей.

15.  Условия возникновения и функции рынка.

16.  Рыночный механизм, его преимущества и недостатки.

17.  Классификация рыночных структур.

18.  Место и роль конкуренции в рыночной системе.

19.  Монополизм и конкуренция.

20.  Методы регулирования конкуренции. Антимонопольная политика.

Контрольная работа №2

1. Теория предельной полезности.

2. Спрос. Закон спроса.

3.  Предложение. Закон предложения.

4.  Проблема рыночного равновесие.

5.  Эластичность спроса и предложения.

6.  Основы теории потребления.

7.  Выбор потребителя и функция спроса. Индивидуальный и рыночный спрос.

8.  Фирма как объект микроэкономического анализа. Цели и функции фирмы.

9.  Классификация предприятий.

10. Теория производства фирмы.

11. Факторы производства и теория предельной производительности.

12.  Доходы и издержки фирмы.

13. Производство и ценообразование в условиях совершенной конкуренции. 
14. Производство и ценообразование в условиях несовершенной конкуренции.

15.  Производство и спрос на экономические ресурсы.

16.  Рынок труда.

17.  Заработная плата на конкретных рынках труда.

18.  Предпринимательский доход и экономическая прибыль.

19.  Рынок капитала и ссудный процент.

20. Рынки природных ресурсов и экономическая рента.  
 Тематика контрольных работ для студентов специальности «Менеджмент организации», «Маркетинг», «Государственное и муниципальное управление», «Финансы и кредит», «Бухгалтерский учет», «Экономика и управление на транспорте»
Контрольная работа №1

1. Предмет и метод экономической теории.

2. Экономические потребности, блага и ресурсы.

3. Экономические блага и их классификация.

4. Экономический кругооборот. Модель кругооборота благ и доходов.

5. Основные проблемы организации экономики.

6. Экономическая эффективность.

7. Экономические интересы, цели и средства.

8. Теория собственности.

9. Экономическая система и ее структура. 

10. Типы экономических систем.

11.  Альтернативные модели в рамках экономических систем.

12.  Переходная экономика: сущность, основные черты и типы.

13.  Российская модель переходной экономики.

14.  Рынок как система экономических связей.

15.  Условия возникновения и функции рынка.

16.  Рыночный механизм, его преимущества и недостатки.

17.  Классификация рыночных структур.

18.  Место и роль конкуренции в рыночной системе.

19.  Монополизм и конкуренция.

20.  Методы регулирования конкуренции. Антимонопольная политика.

21. Теория предельной полезности.

22.  Спрос. Закон спроса.

23.  Предложение. Закон предложения.

24.  Проблема рыночного равновесие.

25.  Эластичность спроса и предложения.

26.  Основы теории потребления.

27.  Выбор потребителя и функция спроса. Индивидуальный и рыночный спрос.

28.  Фирма как объект микроэкономического анализа. Цели и функции фирмы.

29.  Классификация предприятий.

30.  Теория производства фирмы.

31.  Факторы производства и теория предельной производительности.

32.  Доходы и издержки фирмы.

33.  Производство и ценообразование в условиях совершенной конкуренции. 
34.  Производство и ценообразование в условиях несовершенной конкуренции.

35.  Производство и спрос на экономические ресурсы.

36.  Рынок труда.

37.  Заработная плата на конкретных рынках труда.

38.  Предпринимательский доход и экономическая прибыль.

39.  Рынок капитала и ссудный процент.

40.  Рынки природных ресурсов и экономическая рента.  
ПРИМЕРНАЯ ТЕМАТИКА КУРСОВЫХ РАБОТ

для всех специальностей

1. Предмет и метод экономической теории.

2. Экономические потребности, блага и ресурсы.

3. Основные проблемы организации экономики. Экономическая эффективность.

4. Теория собственности.

5. Экономическая система и ее структура. Типы экономических систем.

6. Переходная экономика: сущность, основные черты и типы.

7. Основы теории рыночных отношений.

8. Место и роль конкуренции в рыночной системе.

9. Теория предельной полезности.

10.  Теория спроса и предложения.

11.  Эластичность спроса и предложения.

12.  Теория рационального поведения потребителя.

13.  Фирма как объект микроэкономического анализа.

14.  Теория производства фирмы.

15.   Доходы и издержки фирмы.

16.  Ценообразование в условиях совершенной  и несовершенной конкуренции. 
17.  Производство и спрос на экономические ресурсы.

18.  Рынок труда и заработная плата.

19.  Предпринимательский доход и экономическая прибыль.

20.  Рынок капитала и ссудный процент.

21.  Рынки природных ресурсов и экономическая рента.                           
22.  Макроэкономический анализ и макроэкономическая политика.

23.  Национальная экономика: основные результаты и их измерение.

24.  Система национального счетоводства. 

25.  Национальное богатство и общественное благосостояние.

26.  Классическая и кейнсианская трактовки макроэкономики.

27.  Общее макроэкономическое равновесие. Модель совокупного спроса и совокупного предложения.

28. Теории экономических циклов.

29.  Проблемы безработицы и занятости в экономике России.

30. Теория инфляции.

31.  Инфляция в российской экономике.

32.  Экономический рост, его типы, факторы и модели.

33.  Государственное регулирование экономики.

34.  Финансовая система и финансовая политика в Российской Федерации.

35.  Государственный бюджет Российской Федерации.

36.  Теоретические и методологические основы налоговой системы Российской Федерации.

37.  Фискальная политика государства.

38.  Бюджетная политика государства.

39.  Денежная система Российской Федерации.

40. Денежно-кредитная система и ее структура.

41. Коммерческие банки и их операции.

42.  Рынок ценных бумаг, его структура и механизм функционирования.

43.  Российский фондовый рынок.

44.  Особенности современной кредитно-денежной политики России.

45.  Социальная политика в рыночной экономике.

46.  Равновесие в открытой экономике.

47.  Макроэкономическая политика в целом: основные модели.

48.  Возникновение и этапы развития экономической теории.

49.  Особенности экономических воззрений в традиционных обществах. 

50.  Первые теоретические системы (меркантилизм, школа физиократов, классическая политическая экономия, марксизм).

51.  Формирование и эволюция современной экономической мысли. 

52.  Особенности развития экономической мысли в России. 

53.  Вклад российских ученых в развитие мировой экономической мысли.

РЕКОМЕНДАЦИИ ПО САМОСТОЯТЕЛЬНОЙ РАБОТЕ

Основой учебного процесса является самостоятельная работа студента, под которой
следует понимать совокупность всей самостоятельной деятельности обучаемых. 

Важнейшим элементом самостоятельной работы является выполнение контрольных и курсовых работ, которое способствует более глубокому усвоению курса, закреплению полученных на лекциях знаний, служит одной из форм проверки знаний студентов. Тему контрольной работы и курсовой работы студент выбирает самостоятельно согласно последней цифре учебного шифра. Допускается, по согласованию с преподавателем, модификация темы. 
Важнейшей частью работы над темой является составление плана. Необходимо глубоко изучить рекомендованную и выбранную самостоятельно литературу, уяснить содержание темы, выделить основные ее проблемы. В план рекомендуется включить 3основных вопроса темы, а также введение и заключение. Во введении обосновать теоретическое и практическое значение темы, степень ее разработанности. В основной части необходимо раскрыть содержание темы. Положения работы студент должен обосновать, подкрепить примерами, цифрами и фактами. Тема должна быть изложена логически последовательно, в соответствии с составленным планом. В заключении необходимо сделать выводы.

Объем контрольной работы должен составлять 12-15 страниц текста, набранного на компьютере шрифтом 14 через 1,5 интервала. 

Объем курсовой работы должен составлять 30-35 страниц и включать содержание, краткое введение, изложение основных вопросов темы, заключение и список литературы. 
Написание контрольной и курсовой работы предполагает подбор и изучение литературы. Литература, приведенная в рабочей программе, носит рекомендательный характер. 
В конце работы следует привести список использованной литературы с указанием фамилий и инициалов авторов, названий работ, места и года издания. После приведенных в работе цитат, схем, цифровых данных из каких-либо источников нужно в квадратных скобках указать номер этого источника в списке литературы и страницу. Страницы контрольной и курсовой работ должны быть пронумерованы. 
На титульном листе необходимо написать название учебного заведения, факультета, название дисциплины, тему работы, свою фамилию и инициалы, учебный шифр. На пос​ледней странице поставьте дату написания и подпись.

Контрольная и курсовая ра​боты выполняются в сроки, установленные учебным планом. 

6. ВОПРОСЫ К ЗАЧЕТУ
Вопросы к зачету для студентов специальности «Национальная экономика»

1. Предмет и метод экономической теории

2. Возникновение и этапы развития экономической теории

3. Экономические исследования и экономическая политика. Позитивная и нормативная экономическая теория

4. Роль и значение экономической теории в жизни современного общества

5. Основные проблемы организации экономики

6. Границы производственных возможностей общества

7. Экономические ресурсы и проблема эффективности их использования

8. Основные понятия собственности

9. Типы и формы собственности.

10.  Собственность и формы предпринимательской деятельности

11.  Тенденция изменения форм собственности в современных условиях

12.  Экономическая система и ее структура

13.  Типы экономических систем

14.  Основные черты рыночной экономической системы

15.  Основные черты централизованной экономической системы

16.  Основные черты и особенности смешанной экономической системы

17.  Экономические субъекты современной экономической системы

18.  Альтернативные модели в рамках экономических систем

19.  Переходная экономика: сущность, основные черты и типы

20.  Российская модель переходной экономики

21. Теория общественного выбора. Общественные блага и услуги

22.  Модель кругооборота продукта и дохода

23.  Экономическая теория как методологическая основа государственного регулирования экономики

24.  Экономические функции государства

25.  Кейнсианская и неоконсервативная концепция государственного регулирования экономики

Вопросы к зачету 

для студентов экономических специальностей

(кроме специальности «Национальная экономика»)

1. Предмет и метод экономической теории

2. Возникновение и этапы развития экономической теории.

3. Экономические исследования и экономическая политика. Позитивная и нормативная экономическая теория

4. Роль и значение экономической теории в жизни современного общества

5. Основные проблемы организации экономики

6. Границы производственных возможностей общества

7. Экономические ресурсы и проблема эффективности их использования

8. Основные понятия собственности

9. Типы и формы собственности.

10.  Собственность и формы предпринимательской деятельности

11.  Тенденция изменения форм собственности в современных условиях

12.  Экономическая система и ее структура

13.  Типы экономических систем

14.  Основные черты рыночной экономической системы

15.  Основные черты централизованной экономической системы

16.  Основные черты и особенности смешанной экономической системы

17.  Экономические субъекты современной экономической системы

18.  Альтернативные модели в рамках экономических систем

19.  Переходная экономика: сущность, основные черты и типы

20.  Российская модель переходной экономики

21.  Теория общественного выбора. Общественные блага и услуги

22.  Модель кругооборота продукта и дохода

23.  Экономическая теория как методологическая основа государственного регулирования экономики

24.  Экономические функции государства

25.  Кейнсианская и неоконсервативная концепция государственного регулирования экономики

26.  Рынок как система экономических связей

27.  Условия возникновения и функции рынка

28.  Рыночный механизм, его преимущества и недостатки

29.  Классификация рыночных структур

30.  Место и роль конкуренции в рыночной системе

31.  Монополизм и конкуренция

32.  Методы регулирования конкуренции. Антимонопольная политика

33.  Теория предельной полезности

34.  Спрос. Закон спроса

35. Предложение. Закон предложения

36.  Проблема рыночного равновесие

37.  Эластичность спроса и предложения

38.  Основы теории потребления

39.  Выбор потребителя и функция спроса. Индивидуальный и рыночный спрос

40.  Фирма как объект микроэкономического анализа. Цели и функции фирмы

41.  Классификация предприятий

42. Теория производства фирмы

43.  Факторы производства и теория предельной производительности

44.  Доходы и издержки фирмы

45.  Производство и ценообразование в условиях совершенной конкуренции
46.  Производство и ценообразование в условиях несовершенной конкуренции

47.  Производство и спрос на экономические ресурсы

48.  Рынок труда

49.  Заработная плата на конкретных рынках труда

50.  Предпринимательский доход и экономическая прибыль

51.  Рынок капитала и ссудный процент

52.  Рынки природных ресурсов и экономическая рента                          
Вопросы к экзамену для студентов 2 курса всех экономических специальности (кроме специальности «Национальная экономика»)

1. Предмет макроэкономики. Основные макроэкономические проблемы.

2. Цели и инструменты макроэкономики.

3. Макроэкономические показатели, их особенности.

4. Макроэкономические модели. Модель круговых потоков. 

5. Национальная экономика: основные результаты и их измерение

6. Общее макроэкономическое равновесие. Модель совокупного спроса и совокупного предложения.

7. Макроэкономическое равновесие на товарном рынке. Кейнсианская модель доходов и расходов.

8. Классическая и кейнсианская трактовки макроэкономики.

9. Макроэкономическое равновесие на товарном и денежном рынках. Модель IS-LM.
10.  Экономический рост: понятие, типы, темпы.

11.  Факторы экономического роста, их классификация и механизм воздействия.

12.  Теории экономического роста.

13.  Модели экономического роста.

14.  Экономический цикл, его фазы.

15.  Теории экономических циклов.

16.  Государственная антициклическая политика.

17.  Национальный рынок труда. Спрос и предложение работы. Равновесие на рынке труда.

18.  Экономическое понятие занятости, ее виды. Безработица, ее формы.

19.  Естественный уровень безработицы. Коэффициент Оукена. Измерение безработицы.

20.  Экономические и социальные последствия безработицы.

21.  Понятие инфляции, ее причины.

22.  Измерение инфляции. Индекс Ласпейреса, Пааше и Фишера.

23.  Виды и источники инфляции.

24.  Социально-экономические последствия инфляции.

25.  Взаимосвязь инфляции и безработицы. Кривая Филлипса.

26.  Экономическая политика государства в условиях инфляции.

27.  Теория общественного выбора.

28.  Экономические функции государства. Необходимость и границы государственного вмешательства в экономику.

29.  Методы и инструменты государственного регулирования.

30.  Понятие финансов. Структура и принципы построения финансовой системы.

31.  Финансовая политика. Государственный бюджет, его структура. 

32.  Государственный долг, его измерение и причины образования. Управление государственным долгом.

33.  Налоги: сущность, виды. Принципы налогообложения. Методы взимания налогов.

34.  Фискальная политика государства. Виды фискальной политики.

35.  Деньги: происхождение, сущность, виды. Функции денег.

36.  Системы денежного обращения и их эволюция.

37.  Денежная система Российской Федерации.

38.  Денежный рынок. Спрос и предложение денег. Равновесие на денежном рынке.

39.  Кредитная система и ее структура.

40.  Коммерческие банки и их операции.

41.  Центральный банк, его основные функции.

42.  Ценные бумаги, их основные виды.

43.  Фондовый рынок и его структура.

44.  Фондовая биржа, ее основные черты и функции. 

45.  Механизм биржевой торговли. Курс ценных бумаг. Фондовые индексы.

46.  Цели, объекты и инструменты монетарной политики.

47.  Эффективность кредитно-денежной политики. Особенности современной кредитно-денежной политики России.

48.  Социальная политика в рыночной экономике.

49.  Равновесие в открытой экономике.

50.  Экономические учения в традиционных обществах.

51.  Экономическая мысль в период зарождения рыночной экономики.

52.  Марксистская школа.

53.  Формирование и эволюция современной экономической мысли.

54.  Экономическая мысль России.

Вопросы к экзамену для студентов 2 курса специальности «Национальная экономика»
1. Спрос: понятие, объем и функция спроса. 

2. Кривая индивидуального спроса. Закон спроса.

3. Предложение благ: объем и функция предложения. 

4. Кривая предложения. Закон предложения.

5. Эластичность спроса по цене. Эластичность спроса по доходу. Перекрестная эластичность.

6. Эластичность предложения.

7. Равновесие товарного рынка. График рыночного равновесия. 

8. Полезность и ее измерение. Общая и предельная полезность. Кривая предельной полезности. 

9. Закон убывающей предельной полезности.

10.  Потребительское поведение. Кривые безразличия. Предельная норма замещения. Карта кривых безразличия.

11.  Бюджетная линия и факторы на ее влияющие. Рента потребителя.

12.  Изменение дохода потребителя и цен благ. Кривая «доход-потребление» и кривая «цена-потребление». 

13.  Эффект замещения и эффект дохода. Влияние эффекта замещения и эффекта дохода на величину потребительского спроса.

14.  Понятие предприятия (фирмы), его цели и функции. 

15.  Внешняя и внутренняя среда фирмы.

16.  Классификация предприятий. 

17.  Диверсификация, концентрация и централизация производства.

18.  Открытие и закрытие предприятия. 

19.  Санация предприятия.

20.  Банкротство предприятия.

21.  Доходы фирмы: валовой, средний и предельный. 

22.  Прибыль: бухгалтерская и экономическая.

23.  Издержки фирмы, их классификация. Динамика издержек.

24.  Неопределенность. Риски. Страхование. Экономическая безопасность.

25.  Производство. Факторы производства и их классификация.

26.  Производственная функция, ее свойства и значение.

27.  Закон убывающей производительности.

28.  Траектория развития производственной деятельности предприятия.

29.  Равновесие фирмы в условиях совершенной и несовершенной конкуренции.

30.  Определение цены и объема производства в условиях совершенной конкуренции. Условия равновесия фирмы в краткосрочном и долгосрочном периоде.

31.  Производство и ценообразование в условиях чистой монополии. Экономические последствия монополии. 

32.  Определение цены и объема производства в условиях олигополии. Олигополия и экономическая эффективность.

33.  Производство и ценообразование в условиях монополистической конкуренции.

34.  Формирование цен на экономические ресурсы в условиях совершенной конкуренции.

35.  Спрос на ресурсы в соответствии с теорией предельной производительности.

36.  Правило использования ресурсов. Эластичность спроса на ресурс.

37.  Формирование цен на экономические ресурсы в условиях несовершенной конкуренции.

38.  Рынок труда. Спрос и предложение труда.

39.  Определение заработной платы. Номинальная и реальная заработная плата.

40.  Заработная плата на конкретных рынках труда. Модель конкуренции. Модель монопсонии.

41.  Предпринимательский доход и экономическая прибыль. Стимулирующая роль прибыли.

42.  Ссудный процент. Определение ставки ссудного процента. 

43.  Номинальная и реальная ставка ссудного процента. Дисконтирование.

44.  Рынки природных ресурсов и экономическая рента. Цена земли.  
Вопросы к экзамену по дисциплине «Экономическая теория» для студентов 3 курса специальности «Национальная экономика»
1. Предмет макроэкономики. Основные макроэкономические проблемы.

2. Цели и инструменты макроэкономики.

3. Макроэкономические показатели, их особенности.

4. Макроэкономические модели. Модель круговых потоков. 

5. Национальная экономика: основные результаты и их измерение

6. Общее макроэкономическое равновесие. Модель совокупного спроса и совокупного предложения.

7. Макроэкономическое равновесие на товарном рынке. Кейнсианская модель доходов и расходов.

8. Классическая и кейнсианская трактовки макроэкономики.

9. Макроэкономическое равновесие на товарном и денежном рынках. Модель IS-LM.
10.  Экономический рост: понятие, типы, темпы.

11.  Факторы экономического роста, их классификация и механизм воздействия.

12.  Теории экономического роста.

13.  Модели экономического роста.

14.  Экономический цикл, его фазы.

15.  Теории экономических циклов.

16.  Государственная антициклическая политика.

17.  Национальный рынок труда. Спрос и предложение работы. Равновесие на рынке труда.

18.  Экономическое понятие занятости, ее виды. Безработица, ее формы.

19.  Естественный уровень безработицы. Коэффициент Оукена. Измерение безработицы.

20.  Экономические и социальные последствия безработицы.

21.  Понятие инфляции, ее причины.

22.  Измерение инфляции. Индекс Ласпейреса, Пааше и Фишера.

23.  Виды и источники инфляции.

24.  Социально-экономические последствия инфляции.

25.  Взаимосвязь инфляции и безработицы. Кривая Филлипса.

26.  Экономическая политика государства в условиях инфляции.

27.  Теория общественного выбора.

28.  Экономические функции государства. Необходимость и границы государственного вмешательства в экономику.

29.  Методы и инструменты государственного регулирования.

30.  Понятие финансов. Структура и принципы построения финансовой системы.

31.  Финансовая политика. Государственный бюджет, его структура. 

32.  Государственный долг, его измерение и причины образования. Управление государственным долгом.

33.  Налоги: сущность, виды. Принципы налогообложения. Методы взимания налогов.

34.  Фискальная политика государства. Виды фискальной политики.

35.  Деньги: происхождение, сущность, виды. Функции денег.

36.  Системы денежного обращения и их эволюция.

37.  Денежная система Российской Федерации.

38.  Денежный рынок. Спрос и предложение денег. Равновесие на денежном рынке.

39.  Кредитная система и ее структура.

40.  Коммерческие банки и их операции.

41.  Центральный банк, его основные функции.

42.  Ценные бумаги, их основные виды.

43.  Фондовый рынок и его структура.

44.  Фондовая биржа, ее основные черты и функции. 

45.  Механизм биржевой торговли. Курс ценных бумаг. Фондовые индексы.

46.  Цели, объекты и инструменты монетарной политики.

47.  Эффективность кредитно-денежной политики. Особенности современной кредитно-денежной политики России.

48.  Социальная политика в рыночной экономике.

49.  Равновесие в открытой экономике.

50.  Экономические учения в традиционных обществах.

51.  Экономическая мысль в период зарождения рыночной экономики.

52.  Марксистская школа.

53.  Формирование и эволюция современной экономической мысли.

54.  Экономическая мысль России.

7. РЕКОМЕНДУЕМАЯ ЛИТЕРАТУРА

Основная

1. Борисов Е.Ф. Экономическая теория: учебник. - М.: ТК Велби; М.: Проспект 2008.
2. Киселева  Е.А.  Макроэкономика. Экспресс-курс: учебное пособие. - М.: КноРус, 2009.
3. Кузнецов Б.Т. Макроэкономика: учебное пособие. – М.: ЮНИТИ-ДАНА, 2009.

4. Макроэкономика: теория и российская практика. – М.: КноРус, 2007.

5. Матвеева Т.Ю. Введение в макроэкономику: учебное пособие. – М.: ГУВШЭ, 2007.
6. Моисеев С.Р. Макроэкономика: учебник. - М.: КноРус, 2008.

7. Сажина М. А. Экономическая теория: учебник / Под ред. Сажиной М.А.,   Чибрикова Г.Г. - М.: Норма, 2007.
8. Сафрончук М.В. Микроэкономика: учебное пособие. – КноРус, 2009.
9. Сухарев О.С. Основы макро- и микроэкономики. – М.: Высшая школа, 2009.

10. Тарасевич Л.С. Макроэкономика: учебник. – М.: Высшее образование, 2008.

11. Тарасевич Л.С. Микроэкономика: учебник. – М.: Юрайт-Издат, 2005.

12. Тарануха Ю.В. Микроэкономика: учебник. – М.: ДИС, 2006.
13. Тарануха Ю.В. Микроэкономика: учебник. – М.: КноРус, 2010.
14. Фомишин С.В. Экономическая теория. – Ростов н/Д: Феникс, 2006.
Дополнительная

1. Вечканорв Г.С., Вечканова Г.Р. Макроэкономика. – СПб.: Питер, 2008.

2. Грязнова А.Г., Юданова А.Ю. Микроэкономика: практический подход. -  М.: КНОРУС, 2008.

3. Душенькина Е.А. Экономическая теория. Конспект лекций. – М.: Эксмо, 2008.

4. Иохин В.Я. Экономическая теория: учебник. – М.: Экономистъ, 2005.
5. Косов Н.С. Основы макроэкономического анализа. – Тамбов: ТГТУ, 2007.
6. Максимова В.Ф. Микроэкономика. – М.: ЕАОИ, 2009.
7. Микроэкономика / Под ред. Гальперина В.М. – М.: Омега-Л, 2008. 
8. Мэнкью Н. Грегори Принципы микроэкономики. – СПб.: Питер, 2007.

9. Сафрончук М. В. Микроэкономика. Курс лекций. - М.: Эксмо, 2007.

10. Самуэльсон Пол Э. Микроэкономика. – М.: Вильямс ИД, 2008.

11. Тарасевич Л.С. и др. Микроэкономика. – М.: Юрайт-Издат, 2007.

12. Тюрина А.Д. Микроэкономика. Конспект лекций. – М.: Эксмо, 2008.
13.  Тюрина А.Д., Шилина С.А. Макроэкономика. Конспект лекций. – М.: Эксмо, 2008.
14.  кроэкономика. - СПб.. - М.





















































































 Фридман А.А. Лекции по курсу микроэкономики продвинутого уровня. – М.: ГУ ВШЭ, 2008.

15.  Чеканский А.Н., Фролова Н.Л. Микроэкономика. Промежуточный уровень. – М.: Инфра-М, 2008.

16.  Черемных Ю.Н. Микроэкономика. Продвинутый уровень. – М.: Инфра-М, 2008.
17.  Экономическая теория / Под ред. Николаевой И.П. – М.: Юнити-Дана, 2008.
18.  Юрьева Т.В., Марыганова Е.А. Макроэкономика. – М.: ЕАОИ, 2008.
МЕТОДИЧЕСКИЕ РЕКОМЕНДАЦИИ ДЛЯ СТУДЕНТОВ

Наибольший объем учебной нагрузки студента приходится на самостоятельную работу. Результатом правильной организации самостоятельной работы студента является получение эффективного результата. В процессе подготовки к семинарским занятиям, написания контрольной работы, подготовке к зачету студент значительное время должен уделить работе с источниками и литературой. При необходимости во время индивидуальных консультаций студент может получить квалифицированную помощь преподавателя по организации самостоятельной работы и написанию контрольной и курсовой работы. 
Контрольная и курсовая работа направлена на:
 - углубление и закрепление знаний, полученных студентами на лекциях и в ходе самоподготовки; 
- развитие у студентов способности к творческому, самостоятельному анализу учебной и специальной литературы;
 - выработку умений по систематизации и обобщению усвоенного материала и критически оценивать его;
 - формирование навыков практического применения своих знаний, аргументированного, логического и грамотного изложения своих мыслей; 
- получение навыков исследовательской работы, а также комплексного системного подхода к изучению и применению специальных знаний.
Студент должен опираться на экономико-математический инструментарий, структурно-логические связи и другие методы научного исследования. 
Основные этапы выполнения контрольной работы: 
1. Выбор темы. 
2. Детальное изучение методики ее написания посредством консультаций с преподавателем и изучения методических разработок. 
3. Отбор и изучение рекомендуемых источников.
4. Сбор фактического материала, его анализ и обобщение.
5. Составление плана изложения материала.
6. Написание чернового варианта работы.
7. Тщательная литературная обработка и окончательное оформление текста.

Основные этапы выполнения курсовой работы: 
1. Выбор темы. 
2. Детальное изучение методики ее написания посредством консультаций с преподавателем и изучения методических разработок. 
3. Отбор и изучение рекомендуемых источников.
4. Сбор фактического материала, его анализ и обобщение.
5. Составление Содержания, т.е. расширенного плана изложения материала. Курсовая работа должна иметь не менее двух глав, в каждой из которых должно быть не менее трех подпунктов.

6. Написание чернового варианта работы.
7. Тщательная литературная обработка и окончательное оформление текста.

При цитировании положений из литературы необходимо делать точные ссылки на источники. Цитаты не должны превышать 20% объема работы. Кроме основных вопросов (2-3) план включает вступление и заключение. Вступительная часть содержит краткую характеристику излагаемого вопроса, его актуальность, разработанность в литературе, цель и краткое описание структуры контрольной работы. 
В заключении необходимо подвести итоги, сделать выводы. В конце контрольной работы необходимо привести список литературы, в соответствии с использованными ссылками и оформленный по правилам библиографического описания. Студент вправе привлекать любую литературу, помимо рекомендованной. 
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МЕТОДИЧЕСКИЕ РЕКОМЕНДАЦИИ ДЛЯ ПРЕПОДАВАТЕЛЕЙ

Курс является обязательной дисциплиной для студентов специальностей «Менеджмент», «Национальная экономика», «Маркетинг», «Государственное и муниципальное управление», «Финансы и кредит», «Бухгалтерский учет», «Экономика и управление на транспорте». Он предусматривает последовательное изучение микро- и макроэкономики, а также истории экономических учений.
Формирование знания и навыков студентов осуществляется в ходе лекционных и практических занятий, самостоятельной работы, написания рефератов, выступлений с докладами, ответов на тесты.

Краткий конспект лекций
Тема 1. Экономическая теория: предмет, структура,  функции

1. Предмет и основа экономики.

2. Общественное производство и его основные формы, факторы и условия.

3. Кривая производственных возможностей.

4.Основные понятия и методы экономического анализа.

1. Экономическая теория – наука о производстве, факторах экономического роста, формах рационального хозяйствования в условиях ограниченности экономических ресурсов. Её предметом является изучение производительных сил и производственных отношений общества во взаимосвязи. В экономике существуют три ключевые задачи: 1. Что производить? 2. Как производить? 3. Для кого производить блага? Эти вопросы решаются с помощью рыночного механизма и государственного регулирования экономикой.

Экономическая теория подразделяется на две части. Первая ее часть – макроэкономика. Она изучает экономику страны в целом и прежде всего такие вопросы, как национальный доход, общий уровень цен, инфляцию, занятость.

Вторая ее часть – микроэкономика, которая изучает экономику отдельных экономических субъектов – предприятий, фирм. В центре ее анализа лежат следующие вопросы: издержки и цены на товары и услуги, механизм образования и распределение прибыли, мотивация труда.

Различают позитивную и нормативную экономику. Первая показывает, что есть, а вторая – как должно быть.

Основу экономики составляют два фундаментальных факта. Первый из них таков: материальные потребности людей безграничны и неутолимы. Второй факт: экономические ресурсы, т.е. средства для производства товаров и услуг, ограничены и редки. Производство сталкивается с ограниченностью запасов многих природных ресурсов, нехваткой рабочей силы и технологических знаний, случаями плохой организации производства. Отсюда важно рационально использовать ресурсы производства и оптимизировать потребности, т.е. повышать культуру производства и потребления.

К экономическим ресурсам относятся:

1. Природные ресурсы (земля, недра, водные, биологические, климатические ресурсы) – сокращенно земля.

2. Трудовые ресурсы (люди с их способностью производить товары и услуги) – сокращенно труд.

3. Средства производства (станки, оборудование, сырье, материалы, топливо и т.д.) – сокращенно капитал.

4. Предпринимательские способности (способность людей рациональным образом организовать производство и реализацию товаров и услуг) – сокращенно предпринимательство.

5. Знания необходимые для хозяйственной жизни. Многие экономисты справедливо полагают, что знания, технология, научно-технический прогресс - главный фактор экономического роста.

Ресурсы взаимопереплетены. Например, такой экономический ресурс, как знания, используется в целях рационального использования труда, капитала, обеспечения научной организации труда.

Экономические ресурсы мобильны (подвижны). Речь идет в первую очередь о возможности перемещения в пространстве (внутри страны, между странами) труда, капитала, технологий.

Ресурсы имеют и другое свойство – взаимозаменяемость (альтернативность). Труд можно заменить капиталом, а  капитал – трудом. Можно использовать различные комбинации труда и капитала, различные технологии (с учетом особенностей и возможностей производства) с тем, чтобы добиться наилучших производственных результатов.

Потребности – это определенный круг товаров и услуг, который необходим для нормального развития человека. Классификация потребностей по степени их напряжения дана в так называемой пирамиде А.Маслоу. Первая группа потребностей – физиологические (пища, одежда, жилище). Вторая – потребности в безопасности (т.е. защищенности от  болезней, безработицы, преступности). Третья группа – социальные потребности (в создании семьи, в качественных услугах – медицинских, транспортных, торговых). Четвертая – потребности в уважении (со стороны коллег, соседей и т.д.). И, наконец, пятая группа – потребности в самореализации (в развитии и реализации своих способностей).

В отдельных благах потребности можно удовлетворить полностью – например, в тканях, мясе, пиве и т.д. Но в целом потребности удовлетворить невозможно, потому что с развитием производства и рекламы возникают все новые и новые потребности. Но к этому надо стремиться, поскольку развитие производства в конечном счете осуществляется ради повышения жизненного уровня народа.

Экономическая теория как наука выполняет методологическую, теоретическую, практическую и мировоззренческую функции. Во-первых, она является методологической наукой для всех экономических дисциплин. Во-вторых, данная наука знакомит и  обогащает людей определенными экономическими знаниями, необходимыми для хозяйственной жизни. В-третьих, использование этих знаний на практике способствует рациональному ведению производства. В-четвертых, экономическая теория способствует развитию экономического мышления и мировоззрения человека в целом.

2. Общественное производство – это совместная деятельность людей по производству материальных благ и услуг. Производство имеет две стороны: 1) производительные силы, которые показывают отношение человека к природе и 2) производственные отношения, показывающие отношения между людьми в процессе производства, распределения и потребления материальных благ и услуг.

Производительные силы состоят из трех элементов: 1) средств труда,  2) предметов труда, и, наконец, 3) самого труда. Средства труда – это вещи, с помощью которых осуществляется воздействие на предмет труда (станки, машины, оборудование и т.д.). Предметы труда – это все на что направлен труд человека. Например, в деревообработке – древесина, в строительстве – цемент, кирпич, железо и другие строительные материалы. Средства труда и предметы труда в совокупности составляют средства производства. Причем средства производства вместе с профессионально подготовленными работниками составляют производительные силы общества. Важнейшей составной частью в них является человек и, конечно, его труд. Последний представляет целесообразную деятельность человека по производству материальных благ и услуг.

Основу производственных отношений составляет: 1) форма собственности на средства производства и 2) форма распределения материальных благ. В контексте этого следует отметить, что производственные отношения, сложившиеся ныне в России, необходимо совершенствовать, ведь несправедливо, когда преобладающая часть национального богатства страны принадлежит небольшой части населения.

Что касается форм производства, то они напрямую связаны с формой собственности на средства производства: в стране есть частные, государственные, кооперативные, муниципальные и акционерные предприятия. Каждая форма производства находит свою нишу и может эффективно функционировать. В конечном счете эффективность зависит не столько от формы собственности, сколько от квалификации работников, их материальной заинтересованности, умения коллектива предприятия внедрять достижения научно-технического прогресса. Но с теоретической точки зрения наилучшей формой производства является акционерная, где собственник и работник объединены в одном лице.

Различают внутренние и внешние условия производства. Внутренние условия – это техника и технология, кадры, информация и деньги. Внешние условия – это потребители продукции фирмы, поставщики производственных компонентов, государство и население. Чтобы улучшить внутренние условия коллективу предприятия надо совершенствовать технику, технологию и организацию производства. Важным направлением улучшения внешних условий является действенный маркетинг,  который в частности, требует покупать средства производства там, где они дешевле, а продавать продукцию там, где они дороже.

Для осуществления производства необходимо соединение его факторов: средств  производства и рабочей силы. При этом важно их рационально использовать на основе повышения эффективности производства. В общем виде эффективность производства – это получение максимума продукции при минимальных затратах труда и средств в расчете на ее единицу. Другими словами, это соотношение результата и затрат. Рост  эффективности означает, что темпы роста результата обгоняют темпы роста затрат. В результате  снижаются затраты в расчете на единицу продукции.

Каждое демократическое государство стремится к следующим экономическим целям:

1. Экономический рост. Здесь речь идет о производстве большего количества и лучшего качества товаров и услуг, что в конечном счете приводит к более высокому уровню жизни населения страны.

2. Полная занятость. Подходящее занятие следует обеспечить всем, кто желает и способен работать.

3. Экономическая эффективность. Для этого необходимо получить максимум качественной продукции при минимальных затратах труда и средств в расчете на ее единицу.

4. Стабильный уровень цен. Отрицательное влияние на экономику страны оказывает значительное повышение или снижение общего уровня цен.

5. Экономическая свобода. Руководители предприятий, рабочие и потребители в своей экономической деятельности должны обладать высокой степенью свободы.

6. Справедливое распределение дохода. Нельзя допускать огромной неоправданной дифференциации в доходах населения.

7. Экономическая обеспеченность. Следует обеспечить существование хронически больных, нетрудоспособных, престарелых и других иждивенцев.

8. Торговый баланс. Желательно иметь положительный торговый баланс, 

          когда экспорт по объему превышает импорт.

3. Поскольку потребности общества безграничны, а средства их удовлетворения всегда ограничены, перед обществом в каждый момент встает проблема выбора: что и в каком количестве должно производиться? Следовательно, в обществе чем-то должны жертвовать, предпочитая производство одного товара другому. Необходимость постоянного выбора, какие ресурсы и в каких количествах использовать для производства благ, ярко демонстрирует модель под названием «кривая производственных возможностей». 

Допустим, что общество производит только два каких-нибудь альтернативных продукта – костюмы и автомобили. Используя все свои ресурсы, общество может выпускать или 1 млн. автомобилей и ни одного костюма, или 50 млн. костюмов и ни одного автомобиля (табл.1).
Таблица 1. Производственные возможности страны по производству                

                                  автомобилей и костюмов
	Варианты
	Автомобили

млн. шт.
	Костюмы

млн. шт.

	А
	1
	0

	В
	0,6
	25

	С
	0,3
	35

	Д
	0
	50


Изобразим данные таблицы графически (рис.1.2)
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Рис. 1. Кривая производственных возможностей общества
Данные таблицы и рисунка показывают, что один автомобиль, которым мы жертвуем ради получения 50 костюмов, или 50 костюмов, которыми мы жертвуем ради выпуска еще одного автомобиля, выступают в качестве вмененных издержек общества. Таким образом, вмененные издержки представляют собой определенное количество товара, от производства которого мы вынуждены отказаться ради увеличения производства другого товара. Тем самым мы выигрываем в производстве одного товара, но проигрываем в производстве другого. Получая выгоду в одном производстве, упускаем ее в другом. Именно поэтому вмененные издержки называются альтернативными.

Таким образом, кривая производственных возможностей показывает оптимальное соотношение выпуска двух товаров при определенном объеме ресурсов. При этом экономика максимально эффективно функционирует только на границе своих производственных возможностей (точки В, С, Д). Точка F характеризует неудачный, а следовательно, неэффективный выбор сочетания выпуска альтернативных продуктов. Но в целом производственные возможности показывают возможности общества или предприятия по производству продукции.

С развитием научно-технического прогресса и обеспечением экономического роста повышаются возможности общества, т.е. все дальше и дальше отодвигаются границы ограниченности ресурсов, а кривая производственных возможностей сдвигается вправо.

4. Главный метод исследования, применяемый в экономической науке, - метод диалектики. Он рассматривает экономическую науку как целостную систему категорий и законов в их взаимосвязи и развитии, взаимозависимости и субординации.

Экономика базируется на изучении фактов и является эмпирической наукой. Существуют два основных метода изучения фактов: 1) индуктивный (от фактов к теории, от частного к  общему) и 2) дедуктивный (от теории к фактам, от общего к частному). Эти два метода используются во взаимосвязи.

Задачей экономической науки является открытие экономических законов и принципов. Экономический закон – это устойчивая, постоянно повторяющаяся связь между экономическими явлениями (например, закон спроса, закон предложения, закон убывающей отдачи, закон убывающей предельной полезности).

Экономические принципы – это обобщения и в силу этого содержат в себе несколько неточные количественные определения. Например, если мы говорим, что среднемесячная заработная плата в целом по народному хозяйству составляет 11500 рублей, мы тем самым делаем обобщение. Хотя, конечно, хорошо понимаем, что есть предприятия, где уровень заработной платы гораздо выше и есть предприятия, где она гораздо ниже. Тем не менее это обобщение при правильном его применении может оказаться весьма полезным. Кроме того, метод диалектики конкретизируется в отдельных своих направлениях: в анализе и синтезе, методе абстракции, в использовании аналогии, в методах моделирования и эксперименте.

Анализ и синтез. Анализ – разложение экономического явления на составные части, а синтез – воссоединение изученных элементов.

 Научная абстракция – отвлечение от второстепенного в явлениях и категориях ради того, чтобы найти главное, существенное, содержательное в них.

Аналогия – перенос экономических характеристик с известного явления на неизвестное.

Метод моделирования. Модель – это упрощенная картина реальности, раскрывающая главные экономические связи между экономическими объектами. Графическое моделирование – это использование чертежей, схем, рисунков для пояснения теоретического материала, который в результате становится более наглядным и понятным. Например, график цикличности общественного воспроизводства, «Крест Маршалла», кривая Лоренца и т.д. Математическое моделирование предполагает использование функций, уравнений, неравенств, с помощью которых в большей степени раскрывается экономическое явление.

Метод эксперимента. Это проведение экономического опыта в специальных условиях, контролируемых человеком, для изучения субъектов хозяйственной деятельности. Например, поведение людей, предприятий и фирм в специально созданной оффшорной зоне в аспекте собираемости налогов, бегства капиталов или их привлечения и т.д. Другими словами, это исследование экономических проблем в специально созданной искусственной среде.

На основе использования перечисленных методов экономисты постоянно ищут пути роста эффективности производства на основе более рационального использования ограниченных ресурсов.

Тема 2,4. Собственность и экономические системы
1. Сущность и формы собственности. Механизм ее реализации.

2. Типы и модели экономических систем.

1. Отношения собственности в конечном счете определяют общественное устройство общества и общую направленность его социально-экономических процессов. Как экономическая категория собственность выражает отношения между людьми по поводу присвоения материальных благ и в первую очередь средств производства. Отношения собственности охватывают процессы присвоения, владения, пользования и распоряжения факторами производства

Присвоение – есть отчуждение объекта собственности субъектом от других субъектов.

Владение – это неполное, частичное присвоение (на определенный срок).

Пользование – фактическое применение вещи в зависимости от ее назначения.

Распоряжение – это принятие решений владельцем или другим лицом по поводу функционирования объекта собственности.

Конечно, необходима спецификация (установление) прав собственности. При этом права собственности должны быть признаны обществом и находиться под его защитой. Этот процесс имеет важное значение. Во-первых, права собственности являются институтом, уменьшающим неопределенность во взаимоотношении между индивидуумами. Во-вторых, они выполняют роль мотива экономической деятельности и являются основой развития хозяйственных отношений. 

В статьях 212 - 215 Гражданского кодекса РФ определены формы собственности и ее субъекты. В этом документе сказано, что в Российской Федерации признается частная, государственная, муниципальная и другие формы собственности (например, общественных и религиозных организаций).

Рассмотрим сначала отношения частной собственности. В России ныне разрешается иметь все виды собственности, кроме тех, которые запрещены законом. При этом количество и стоимость имущества, находящегося в собственности физических и юридических лиц не ограничивается, за исключением случаев, когда это мешает интересам других лиц, нравственности, обороноспособности страны.

Отличительной чертой частной собственности является то, что собственник непосредственно осуществляет права владения, распоряжения, управления и присвоения. Он действует на свой страх и риск по собственному разумению и по своей инициативе. Чтобы повысить конкурентоспособность своей продукции на рынке предприниматель внедряет новую технику, технологию и организацию труда. В этом глубокое, прогрессивное значение частной собственности – она мобилизует человеческие возможности по пути наиболее полного использования достижений научно-технического прогресса.

Государственная собственность предполагает совместное владение и распоряжение. Это значит, что отдельный член общества владеет ею не непосредственно, а опосредованно, что увеличивает издержки контроля за ее использованием. В условиях многообразия форм собственности каждая форма собственности находит свою нишу и может показать высокую эффективность. Практика показывает, что и государственная собственность может быть эффективной формой организации, когда речь идет о  производстве общественных благ (оборона, образование, здравоохранение, фундаментальные науки и др.).

К государственной собственности относится имущество, принадлежащее на правах собственности Российской Федерации, и имущество, принадлежащее на правах собственности субъектам Российской Федерации – республикам, краям, областям, городам федерального значения, автономной области, автономным округам.

В государственной собственности Российской Федерации находятся: имущество органов власти и управления РФ; часть природных ресурсов РФ; культурные и исторические ценности федерального значения;  государственный банк и его филиалы; средства государственного бюджета; золотой, алмазный и валютный фонды страны; предприятия промышленности, транспорта, сельского хозяйства, связи, информатики, топливно-энергетического комплекса. 

Имущество, находящееся в государственной собственности, закрепляется за государственными предприятиями и учреждениями, которые отвечают перед исполнительной властью за  ее эффективное  использование.

К государственной собственности непосредственно примыкает муниципальная собственность, к которой относится имущество, принадлежащее на правах собственности городским и сельским поселениям, а также другим муниципальным образованиям. По своей экономической природе государственная и муниципальная собственность родственны между собой. Разница лишь в том, что муниципальная собственность связана с бюджетом более низкого уровня и функционирует в пределах определенной территории, обеспечивая решение социальных проблем ее населения.

В муниципальной собственности находятся: имущество местных органов власти и управления; средства местного бюджета и внебюджетных фондов; жилищный фонд (неприватизированный); объекты инженерной инфраструктуры; детские сады, школы, больницы, спортивные сооружения; предприятия промышленности, строительства, сельского хозяйства, торговли, бытового обслуживания. При этом имущество, находящееся в муниципальной собственности, закрепляется за муниципальными предприятиями и учреждениями во владение, пользование и распоряжение в соответствии с Гражданским Кодексом РФ.

2. Экономическая система – это совокупность всех экономических процессов, совершающихся в обществе на основе сложившихся в нем отношений собственности и хозяйственного механизма. Следовательно, экономические системы в основном различаются по двум признакам: 1) по форме собственности на средства производства и 2) по способу, посредством которого координируется и управляется экономическая деятельность. Различают четыре экономические системы: 1) традиционная экономика;                        2) чистый капитализм; 3) командная экономика или социализм; 4) смешанная экономика.

 Для традиционной экономики характерны следующие черты:

       1. Крайне примитивная технология, в первую очередь связанная с              первичной обработкой природных ресурсов.

       2. Производство, распределение и обмен базируется на обычаях, традициях, культовых обрядах.

       3. Организация и управление экономической жизнью осуществляется на основе решений старейшин, предписаний вождей и феодалов.

       4. Неграмотность населения, перенаселенность, высокий уровень безработицы и низкая производительность с преобладанием ручного труда.

         В настоящее время традиционная экономическая система существует в 

некоторых наиболее отсталых странах Азии, хотя ее элементы сохраняются и в странах среднего уровня развития.

Чистый капитализм или капитализм эпохи свободной конкуренции характеризуется частной собственностью на ресурсы и использованием системы рынков и цен для координации экономической деятельности. Эта система охватывает следующие институты и принципы: 1) частную собственность; 2) личный интерес как главный мотив поведения; 3) опору на конкуренцию и систему цен, или рыночную систему; 4) свободу предпринимательства и выбора; 5) ограниченную роль правительства. Такая экономическая система до сих пор существует в Таиланде. Ее недостатком является отсутствие государственного регулирования экономики и, следовательно, невозможность успешного решения многих социально-экономических проблем общества.

Командная экономика – это система, которая является полярной альтернативной чистому капитализму. Для нее характерно следующее:

1. Все ресурсы здесь составляют собственность государства.

2. Управление экономикой осуществляется из единого центра путем       централизованного планирования.

3. Отсутствие рыночной системы стимулирования.

4. Отсутствие мотивации производителей.

Ее недостатком является отсутствие рыночного механизма и конкуренции, что в конечном счете приводит к торможению научно-технического прогресса. Нежизнеспособность этой системы, ее невосприимчивость к достижениям НТП сделали неизбежными коренные социально-экономические преобразования почти во всех социалистических странах. 

Смешанная экономика представляет собой гибридную систему на основе соединения чистого капитализма и командной экономики. Для нее характерно:

1. Многообразие форм собственности, среди которых ведущее место занимает частная собственность.

2. Развертывание научно-технической революции, ускорившей создание мощной производственной инфраструктуры.

3. Управление экономикой осуществляется с помощью рыночного механизма и государственного регулирования экономики.

Такая система оказалась наиболее жизнеспособной, и ныне ее используют все цивилизованные страны.

Можно выделить американскую, шведскую, японскую модель смешанной экономики. Американская модель предполагает приоритетную роль частной собственности и рыночного регулирования. Она построена на системе всемерного поощрения предпринимательской активности, обогащения наиболее активной части населения. Малообеспеченным группам населения создается приемлемый уровень жизни за счет различных льгот и пособий. 

Шведская модель отличается сильной социальной политикой, ориентированной на сокращение имущественного неравенства за счет перераспределения национального дохода в пользу наименее обеспеченных слоев населения.

Японская модель различается весьма развитым планированием и координацией экономической деятельности правительства и частного сектора.

Для китайской модели смешанной экономики характерно многообразие форм собственности, использование рыночного механизма и предпринимательства при строжайшем государственном контроле всех сторон жизни общества.

4. Как решаются проблемы определения объёма и состава производимой 
Тема 5. Основы теории рыночных отношений
1. Сущность и функции рынка.

2. Механизм рынка.

3. Субъекты рыночных отношений.

1. Экономической истории известны три формы ведения общественного производства: натуральная; товарная и плановое хозяйство.

В натуральном хозяйстве производство осуществляется для удовлетворения внутренних коллективных потребностей. В товарном хозяйстве производство осуществляется для обмена, продажи товаров на рынке. Условием его возникновения является: 1) общественное разделение труда и 2) экономическая обособленность товаропроизводителей (в условиях частной собственности) и необходимость экономических связей между ними.

Основные черты товарного производства можно объединить в четыре принципиальных положения: 1) возможность беспрепятственного проникновения товаропроизводителей на рынок, оценка товара рынком;                2) наличие конкуренции; 3) свободное возникновение и охрана частной собственности; 4) индивидуальная инициатива и предпринимательство как основные движущие силы рыночной системы.

В плановом хозяйстве управление осуществляется путем планирования из единого центра,  причем здесь все ресурсы составляют собственность  государства. Здесь нет конкуренции и, следовательно, происходит торможение научно-технического прогресса.

Рынок представляет систему общественных отношений по поводу производства, купли-продажи товаров и услуг, основанную на соотношении спроса и предложения, использования ценового механизма и конкуренции. Он включает три основных структурных звена: первое звено – рынок товаров и услуг; второе – рынок факторов производства; третье звено – финансовый рынок.

Рынок товаров и услуг предполагает наличие большого количества товаров и услуг, расширение сети предприятий оптовой и розничной торговли, создания и функционирования товарных бирж и маркетинговых организаций. Рынок факторов производства предполагает куплю и продажу таких факторов как земля, труд, капитал. Финансовый, или денежный рынок, отражает спрос и предложение финансовых средств, т.е. денег, облигаций, акций. На финансовом рынке физические и юридические лица занимают и предоставляют в заем деньги. Разумеется, финансовый рынок предполагает функционирование фондовых и валютных бирж.

Все эти три рынка органически взаимосвязаны и воздействуют друг на друга. Если они находятся в равновесии, то и во всей экономике наступает макроэкономическое общее равновесие. Иначе говоря, это происходит тогда, когда спрос примерно равняется предложению на всех трех анализируемых рынках.

Рынок в целом характеризуется богатой и сложной структурой. Его классифицируют по различным критериям: 1) по экономическому назначению объектов рыночных отношений – рынок потребительских товаров и услуг, рынок товаров промышленного назначения, рынок ноу-хау, сырьевой рынок, рынок ценных бумаг, теневой рынок, рынок вторсырья и т.д.; 2) по географическому положению – местный, национальный, мировой; 3) по степени ограничения конкуренции -  свободный, монополистический, смешанный; 4) по отраслям – автомобильный, компьютерный, нефтяной и т.д.; 5) по характеру продаж – оптовый, розничный.

Сущность рынка проявляется в его пяти функциях.

1. Ценообразующая функция. В результате взаимодействия производителей и потребителей, предложения и спроса на товары и услуги на рынке формируется цена. Она отражает полезность товара и издержки на его производство.

2. Информационная функция. Цены содержат богатую информацию о соотношении спроса и предложения. Высокие цены свидетельствуют о недостаточном предложении, низкие – об избытке благ по сравнению с платежеспособным спросом.

3. Регулирующая функция. Если растет цена на определенный товар, то это значит, что можно расширять его производство, если наоборот, падает цена, то это сигнал к его сокращению.

4. Посредническая функция. Рынок выступает посредником между производителями и потребителями, позволяя им найти наиболее оптимальный вариант купли-продажи.

5. Санирующая функция. Рыночный механизм – это достаточно жесткая система, он постоянно проводит «естественный отбор», очищая экономику от неэффективно функционирующих предприятий.

2. Сердцем рынка является рыночный механизм, основу которого составляют цены и конкуренция. Цены являются, во-первых, регулятором товарного производства и, во-вторых, предпосылкой выбора направления производственной деятельности.

Рассмотрим вначале первое направление. Если спрос на определенную продукцию выше предложения, цена  поднимается выше стоимости (среднего уровня), отрасль становится выгодной для товаропроизводителя, сюда постепенно переливаются капиталы, и производство товаров увеличивается. Если, наоборот, предложение выше спроса, цены опускаются ниже стоимости, в результате отсюда происходит отлив капиталов и производство сокращается.

По второму направлению можно сказать следующее. Вначале товаропроизводитель, исходя из существующих цен на факторы производства, рассчитывает плановую себестоимость продукции и сравнивает ее с ценой. Если первая намного ниже второй, то только тогда предприниматель выбирает этот вид производственной деятельности.

Важную роль в рыночном механизме выполняет конкуренция. В общем виде конкуренция – это соперничество фирм за рынки сбыта и источники сырья. В практике рыночных отношений различают добросовестную и недобросовестную конкуренцию Добросовестная конкуренция – это такая, при которой соблюдают правовые и этические нормы взаимоотношений с партнерами. Под недобросовестной конкуренцией понимают технический шпионаж, подкуп работников конкурента, ложную рекламу, ценовой сговор, самовольное использование чужого товарного знака.

Конкуренция на рынке реализуется в двух аспектах: ценовая и неценовая. Ценовая связана со снижением издержек (и цены) за счет развития и совершенствования производства. Неценовая конкуренция связана с улучшением качества продукции и совершенствованием послепродажных услуг (гарантия обслуживания в течение 1-3 лет, бесплатная доставка товара на дом и др.)

Конкуренция способствует повышению эффективности использования ресурсов, так как они направляются в рентабельные предприятия, выпускающие нужную для общества продукцию. Нерентабельные предприятия не имеют возможности приобретать ресурсы производства. В то же время конкуренция стимулирует повышение качества продукции, снижение издержек производства, ибо в конкурентной борьбе побеждают те фирмы, у которых лучшая техника, технология и организация производства.

Однако рыночная экономика имеет и недостатки, которые состоят в следующем: рынок не способствует сохранению невоспроизводимых ресурсов, удовлетворению коллективных потребностей, решению экономических и многих социальных проблем. В странах с развитой рыночной экономикой это противоречие разрешается путем государственного регулирования экономики.

3. Субъектами рыночных отношений являются: домохозяйства, фирмы и государство. Домохозяйство – это экономическая единица в составе одного или нескольких лиц, которая: 1) самостоятельно принимает решения;                        2) является собственником какого-либо фактора производства и 3) стремится к максимальному удовлетворению своих потребностей и к максимизации полезности в использовании имеющихся ресурсов. Иначе говоря, домохозяйство – это семья (или отдельная ее часть), живущая на собственных доходах.

Фирма – это хозяйствующий субъект по созданию товаров и услуг с целью получения максимальной прибыли.

Под государством понимаются правительственные учреждения, имеющие юридическую и политическую власть для осуществления в случае необходимости контроля над хозяйствующими субъектами и рынком для достижения общественных целей. Причем государство отражает государственный сектор, а домохозяйства и фирмы, наоборот, - частный сектор.

Надо иметь в виду, что все субъекты рыночных отношений взаимодействуют между собой. Домохозяйства, предоставляя в использование факторы производства (землю, труд, капитал, предпринимательскую способность) получают денежный доход в виде заработной платы, ренты, процента и прибыли. Что касается рынка продуктов, то здесь они покупают товары и услуги и несут потребительские расходы. При этом важно отметить, что на основных рынках (факторов производства и потребительских товаров) домашние хозяйства выступают и как продавцы, и как покупатели. На ресурсном рынке они продают свои ресурсы фирмам (труд, капитал, землю, предпринимательскую способность) и в то же время покупают средства производства для ведения личного подсобного хозяйства, индивидуально-трудовой и интеллектуальной деятельности. На рынке потребительских товаров субъекты домашних хозяйств не только приобретают товары и услуги, но и сами поставляют на него товары и услуги, производимые в личных подсобных хозяйствах и в процессе осуществления индивидуально-трудовой и интеллектуальной деятельности. Свой денежный доход домашние хозяйства расходуют на приобретение товаров и услуг потребительского и производственного назначения (рис.2).













Рисунок 2. Взаимодействие фирм и домохозяйств в рыночной экономике

где: 1- факторы производства; 2 – доходы; 3 – расходы; 4 – товары и услуги; 5 – издержки производства.

В свою очередь, предприятия на рынке ресурсов покупают факторы производства, производят продукцию, которая поступает на рынок товаров и услуг.

Что касается деятельности государства, то главной его функцией является разработка правовой базы для развития рыночных отношений, осуществления налоговой политики, распределения средств государственного бюджета на управление, оборону, социальные нужды, на развитие производства.

Итак, домохозяйства продают свои ресурсы производства фирмам, а последние с их помощью осуществляют производство товаров и услуг. На имеющиеся доходы домохозяйства покупают товары и услуги и несут потребительские расходы. Конечным результатом этого процесса служит реальный поток экономических ресурсов в одном направлении, а в другом – денежный поток доходов и потребительских расходов.

Раздел II. Тема 1-2. Теория спроса, предложения и рационального поведения потребителя 
1. Спрос. Закон спроса. Эластичность спроса.

2. Предложение. Закон предложения. Рыночное равновесие.

3. Закон убывающей предельной полезности.

4. Бюджетная линия. Равновесное положение потребителя.


1. Спрос показывает количество товара, которое хотят и могут приобрести покупатели по некоторой цене в течение определенного периода времени. 
При прочих равных условиях снижение цены ведет к соответствующему возрастанию спроса, и наоборот, повышение цены ведет к соответствующему уменьшению величины спроса. В этом проявляется закон спроса. Он гласит: между ценой и величиной спроса существует отрицательная, или обратная, связь.


Закон спроса можно объяснить эффектом дохода и эффектом замещения. Эффект дохода указывает на то, что при снижении цены покупательная способность дохода повышается и потребитель может купить больше товаров, чем прежде.


Эффект замещения выражается в том, что при более низкой цене у человека появляется стимул приобрести дешевый товар вместо аналогичных товаров, которые теперь относительно дороже.


Связь между ценой на яблоки и спросом на них показывает таблица 2.


Таблица 2. Спрос покупателей на яблоки (гипотетические данные)

	Цена за кг, руб.
	Величина спроса, т


	25
	5

	20
	20

	15
	35

	10
	55

	5
	80



Выразим данные таблицы графически (рис.3)

Полученная таким образом кривая называется кривой спроса и обозначена буквами ДД. Она наклонена вниз и вправо, поскольку изображаемая ею связь отрицательная, или обратная.
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Рис. 3.  Кривая спроса на яблоки


       Кроме того, на величину спроса влияют неценовые факторы, или детерминанты. Это: 
1. Потребительские вкусы. Выявление новых качеств в продукте может резко изменить спрос на него.


2. Число покупателей. Увеличение на рынке числа потребителей вызывает повышение спроса, а уменьшение их числа ведет к сокращению спроса.


3. Доходы. С ростом дохода понижается спрос на товары низшей категории (хлеб, картофель, капуста, поношенная одежда) и повышается спрос на товары высшей категории (овощи, фрукты, мясо, автомобили и т.д.).


4. Цены на сопряженные товары.

Когда два продукта взаимозаменяемы, между ценой на один из них и спросом на другой существует прямая связь. Так, например, когда цена на сливочное масло повышается, возрастает спрос на сливочный маргарин.


Когда два товара являются взаимодополняющими, между ценой на один из них и спросом на другой существует обратная связь. Так, если цена на бензин снижается, то тогда автомобилисты будут ездить больше, что повышает спрос на моторное масло.


5. Ожидания потребителей относительно будущих цен. Если ожидания связаны с ростом цен, спрос увеличивается, если, наоборот, ожидания связаны со снижением цен спрос снижается.


Эластичность – это реакция спроса на изменение цены. Эластичность спроса по цене можно выразить следующей формулой:                                                        

	
Эластичность спроса по цене
	=
	Процентное изменение количества спрашиваемой продукции

	
	
	Процентное изменение цены продукции



Суть концепции ценовой эластичности спроса заключается в следующем:


1) если небольшие изменения в цене приводят к значительным изменениям в количестве спрашиваемой продукции, то спрос на такие продукты принято называть эластичным;


2) если существенные изменения в цене ведут лишь к небольшому изменению в количестве покупок, то в таких случаях спрос  неэластичный. Таким образом, различают: 1) эластичный спрос – коэффициент эластичности больше единицы; 2) единичной эластичности спрос – коэффициент эластичности равен единице; 3) неэластичный спрос – коэффициент эластичности ниже единицы.


На товары первой необходимости спрос неэластичный, на товары роскоши – спрос эластичный, именно на эти виды товаров можно резко увеличить спрос за счет снижения цены.


2. Предложение – количество товара, которое производитель готов продать по определенной цене в течение определенного периода времени. С ростом цены увеличивается предложение, а со снижением ее предложение, наоборот, уменьшается. Эту прямую и положительную связь экономисты назвали законом предложения. Его можно объяснить здравым смыслом производителя.


Связь между ценой и величиной предложения показывают данные следующей таблицы (табл. 3).

Таблица 3. Предложение яблок на рынке

	Цена за кг, руб.
	Величина предложения, т

	25
	60

	20
	50

	15
	35

	10
	20

	5
	5


Выразим данные таблицы 2 графически (рис. 4)
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Рис. 4. Кривая предложения на яблоки


Полученная таким образом кривая называется кривой предложения и обозначена буквами SS. Она наклонена вверх и вправо, поскольку изображает прямую, или положительную связь.


Кроме того, на предложение влияют неценовые факторы, или детерминанты.


1. Цены на ресурсы. Рост цен на ресурсы снижает возможности производства и, следовательно, предложения.


2. Технология. Совершенствование технологии позволяет увеличить производство продукции и предложение.


3. Налоги и дотации. Рост налогов снижает предложение, а уменьшение их, наоборот, увеличивает предложение. Рост дотации увеличивает предложение, поскольку государство компенсирует часть затрат предприятия, тем самым снижает издержки на производство товара и увеличивает его предложение.


4. Цены на другие товары. 
Изменения цен на другие товары также способны сместить кривую предложения продукта. Так, снижение цены на зерно может побудить фермера выращивать и предлагать к продаже больше картофеля.


5. Ожидания. Ожидания, связанные с ростом цен, снижают предложения. И наоборот, ожидания, связанные со снижением цен, увеличивает предложение.


Эластичность предложения – это реакция предложения на изменения цены.

	Эластичность предложения по цене
	=
	Процентное изменение количества предлагаемой продукции

	
	
	Процентное изменение цены продукции



Суть концепции ценовой эластичности предложения состоит в следующем: если небольшие изменения в цене приводят к значительным изменениям в количестве предлагаемой продукции, то в этом случае предложение эластично. Если, наоборот, производители не чувствительны к изменению цен, предложение неэластично.


На продукцию сельского хозяйства предложение неэластично, так как здесь необходимо большое количество времени, чтобы изменить структуру производства. Поэтому существует значительный временной лаг между изменением цен и соответствующим изменением объема сельскохозяйственного производства. 
Напротив, на продукцию промышленности предложение эластично. С ростом цены предприниматель может больше купить сырья, материалов, топлива, больше нанять рабочей силы и таким образом увеличить производство и, следовательно, предложение.


3. Соединим вместе две предыдущие таблицы и получим данные таблицы 5.

Таблица 4. Спрос и предложение на яблоки

	Цена за кг, руб.
	Спрос, т
	Предложение, т
	Избыток (+), или

нехватка (-)

	25
	5
	60
	+ 55

	20
	20
	50
	+ 30

	15
	35
	35
	-

	10
	55
	20
	- 35

	5
	80
	5
	- 75


Выразим данные таблицы 4 графически (рис. 5)

Точка  пересечения кривой спроса и кривой предложения показывает равновесную цену и равновесное количества продукта (в нашем примере они соответственно равны 15 руб. и 35 т). В точке пересечения величина предложения и величина спроса уравновешиваются. Это называется равновесной ценой. Любая цена ниже равновесной влечет за собой возникновение нехватки продукта. И наоборот, цена выше равновесной приводит к возникновению излишка продукта.

Из анализа равновесия можно сделать следующие выводы:


1. В рыночной экономике на величину равновесной цены оказывает влияние спрос и предложение.


2. Изменение либо спроса, либо предложения влечет за собой изменения равновесной цены и равновесного количества продукта.


3. Равновесная цена и равновесное количества продукции устанавливаются в точке, где намерения продавца и покупателей совпадают.
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Рис. 5.  Равновесная цена и равновесное количества продукта


3. Каждый продукт должен обладать полезностью, т.е. способностью удовлетворять те или иные потребности. В то же время продукт обладает  предельной полезностью, т.е. добавочной полезностью, извлекаемой из дополнительной единицы конкретной продукции. Сумма предельных полезностей определенного набора товара составляет общую его полезность. Закон убывающей предельной полезности гласит: начиная с определенного момента дополнительные единицы каждого продукта будут приносить потребителю постоянно уменьшающее добавочное удовлетворение.


В рыночной экономике на поведения потребителя влияют следующие факторы:


1. Максимум товаров при минимуме расходов. Такой "шаг" потребителя рассматривается как разумное поведение.


2. Предпочтения. Средний потребитель имеет достаточно отчетливую систему предпочтений в отношении товаров и услуг, извлекаемых на рынке.


3. Доход потребителя. Денежный доход большинства людей имеет ограниченную величину, поэтому они могут приобрести ограниченное количество товаров.


4. Цены. Ограничивают потребление и цены. Потребитель должен идти на компромисс. Он должен выбирать между альтернативными товарами, чтобы при ограниченности денежных ресурсов получить наиболее удовлетворительный набор товаров и услуг.


Следовательно, речь идет о максимизации полезности. Это достигается при соблюдении правила максимизации полезности, при котором предельная полезность в расчете на одну денежную единицу последнего приобретаемого товара была бы не меньше, чем предыдущего.


Правило максимизации полезности можно выразить следующей формулой:

	Предельная полезность товара А
	=
	Предельная полезность товара В

	Цена товара А
	
	Цена товара В



В соответствии с этим правилом важно приобретать товары с наибольшей предельной полезностью в расчете на одну денежную единицу. Но если вышеприведенное уравнение не выполняется, то произойдет некоторое перераспределение потребительских расходов между товаром А и В  пользу товара с более высоким уровнем предельной полезности в расчете на одну денежную единицу. Но тогда предельная полезность дополнительных единиц этого товара будет уменьшаться и равновесие восстановится.


4. Бюджетная линия показывает различные комбинации двух товаров, которые могут быть приобретены покупателем при фиксированной величине денежного дохода. Например, если продукт А стоит 1,5 тыс.руб., а продукт  В – 1 тыс. руб., то при доходе в 12 тыс. руб. потребитель может купить следующую комбинацию двух продуктов (табл. 5).

Таблица 5. Комбинации продуктов А и В, доступные потребителю с доходом в 12 тыс. руб.

	Единиц продукта А
	Единиц продукта В
	Сумма расхода,

тыс. руб.

	8
	0
	12 = (12 + 0)

	6
	3
	12 = (9 + 3)

	4
	6
	12 = (6 + 6)

	2
	9
	12 = (3 + 9)

	0
	12
	12 = (0 + 12)


Данные таблицы 5 изобразим графически (рис. 6)
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Рис. 6. Бюджетная линия потребителя


Следует отметить, что увеличение денежного дохода приводит к перемещению бюджетной линии вправо, а уменьшение его, наоборот, перемещает бюджетную линию влево. Изменение цен продуктов также приводит к перемещению бюджетной линии. Так, снижение цен обоих продуктов перемещает график вправо, и наоборот, увеличение цен обоих продуктов перемещает график влево.
Кривая безразличия показывает все комбинации двух продуктов, которые принесут потребителю одинаковый объем совокупной полезности (табл. 6).


Таблица 6. Таблица безразличия (гипотетические данные)

	Комбинации
	Единиц продукта А
	Единиц продукта В

	А
	12
	2

	Б
	6
	4

	В
	4
	6

	Г
	3
	8



Субъективные предпочтения потребителя таковы, что он реализует одинаковую совокупную полезность товаров А и В при любой их комбинации, показанной в таблице 6. Следовательно, потребителю будет безразлично, какую именно комбинацию продуктов он действительно приобретет. Изобразим данные таблицы 6 графически (рис. 7).
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Рис. 7. Кривая потребительского безразличия


Как показывает рисунок 7, кривые безразличия являются нисходящими и выпуклыми к началу координат. Это получается потому, что двигаясь от комбинации «а» к комбинации «г», потребитель приобретает больше продукта В, отказываясь при этом от определенного количества продукта А. Количество товара А, от которого он готов отказаться ради увеличения товара В, называется предельной нормой замещения товара В товаром А. Последняя выражается следующей формулой:

	               MRS
	=
	- ∆А

	
	
	  ∆B


В интересах нашего анализа изобразим целую серию кривых безразличия, или карту безразличия. Каждая кривая, расположенная правее кривой А1, имеет большую полезность, и наоборот, каждая кривая, расположенная левее А1, имеет меньшую полезность (рис. 8).
Совместим графики, т.е. совместим линию потребительского бюджета и карту безразличия, как это показано на рисунке 9. При этом отметим, что комбинация максимизирующая полезность, будет соответствовать точке, лежащей на наивысшей из всех доступных потребителю кривых безразличия. Равновесное положение потребителя достигается в точке С, в которой бюджетная линия соединяется с наиболее высокой из всех доступных потребителю кривых безразличия – А2. В этом случае потребитель может приобрести 4 единицы товара А по 1,5 тыс. руб. и 6 единиц товара В по 1 тыс. руб., затратив все свои 12 тыс. руб.
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Рис. 8. Карта безразличия
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Рис. 9. Равновесное положение потребителя


Изменение цены одного из продуктов приводит к смещению бюджетной линии и выявлению нового положения равновесия.

Тема 3. Фирма как объект микроэкономического анализа
1. Сущность и функции фирмы. Прибыль фирмы.

2. Понятие издержек. Издержки производства в краткосрочном периоде.

3. Издержки производства в долгосрочном периоде.

1. Предприятия (фирмы) представляют собой самостоятельные хозяйственные единицы разных форм собственности, объединившие экономические ресурсы для осуществления коммерческой деятельности. Фирмы контролируют использование земли, трудовых ресурсов и капитала, принимают решения относительно дизайна, способа производства и продажи продукции, выполняют социальные задачи.

Получение максимальной прибыли – это конечная цель любой коммерческой деятельности, которая достигается через реализацию следующих установок:

· снижение издержек производства;

· увеличение объема продаж;

· достижение более высоких темпов роста;

· увеличение доли рынка;

· увеличение прибыли по отношению к вложенному капиталу;

· увеличение рыночной стоимости акций (если это открытое акционерное общество).

Характер целевых установок предприятия определяется состоянием экономики страны в целом, а также стадией цикла жизни самого предприятия. На первой стадии идет процесс создания и обновления предприятия и поэтому его главная задача – выход на рынок, обеспечение стартового уровня продаж. На второй стадии цикла жизни предприятие наращивает темпы роста продаж и его целевой установкой является расширение производственных мощностей, захват рынков. На третьей стадии в центре стоит максимизация валовой выручки, роста прибылей за счет снижения издержек производства и повышения качества продукции. На четвертой стадии происходит снижение объема продаж и вместе с ним сокращение прибыли вплоть до возникновения убытков. Здесь целевая установка – переход на новые технологии и виды продукции.

Фирма может стабильно работать только на основе создания системы ценностей для групповых и индивидуальных потребностей. Владельцы (либо акционеры) фирмы заинтересованы в увеличении размеров дивидендов и  в возрастании рыночной стоимости акций. Персонал и поставщики заинтересованы в стабильности фирмы, долгосрочных с ней отношениях, а также в благоприятной рабочей атмосфере. Для потребителей самую высшую ценность представляют товары и услуги, удовлетворяющие их по качеству и цене.

Результаты работы фирмы в основном зависят от условий внутренней и внешней среды производственной деятельности фирмы. Внутренняя среда – это люди, средства производства, информация и деньги. Результатом взаимодействия внутренней среды является готовая продукция (выполнение работ, оказание услуг). Внешняя среда – это потребители продукции, поставщики производственных компонентов, а также государственные органы и население. Поэтому при создании фирмы важно подобрать персонал определенной численности и высокой квалификации, приобрести современное оборудование и перейти на прогрессивные технологии, организовать действенный менеджмент и маркетинг.

Следует различать предпринимательскую деятельность с привлечение наемного труда и без его привлечения. Первое организационно регистрируется как предприятие, второе – как индивидуально-трудовая деятельность. По формам собственности предприятия подразделяются на            1) частные; 2) коллективные; 3) государственные; 4) смешанные (государственно-частные).

По размерам предприятия подразделяются на малые, средние и крупные, исходя из двух основных параметров: численность занятых и объем продаж. 

В настоящее время существуют следующие организационные формы предпринимательства.

1. Частная фирма – индивидуальное предприятие, принадлежащее гражданину (возможно, членам семьи на правах долевой собственности). Фирма или основана им, или приобретена в результате разгосударствления и приватизации.

2. Полное товарищество. Полным признается товарищество, участники которого (полные товарищи) в соответствии с заключенным между ними договором занимаются предпринимательской деятельностью от имени товарищества и несут ответственность по его обязательствам принадлежащим им имуществом.

3. Товарищество на вере. Товариществом на вере (коммандитным товариществом) признается товарищество, в котором наряду с участниками, осуществляющими от имени товарищества предпринимательскую деятельность, имеется один или несколько участников-вкладчиков (коммандитистов), которые несут риск убытков, связанных с деятельностью товарищества, в пределах сумм внесенных ими вкладов и не принимают участия в осуществлении товариществом предпринимательской деятельности.

4. Общество с ограниченной ответственностью (ООО). Таковым признается учреждение одним или несколькими лицами общества, уставной капитал которого разделен на доли определенных учредительными документами размеров. Участники ООО не отвечают по обязательствам и несут риск убытков, связанных с деятельностью общества, в пределах стоимости внесенных ими вкладов. Уставной капитал ООО составляется из стоимости вкладов его участников.

5. Акционерные общества. Акционерное общество – это предприятие, капитал которого формируется посредством продажи ценных бумаг – акций и облигаций. Капитал, вырученный таким образом, становится собственным капиталом акционерного общества и не подлежит ни возврату, ни дележу между участниками компании. Участники АО (акционеры) не отвечают по его обязательствам и несут риск убытков, связанных с деятельностью общества, в пределах стоимости принадлежащих им акций. АО может быть закрытым (акции продаются только своим работникам) и открытым (акции продаются всем желающим).

6. Производственный кооператив. Им признается добровольное объединение граждан на основе членства для совместной производственной деятельности, основанной на их личном труде и объединении имущественных паев. Производственный кооператив является коммерческой организацией.

7. Государственные и муниципальные унитарные предприятия. Унитарным предприятием называется коммерческая организация, не наделенная правом собственности на закрепленное за ней собственником имущество. К тому же это имущество является неделимым, т.е. не может быть распределено по вкладам (долям, паям), в том числе между работниками предприятия. В России в форме унитарных предприятий существуют только государственные и муниципальные предприятия. Они управляют, но не владеют закрепленным за ними государственным (муниципальным) имуществом.

В конечном счете каждая фирма стремится к максимизации прибыли. Последняя представляет разницу между выручкой фирмы и издержками производства. Максимизация прибыли фирмы достигается за счет:                       1) снижения издержек производства; 2) повышения качества продукции;               3) увеличения объема продаж.

Сущность прибыли проявляется в трех основных функциях: учетной, стимулирующей и распределительной. Во-первых, прибыль и ее соотношение к издержкам фирмы характеризует эффективность производства, во-вторых, она является целью производства и требует улучшения использования всех его факторов, в-третьих, прибыль является источником расширенного воспроизводства.

Разница между балансовой прибылью и суммой налога на прибыль (24%), а также другими обязательными платежами характеризует чистую прибыль. Она является источником пополнения основных и оборотных фондов, осуществления социальных программ, выплаты дивидендов по акциям.

Для оценки уровня эффективности работы фирмы получаемый результат – прибыль  сопоставляется с затратами или используемыми ресурсами. Уровень рентабельности, как отношение чистой прибыли к себестоимости продукции, показывает эффективность производственных затрат (Р = Пч/С х 100). Параллельно с этим показателем для характеристики использования производственных фондов и возможных темпов накопления используется показатель нормы прибыли, исчисляемой как отношение чистой прибыли к среднегодовой стоимости основных и оборотных фондов (Р =  Пч/Фср х 100%).

2. Издержки производства – это затраты предприятия в денежной форме на выпуск и реализацию товаров и услуг. Различают внешние и внутренние издержки. В России учитываются только внешние издержки. Они представляют собой платежи за ресурсы поставщикам, не принадлежащим к числу владельцев данной фирмы. Это платежи за трудовые ресурсы, сырье, топливо, транспортные услуги. Свои ресурсы фирма использует для собственных нужд, а могла бы использовать их в альтернативном производстве. С точки зрения фирмы, внутренние издержки равны денежным платежам, которые могли быть получены за использование собственных ресурсов при наилучшем из возможных способов его применения. Иначе говоря, внутренние издержки – это упущенные доходы. Если они выше чем в целом доходы фирмы, то, конечно, ей надо менять направление производственной деятельности.

Экономические издержки -  это сумма внутренних и внешних издержек. Между тем бухгалтерские издержки – это только внешние издержки. Отсюда бухгалтерская прибыль представляет собой общую выручку фирмы за вычетом внешних издержек. При этом экономическая прибыль представляет общую выручку фирмы за вычетом всех издержек (внешних и внутренних).

Поскольку в пределах краткосрочного периода производственные ресурсы делятся на постоянные (мощности фирмы) и переменные (затраты на сырье, материалы, оплату труда и т.д.), издержки здесь также являются либо постоянными, либо переменными.

Постоянные издержки (FC) представляют собой затраты фирмы, не зависящие от количества производимой продукции (страховые и рентные платежи, амортизация, налог на имущество и др.). Напротив, переменные издержки (VC) есть затраты, непосредственно зависящие от количества производимой продукции (затраты на покупку сырья, материалов, электроэнергии, рабочей силы и т.д.). Причем сумма общих постоянных и общих переменных издержек дает сумму общих издержек (ТС).

Деление издержек на постоянные и переменные имеет существенное значение для предпринимателя. Постоянные издержки надо возмещать всегда, если даже фирма прекратит производство. Переменными издержками можно управлять, увеличивая или уменьшая объем производства

В экономическом анализе фирмы большое значение имеют средние, предельные и трансакционные издержки. Средние издержки – это издержки на единицу продукции. Средние постоянные (АFС), средние переменные (АVС) и средние общие издержки (АТС) – это просто постоянные, переменные и общие издержки производства в расчете на единицу продукции. Но наибольшее значение имеют предельные издержки (МС) – дополнительные издержки, связанные с производством еще одной единицы продукции. Предельные издержки можно определить как изменение суммы общих издержек к изменению количества произведенной продукции, т.е.

МС = 
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Трансакционные издержки – это издержки, связанные с заключением сделок (издержки поиска информации; издержки ведения переговоров, издержки измерения и др.). Удельный вес трансакционных издержек в общих издержках достаточно велик. По разным оценкам, он колеблется от 30 до 50%. Для определения эффективности деятельности фирмы их оценка крайне необходима.

В соответствии с действием закона убывающей отдачи предельные издержки могут увеличиваться. Этот закон утверждает, что начиная с определенного момента, последовательное присоединение единиц переменного ресурса (например, труда) к неизменному, фиксированному ресурсу (капиталу или земле) дает уменьшающийся добавочный или предельный продукт в расчете на каждую последующую единицу переменного ресурса. Иначе говоря, если количество рабочих, обслуживающих данное машинное оборудование, превысит их нормативное количество, то отдача каждого дополнительного рабочего будет уменьшаться. Однако при пропорциональном росте ресурсообеспеченности производства темпы падения отдачи будут снижаться. В этих условиях наибольший рост эффективности экономики достигается при оптимальной комбинации ресурсов, обеспечивающей наименьшие издержки производства.

3. Долговременным (долгосрочным) периодом называется период времени достаточно продолжительный, чтобы фирма могла успеть изменить количество всех используемых ресурсов, включая и размеры предприятия. Следовательно, в долгосрочном периоде все ресурсы являются переменными. Причем за этот период действующие в  отрасли фирмы могут покинуть отрасль, а новые фирмы – возникнуть и вступить в отрасль.

Для примера возьмем небольшое предприятие промышленности, которое благодаря успешной экономической деятельности, все больше и больше расширяется. Вначале общие средние издержки предприятия будут снижаться как результат действия положительного эффекта масштаба. Затем начиная с определенного уровня, общие средние издержки начнут увеличиваться – будет действовать отрицательный эффект масштаба.

Положительный эффект масштаба вызван следующим. На более крупных предприятиях: 1) достигается более высокий уровень специализации производства; 2) возрастают возможности использования высокопроизводительного и дорогостоящего оборудования; 3) происходит более полная утилизация отходов путем производства побочной продукции.

Отрицательный эффект масштаба возникает из-за сложности управления крупномасштабным производством, роста транспортных и других издержек (например связанных с передачей и обработкой информации).

Отсюда можно сделать два основных вывода:

1) размеры предприятия надо устанавливать в пределах оптимального уровня;

2) фирма может обеспечить минимизацию издержек лишь на основе    неуклонного повышения технико-технологического и организационного уровня ведения производства.

Тема 5.  Производство и ценообразование в различных рыночных структурах
1. Модели рынка и виды конкуренции.

2. Максимизация прибыли в краткосрочном периоде: два подхода.

3. Максимизация прибыли в долгосрочном периоде.

1. Можно выделить четыре модели рынка.

Модель I. Чистая конкуренция.

Для нее характерны следующие черты:


1. Очень большое число независимо действующих продавцов. Примером служат рынки сельскохозяйственных товаров, фондовая биржа и рынок иностранных валют.

2. Стандартизированная, или однородная, продукция.

Вследствие стандартизации продукции отсутствуют основания для неценовой конкуренции, то есть конкуренции на базе различий в качестве продукции, рекламе, или стимулировании сбыта.

3. Незначительный контроль над ценой. Продавец не может осуществлять контроль над ценами, так как каждая фирма производит небольшую долю продукции.

4. Свободное вступление и выход из отрасли. Не существует никаких серьезных препятствий – законодательных, технологических, финансовых и других,  которые могли  помешать возникновению новых фирм.

Модель II. Чистая монополия.

Ее характерные черты:


1. Единственный продавец. Одна фирма является единственным производителем данного продукта или единственным поставщиком услуги.

2. Нет близких заменителей. Продукция фирмы уникальна, у нее нет близких заменителей. Для покупателя нет альтернативы.

3. Фирма диктует цены. Чистый монополист выпускает весь объем продукции отрасли, поэтому он контролирует и цену.

4. Условия вступления в отрасль заблокированы. Происходит это потому, что монополист осуществляет контроль над весьма важным сырьем, имеет собственность на патенты и научные исследования.

Пример чистой монополии: электрические компании, компании кабельного телевидения, алмазный синдикат "Де Бирс" и др.

Модель III. Монополистическая конкуренция.


Для нее типичны следующие черты:

1) относительно большое число фирм предлагающих похожую, но не идентичную продукцию (скажем, 25; 35; 60 или 70).

2. Дифференциация продукта. Он будет отличаться по качеству, формам стимулирования и упаковке. В условиях монополистической конкуренции производители делают упор на рекламу, торговые знаки и торговую марку.

3. Легкое вступление в отрасль. Это связано с тем, что здесь фирмы являются небольшими по размеру и капиталу и поэтому у них эффект масштаба невелик. Монополистическая конкуренция имеет место в розничной торговле, в производстве одежды и обуви.

Модель IV. Олигополия

1. Первая ее черта – "немногочисленность". Когда относительно малое число фирм господствует на рынках товаров и услуг, отрасль является олигополистической.

2. Однородные или дифференцированные продукты.

Многие промышленные продукты: сталь, цинк, медь, алюминий, свинец, цемент, технологический спирт и т.д. являются стандартизированными продуктами в физическом смысле и производятся в условиях олигополии. Многие отрасли, производящие потребительские товары: автомобили, покрышки, моющие средства, открытки, кукурузные и овсяные хлопья для завтрака, сигареты и множество бытовых электрических приборов, являются дифференцированными и производятся олигополиями.

3. Эффект масштаба и экономия издержек. Чтобы добиться низких издержек на единицу продукции фирмы должны быть крупными производителями. Эффект масштаба может быть трудно преодолимым препятствием для вновь вступающих в отрасль фирм.

4. Эффект слияния. Поводом для слияния могут служить разные причины: объединение двух или более фирм дает возможность новой фирме добиться большего эффекта масштаба и более низких издержек производства.

5. Всеобщая взаимозависимость. Здесь фирм мало и действие одной фирмы резко отражается на состоянии других фирм. Поэтому прежде чем изменить свою ценовую политику, фирма должна рассчитать наиболее вероятные действия своих конкурентов. Примером олигополии служит производство стали, цемента, тракторов, автомобилей и др.

В реальной жизни специфика конкуренции находится между двумя крайностями: чистой конкуренцией и чистой монополией. Такая конкуренция называется несовершенной. При ней производители оказывают некоторое влияние на цену.

Для определения объема производства, максимизирующего прибыль или минимизирующий  убытки, надо понять содержание следующих терминов.

Валовой доход – это денежная выручка фирмы от реализации продукции (количество продукции умножается на ее цену).

Валовые издержки – это сумма постоянных и переменных издержек фирмы. 

Предельный доход – это дополнительный доход от продажи дополнительной единицы продукции.

Предельные издержки – это дополнительные издержки при выпуске дополнительной единицы продукции.

Прибыль – это разница между валовым доходом и валовыми издержками, главный показатель эффективности работы фирмы.

2. Каждая фирма стремится к максимизации прибыли, а при неблагоприятной ситуации – к минимизации убытков. Но сразу же возникает вопрос: как определить объем производства фирмы, приносящий максимум прибыли. Существует два подхода к определению уровня производства, при которой конкурентная фирма будет получать максимальные прибыли или минимальные убытки. Первый включает сравнение валового дохода и валовых издержек; второй – сравнение предельного дохода и предельных издержек.

Первый подход. Фирма будет максимизировать прибыль, производя такой объем продукции, при котором валовой доход превышает валовые издержки на наибольшую величину. Убытки будут минимизированы путем производства, при котором превышение валовых издержек над валовым доходом является минимальным и меньше, чем совокупные постоянные издержки (табл. 7).

Таблица 7. Объем производства, максимизирующий прибыль фирмы: принцип сопоставления валового дохода с валовыми  издержками (цена единицы продукции = 10 тыс.руб.)

	Общее кол.-во продукта, ед.
	Валовой

доход,

тыс.руб.
	Совокупные

постоянные

издержки,

тыс.руб.
	Совокупные

переменные

издержки,

тыс.руб.
	Валовые

издержки,

тыс.руб.
	Прибыль (+),

убыток (-),

тыс.руб.

	0
	0
	15
	0
	15
	- 15

	1
	10
	15
	9
	24
	- 14

	2
	20
	15
	17
	32
	- 12

	3
	30
	15
	24
	39
	- 9

	4
	40
	15
	30
	45
	- 5

	5
	50
	15
	39
	54
	- 4

	6
	60
	15
	45
	60
	0

	7
	70
	15
	50
	65
	+ 5

	8
	80
	15
	60
	75
	+ 5

	9
	90
	15
	65
	80
	+ 10

	10
	100
	15
	80
	95
	+ 5



Следует ли фирме производить? Да, потому что она может получить прибыль, поступая таким образом. Сколько производить? Девять единиц, потому что это тот объем производства, при котором совокупная экономическая прибыль будет максимальной и будет равна 10 тыс. руб.


Предположим, что издержки останутся неизменными, а цена единицы продукции снизится до 8 тыс.руб. При этой цене все уровни производства будут приносить убытки. Но фирма не закроется. Дело в том, что осуществляя производство фирма может понести убыток значительно меньший, чем размер постоянных издержек, который она должна возмещать в любом случае. 
Если фирма произведет 9 единиц продукции, то она получит валовой доход равный 72 тыс.руб. Из него она возместит переменные издержки (65 тыс. руб.) и существенную часть стоимости постоянных издержек (7 тыс.руб.). При этом убыток фирмы будет равен 8 тыс.руб. и он значительно меньше размера постоянных издержек. В случае закрытия фирмы, ей пришлось бы возмещать постоянные издержки в размере 15 тыс.руб.


Предположим, наконец, что рыночная цена единицы продукции составит 7 тыс.руб. В этом случае при уровне производства 9 единиц валовой доход фирмы составит 63 тыс.руб. и он не будет покрывать даже переменных издержек. Убыток фирмы превысит размер постоянных издержек, и поэтому она должна закрываться.


Второй подход. Доход от производства дополнительной единицы продукции представляет предельный доход (МR). Разница между предельным доходом и предельными издержками (МС) составит предельную прибыль. Поэтому следует производить любую единицу продукции, предельный доход который превышает предельные издержки. И наоборот, если предельные издержки единицы продукции превышают ее предельный доход, фирме следует избегать производства этой единицы. При этом фирма может руководствоваться простым правилом: увеличивать производства до уровня, на котором предельный доход равен предельным издержкам. Этот руководящий принцип максимизации прибыли называется правилом МR = МС. Причем только в условиях чистой конкуренции цена равна предельному доходу. Поэтому это правило можно выразить следующим образом: чтобы максимизировать прибыль или минимизировать убытки, конкурентной фирме следует производить в точке, где цена равна предельным издержкам (Р = МС). Это правило Р = МС является просто частным случаем правила МR = МС. Рассмотрим его на цифровом примере (табл.8).

Наивысшая прибыль будет получена при производстве 6 единиц продукта, где предельный доход равен предельным издержкам.


Теперь предположим, что рыночная цена единицы продукции составляет 8 тыс. руб. В этом случае наименьший убыток будет получен при производстве 4 единиц продукта, где предельный доход равен предельным издержкам. Но фирма  не закроется, потому что убыток (4 тыс.руб.) меньше, чем размер постоянных издержек (8 тыс.руб.).

Таблица 8. Объемы производства, максимилизирующие прибыль: принцип равенства предельного дохода предельным издержкам ( цена единицы продукции = 10 тыс.руб.)

	Количество продукта, ед.
	Предельный

доход,

тыс.руб.
	Валовые

издержки,

тыс.руб.
	В т.ч. постоянные

издержки,

тыс.руб.
	Предельные

издержки,

тыс.руб.
	Прибыль (+),

убыток (-),

тыс.руб.

	0
	0
	8
	8
	-
	- 8

	1
	10
	15
	8
	7
	- 5

	2
	10
	21
	8
	6
	- 1

	3
	10
	28
	8
	7
	+ 2

	4
	10
	36
	8
	8
	+ 4

	5
	10
	45
	8
	9
	+ 5

	6
	10
	55
	8
	10
	+ 5

	7
	10
	66
	8
	11
	+ 4

	8
	10
	78
	8
	12
	+ 2

	9
	10
	91
	8
	13
	- 1

	10
	10
	105
	8
	14
	- 5



Предположим теперь, что рынок  устанавливает цену единицы продукта только в 4 тыс.руб. В этом случае фирме будет выгоднее закрыться. Почему? Потому что не существует объема производства, при котором фирма могла бы покрыть свои средние переменные издержки. Во всех случаях убыток будет превышать размеры постоянных издержек.


3. В долговременном периоде фирмы, уже находящиеся в отрасли, располагают достаточным временем, чтобы либо расширить, либо сократить свои производственные мощности. При этом число фирм может увеличиваться или уменьшаться в зависимости от прибыльности отрасли.


Предположим, что изменение покупательских вкусов увеличивает спрос на продукт с Д1Д1 до Д2Д 2. Этот благоприятный сдвиг в спросе сделает производство прибыльным; новая цена в 60 руб. превышает валовые издержки в 50 руб. Экономическая прибыль будет привлекать в отрасль новые фирмы. В результате спрос возрастет до уровня предложения, обуславливая понижение цены продукта с 60 до 50 руб. (рис.8.1).

Предположим, что спрос на продукцию отрасли уменьшился, в результате цена снизится ниже среднего уровня. Через некоторое время возникшие в результате убытки вынудят фирмы покинуть отрасль. Это приведет к равенству спроса и предложения и снижению цены до первоначального уровня.


В долговременном периоде конкурентная цена будет иметь тенденцию сравняться с минимумом средних издержек производства. Дело в том, что экономические прибыли заставят фирмы вступать в конкурентную отрасль до тех пор, пока эта прибыль не будет сведена на нет конкуренцией. 
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Рис. 10. Временные прибыли и восстановление равновесия в

отрасли в долговременном периоде

Наоборот, убытки вызовут массовый отток фирмы из отрасли до тех пор, пока цена продукта снова не покроет издержки на единицу продукции. В погоне за прибылью предприниматели будут постепенно переходить из одной отрасли в другую.

Тема 6. Производство и спрос на экономические ресурсы 
1. Спрос на факторы производства.

2. Оптимальное соотношение ресурсов.

3. Распределение дохода в соответствии с теорией предельной производительности.

1. Домашние хозяйства на рынок ресурсов поставляют факторы производства, а спрос на них предъявляют фирмы. Для фирм цены на ресурсы являются издержками производства, и чтобы получить максимум прибыли, они должны производить наиболее выгодную доходную продукцию с наиболее эффективным сочетанием наименее дорогостоящих ресурсов.

Рассмотрим спрос на труд, учитывая при этом, что разработанные принципы применимы также к земле, капиталу и предпринимательским способностям.

Спрос на факторы производства является производным от спроса на товары и услуги, производимые с помощью этих факторов. Он зависит от  производительности ресурса при создании товара и 2) рыночной стоимости или цены товара, произведенного с помощью данного ресурса. В связи с этим спрос на труд определяется производительностью конкретного труда и уровнем цен на продукты, в производстве которых он используется.

Таблица 9. Спрос на труд отдельной фирмой (дневная оплата одного рабочего равна 6 долларов)

	Единицы ресурса
	Всего продукта
	Цена единицы продукта, дол.
	Общий доход, дол.
	Предельный доход в ден.

выр., дол.

	0
	0
	2
	0
	-

	1
	7
	2
	14
	14

	2
	13
	2
	26
	12

	3
	18
	2
	36
	10

	4
	22
	2
	44
	8

	5
	25
	2
	50
	6

	6
	27
	2
	54
	4

	7
	28
	2
	56
	2


В условиях рынка спрос отдельной фирмы на него определяется величиной предельного продукта труда в денежном выражении (МRР). Кривая спроса на труд представляет кривую МRР. Фирма максимизирует прибыль при таком объеме выпуска продукции, при котором достигается равенство МRР предельным издержкам на труд (МRС), или величине ставки заработной платы (табл. 9).
Для фирмы будет прибыльным применять дополнительные единицы ресурса до той точки, в которой предельный продукт (МRР) данного ресурса равен МRС. Другими словами, фирма должна использовать дополнительные единицы ресурса до тех пор, пока каждая последующая единица дает прирост общего дохода фирмы, а не общих издержек.

Выразим данные таблицы 1 графически (рис. 11).
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Рис. 11. Кривая спроса на труд для отдельной фирмы

Линия DD – это кривая спроса на труд. Одновременно – это кривая предельного продукта труда. В каждой ее точке при данной зарплате будет спрос на соответствующее количество труда. В нашем примере спрос на труд равен 5 единицам труда.

Правило использования ресурсов MRP = MRC похоже на правило максимизации прибыли МR = МС (предельный доход = предельным издержкам), но теперь акцент делается на затраты, а не на выпуск продукции.

В условиях несовершенной конкуренции (чистая монополия, олигополия, монополистическая конкуренция) кривая спроса на продукцию фирмы отлого понижается, т.е. фирма вынуждена продавать продукт по более низкой цене, чтобы увеличить его реализацию. Если в условиях чистой конкуренции предельный продукт уменьшается в силу действия закона убывающей отдачи, то в условиях несовершенной конкуренции он снижается и по другой причине: падает цена на продукт, так как возрастает выпуск продукции. В результате фирмы-монополисты наймут меньше работников, чем было бы нанято при наличии совершенной конкуренции.

Изменение спроса на ресурс происходит под влиянием следующих факторов:

1. Изменение в спросе на продукт. При прочих равных условиях изменение в спросе на продукт, который производится определенным видом труда, приведет к сдвигу кривой спроса на труд в том же самом направлении.

2. Изменение производительности труда. При неизменности других факторов изменение в производительности труда ведет к однонаправленному изменению кривой спроса на труд.

3. Цены на другие ресурсы. Вначале рассмотрим товары-ресурсозаменители, например, труд и капитал. Теперь допустим, что происходит падение цены на машинное оборудование (капитал), что побуждает фирму замещать труд машинным оборудованием. Это значит, что эффект замещения снизит спрос на труд. При падении цен на машинное оборудование также снижаются издержки производства, а это будет способствовать росту его объема, что приведет к росту спроса на все ресурсы, включая и труд (эффект объема продукции). Эффект замещения и эффект объема действуют в противоположном направлении, а фактический спрос на труд будет зависеть от относительных величин этих двух противоположных эффектов.

В отношении взаимодополняемых или сопряженных товаров, на                               которые предъявляется совместный спрос не действует эффект замещения, а действует лишь эффект выпуска продукции. Определенные продукты – такие, как камера и пленка, компьютеры и программное обеспечение, называются взаимодополняемыми товарами в том смысле, что они «идут вместе», или спрос на них предъявляется одновременно. 

Предположим, что труд и капитал являются взаимодополняемыми ресурсами, например, на один штамповочный пресс необходим один рабочий. При прочих равных условиях, снижения цен на средства производства означает уменьшение издержек, что повлечет рост производства. Поступая так, фирма будет использовать как больше капитала, так и больше труда. Если труд и капитал являются взаимодополняемыми, то снижение цены на машинное оборудование приводит к повышению спроса на труд в силу действия эффекта объема производства. И наоборот, при повышении цены на капитал эффект объема продукции вызывает уменьшение спроса на труд. Таким образом, изменение в цене взаимодополняемого ресурса приводит к разнонаправленному изменению спроса на труд.

Применяя различные сочетания ресурсов, фирма стремится к экономии средств. Существует правило наименьших издержек которое можно сформулировать следующим образом: производство любого продукта обеспечивает наименьшие издержки при соотношении ресурсов в том случае, если предельный продукт каждого вводимого фактора производства в расчете на одну денежную единицу один и тот же, т.е.: 
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Нетрудно заметить, почему выполнение этого условия означает производство с наименьшими затратами. Предположим, например, что цены на капитал и на труд составляют доллар за единицу, но капитал и труд применяются в таких количествах, что предельный продукт капитала – 5, а предельный продукт труда равен 9. Исходя из уравнения (1) становится ясно, что данное сочетание не обеспечивает производство продукции с наименьшими издержками: 
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. Используя капитал, она не дополучает в расчете на доллар 4 единицы продукции. Следовательно, при переливе денежных средств из капитала в труд, чистый объем продукции увеличивается на 4 единицы при тех же общих затратах. Однако такой перелив средств приводит к тому, что для данной фирмы кривая МР труда смещается вниз, а кривая МР капитала – вверх, и фирма продвигается к состоянию равновесия в соответствии с условиями уравнения (1). В этой точке МР как труда, так и капитала может быть равным, например, 7. В результате одних и тех же затрат получается больше продукции, что означает, что снижаются затраты на единицу продукции.


Таким образом, товаропроизводитель минимизирует издержки только тогда, когда предельный продукт каждого применяемого ресурса в расчете на денежную единицу его стоимости будет одинаковым. Если он использует ресурс, у которого соотношение предельного продукта к цене меньше чем у другого альтернативного ресурса, то это значит, что выбор между ними сделан не в пользу доходности фирмы. Но, конечно, при производстве различных продуктов каждый ресурс должен использоваться, прежде всего, там, где выше его предельный доход в денежном выражении.


2. Чтобы максимизировать прибыль, недостаточно минимизировать затраты. Существует много различных уравнений объема производства, при котором фирма производит продукт с наименьшими затратами. Но есть один единственный уровень объема производства, при котором максимизируется прибыль. Это осуществляется тогда, когда предельный доход равен предельным издержкам  (MR=MC).


Поэтому недостаточно,  чтобы предельные продукты используемых ресурсов в денежном выражении (MRP) были пропорциональны их предельным издержкам (MRC), т.е. ценам. Фирма максимизирует прибыль только в том случае, если каждый вводимый ресурс используется до такого уровня производства, при котором его цена равна предельному продукту в денежном выражении. Только тогда ресурс используется рационально. Это правило можно выразить так:
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Теперь рассмотрим его с помощью числового примера (табл. 10.).
Возникает следующий вопрос: каково соотношение труда и капитала, обеспечивающее максимальную прибыль при производстве, скажем, 50 единиц продукции? Ответ: 5 единиц труда и 3 единицы капитала. В этом случае совокупные затраты фирмы составят 76 долларов, включая 40 долларов (=5х8) стоимости труда и 36 (=3х12) стоимости капитала. Совокупный доход от этих двух факторов равен 130 долларов (=74+56). Разность между совокупным доходом и совокупными затратами составит экономическую прибыль фирмы, которая в данном примере равна 54 доллара (= 130 – 76). При этом условия уравнения (2) полностью удовлетворяются, если применяют 5 единиц труда и 3 единицы капитала: 
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.  Все другие соотношения ресурсов дадут меньшую прибыль.

Таблица 10. Соотношение труда и капитала, обеспечивающее наименьшие  издержки и максимальную прибыль

	Труд (цена = 8 долл.)
	Капитал (цена = 12 долл.)

	Количество
	Совокуп-

ный продукт
	Общий

доход,

дол.
	Предельный

доход в

ден. выр, дол
	Количество
	Совокуп-

ный продукт
	Общий

доход,

руб.
	Предельный

доход в

ден. выр, дол

	0
	0
	0
	-
	0
	0
	0
	0

	1
	12
	24
	24
	1
	13
	26
	26

	2
	22
	44
	20
	2
	22
	44
	18

	3
	28
	56
	12
	3
	28
	56
	12

	4
	33
	66
	10
	4
	32
	64
	8

	5
	37
	74
	8
	5
	35
	70
	6

	6
	40
	80
	6
	6
	37
	74
	4

	7
	42
	84
	4
	7
	38
	76
	2


3. На первый взгляд может показаться, что капиталистическая система распределения очень справедлива. Рабочий получает доход, равный его предельному вкладу, то есть рабочему выплачивают то, чего он стоит.

Однако распределение дохода в соответствии с теорией предельной производительности характеризуется значительным неравенством. Помимо того, что все индивидуумы имеют различные генетические способности, они сталкиваются с весьма разными возможностями повышать свою производительность через систему образования и переподготовку. Некоторые члены общества могут оказаться неспособными участвовать в производстве вообще из-за умственных и физических недостатков и не получать никакого дохода в системе распределения, основанной на теории предельной производительности.

Что касается собственности на ресурсы, то она характеризуется также большим неравенством. Многие землевладельцы и капиталисты владеют собственностью по наследству, а не в результате своих производственных усилий. Значит, доход от унаследованной собственности на ресурсы находится в противоречии с принципом  «каждому в соответствии с тем, что он создает». Поэтому необходима более гибкая государственная политика распределения доходов, а не только исходя лишь из предельной производительности.

К тому же теория предельной производительности основывается на предположении о конкурентных рынках. Между тем в условиях несовершенной конкуренции некоторые наниматели проявляют монопсоническую власть при найме рабочих, оплачивая их труд ниже созданного ими предельного продукта. В то же время при продаже своих услуг некоторые рабочие через профсоюзы противостоят  монопольной силе. Фактически процесс заключения коллективных договоров о заработной плате представляет борьбу за власть над распределением дохода. В этой борьбе рыночные силы – и доля дохода от предельной производительности – отходят на задний план. Поэтому в условиях несовершенной конкуренции ставки заработной платы и цены на другие ресурсы зачастую не отражают вклада факторов производства в выпуск всей готовой продукции.

Тема 7. Рынки факторов производства и формирование факторных доходов
1. Основные формы доходов: заработная плата, прибыль, процент, рента.

2. Распределение доходов. 

1. В условиях рыночной экономики распределение национального дохода России осуществляется как по труду (заработная плата), так и по собственности (прибыль, процент, рента). Рассмотрим содержание каждой формы дохода.

Заработанная плата – это цена за единицу труда. Различают номинальную и реальную заработную плату. Первая – это сумма денег, полученная за час, день, неделю и т.д., а вторая – количество товаров и услуг, которые можно приобрести за свою номинальную заработную плату. Реальная заработная плата зависит от 1) номинальной заработной платы и             2) цен на приобретаемые товары и услуги. Так повышение номинальной заработной платы на 15% при росте уровня цен на 11% дает прирост реальной заработной платы на 4%.


Уровень заработной платы зависит от производительности (часовой выработки на одного работника). Последняя в конечном счете определяется фондовооруженностью труда, уровней технологии и организации производства.


Согласно теории человеческого капитала, дифференизация заработной платы существует, прежде всего, из-за различных размеров инвестиций в человеческий капитал. При этом отметим, что понятие «человеческий капитал» существенно отличается от понятия «рабочая сила». Если рабочая сила – это способность к труду, то человеческий капитал есть мера воплощенной в человеке способности приносить доход. Человеческий капитал включает врожденные способности и талант, а также практические навыки работника, которые приобретаются им в течение жизни. Инвестиции в человеческий капитал – это затраты на образование, на поддержание здоровья, на миграцию рабочей силы и на получение информации. Вложения повышают трудовой потенциал работника, определяют его квалификацию и продолжительность трудового периода.


Экономическая отдача инвестиций в образование можно рассматривать как дополнительный доход в течение жизни, который будет получать выпускник высшего учебного заведения по сравнению с выпускником средней школы (за вычетом затрат на высшее образование).


Прибыль – это разница между выручкой фирмы и издержками производства. Источником экономической прибыли является труд наемных рабочих, инженеров и менеджеров, направленный на создание материальных благ и услуг. Прибыль является результатом эффективного использования всех факторов производства.

 
В условиях статичной экономики чистая прибыль равна нулю, так как в ней все остается без изменения – нет технико-технологического и организационного прогресса.


Существование прибыли связано  с динамичным характером экономики. В ней все основные данные – предложение ресурсов, техника и технология, совокупный спрос возрастают. Главная черта динамичной экономики – это инновации, как источник прибыли. 
Прибыль – это цель рыночной экономики. Она способствует более эффективному распределению ресурсов среди альтернативных производств, является источником пополнения основных и оборотных фондов, материального стимулирования работников.


В развитых странах национальный доход распределяется в следующих пропорциях. Доля труда, которая определяется как заработная плата и жалованье составляет 75-80%, а доля капитала, которая определяется как сумма прибыли, процента и ренты составляет 20%.


Существует теория «погони и бегства» труда и капитала. В соответствии с ней рабочие посягают на долю собственников капитала – прибыль, стремясь увеличить уровень заработной платы. В свою очередь, предприниматели выступают против такого посягательства и сопротивляются этому, как бы убегая. Они это делают путем роста производительности и, следовательно, оплаты труда, а также путем повышения цен на производимые продукты.


Ссудный капитал – это денежный капитал, отдаваемый в ссуду и приносящий за это проценты. Источником ссудного капитала являются временно свободные средства государства, предпринимателей и населения.


Ссудный процент есть та часть прибыли, которую функционирующие капиталисты вынуждены отдавать кредиторам. Поэтому прибыль, получаемая использованием ссудным капиталом, распадается на две части:     1) процент, уплачиваемый за пользованием ссудной и 2) предпринимательский доход.


Ставка ссудного процента – это тот процент, который платит заемщик от размера ссуды. Он должен быть значительно меньше, чем норма прибыли, иначе нет смысла брать деньги в долг и направлять их на реализацию инвестиционных проектов.


Номинальная ставка процента – это процентная ставка, выраженная в деньгах по текущему курсу, например 20%. Реальная ставка – это процентная ставка, выраженная с поправкой на  инфляцию. Если уровень инфляции составляет 12%, то реальная ставка равна 8%.


Следует иметь в виду, что мягкая кредитно-денежная политика (низкая процентная ставка) приводит к увеличению инвестиций и расширению производства. Наоборот, жесткая кредитно-денежная политика (высокая процентная ставка) снижает размеры инвестиций и сдерживает производство.


Ставка процента выполняет функцию распределения денежного и соответственно реального капитала среди различных фирм и инвестиционных проектов. В результате реализуются наиболее прибыльные инвестиционные проекты.


Рента как экономическая категория представляет собой доход от природных ресурсов. Хотя нередко этот термин используется для обозначения дохода от любой собственности, причем не только в виде природных ресурсов. В экономике наибольшее значение имеет земельная и горная рента, т.е. доход от сдачи в аренду земельных угодий и месторождений полезных ископаемых.


Что касается земельной ренты, то фиксированный характер предложения земли означает, что спрос выступает единственным фактором, определяющим земельную ренту. В сельском хозяйстве величина ренты тем больше, чем плодороднее земля и лучшее ее географическое расположение. При равных затратах труда и средств на единицу земельной площади предприниматели, работающие на относительно лучших землях, получают более высокую урожайность, производительность труда и, следовательно, добиваются более низких производственных затрат на единицу продукции. В таких хозяйствах работники своим прибавочным трудом создают, кроме обычного, дополнительный дифференциальный доход, который используется как плата за землю. Причем средняя рыночная цена на продукцию сельского хозяйства должна определяться затратами на худших по качеству землях, поскольку потребности населения в продовольственных товарах не могут быть обеспечены только за счет лучших и средних участков. Другими словами, нормальные условия для воспроизводства должны быть созданы для тех товаропроизводителей, которые хозяйствуют в худших условиях.


При этом различают 1) чистый доход первого вида (дифференциальная рента I) как результат разной производительности одинаковых затрат на равных земельных участках различного плодородия и местоположения и                      2) как дополнительный доход второго вида (дифференциальная рента II) как результат последовательных вложений труда и средств в один и тот же участок земли, что обуславливает экономическое плодородие почвы.


Таким образом, здесь рентные отношения представляют собой отношения по распределению дохода между собственником земли и арендатором. Сама по себе земельная рента возникает вследствие того, что земельный собственник передает свое право пользования землей предпринимателю или другому арендатору.


Рента существует и в добывающей промышленности. Это горная рента. В хозяйственной жизни она обычно представлена теми специальными налогами (налог на пользование недрами, налог на воспроизводство минерально-сырьевой базы и др.), которые добывающая компания платит главному собственнику природных ресурсов – государству.


2. Под доходами населения понимается сумма денежных средств и материальных благ, полученных или произведенных домашними хозяйствами за определенный промежуток времени. Роль доходов определяется тем, что уровень потребления населения прямо зависит от уровня доходов.


Денежные доходы населения включают все поступления денег в виде оплаты труда работающих лиц, доходов от предпринимательской деятельности, пенсий, стипендий, различных пособий, доходов от собственности в виде процентов, дивидендов, ренты, от продажи продукции сельского хозяйства и различных изделий и др. Натуральные доходы включают прежде всего продукцию, произведенную домашними хозяйствами для собственного потребления. Совокупные доходы представляют собой общую сумму денежных и натуральных доходов по всем источникам их поступления. В настоящее время в структуре денежных доходов населения России заработная плата составляет 43,4%, доходы от собственности и предпринимательской деятельности – 43,8, а социальные трансферты – 12,8%.


Необходимо различать номинальные, располагаемые и реальные доходы. Первые характеризуют уровень денежных доходов независимо от налогообложения и изменения цен. Располагаемые доходы – это номинальные доходы за вычетом налогов и других обязательных платежей, т.е. средства, используемые на потребление и сбережение. Реальные доходы характеризуют номинальные доходы с учетом изменения розничных цен (и тарифов). Реальные располагаемые денежные доходы определяются исходя из денежных доходов текущего периода за минусом обязательных платежей и взносов, скорректированных на индекс потребительских цен.


Раздел III. Тема 2. Национальная экономика: основные результаты и их измерение
1. Национальная экономика: производство и воспроизводство. 

2. Роль макроэкономических показателей. Валовой внутренний продукт.
3. Чистый внутренний продукт (ЧВП) и национальный доход (НД).

4. Расчет уровня цен. Номинальный и реальный ВВП.

1. Национальное хозяйство – исторически сложившаяся  в определенных территориальных границах саморегулирующаяся система общественного воспроизводства. 
Национальная экономика представляет хозяйственную деятельность четырех субъектов (государства, предпринимателей, домашних хозяйств, зарубежных партнеров), взаимодействующих друг с другом на четырех агрегированных рынках: товаров и услуг, денег, труда, капитала.

Структура национальной экономики – это деление ее на два подразделения общественного воспроизводства (средства производства и предметы потребления), на группы А и Б (продукты промышленности и сельского хозяйства), на отрасли производства (легкая промышленность, строительство, связь, металлургия и т.д.), на производственную сферу и сферу услуг.

Для существования любого общества необходимо осуществление процесса производства и воспроизводства материальных благ и услуг. Воспроизводство – процесс постоянного повторения и возобновления производства. Оно может быть расширенным (возрастает объем выпуска продукции и факторов производства), простым (не изменяется объем товарного производства и его факторов) и, наконец, суженым (уменьшается объем выпуска продукции и применяемых факторов производства).

Для современного общества (в бескризисные годы) характерно расширенное воспроизводство, при котором возрастает объем общественного продукта, а часть прибавочного продукта идет на накопление. Все это, конечно, не означает, что можно отождествлять процессы производства и воспроизводства. Главное их отличие состоит в том, что воспроизводство выражает не только создание, но и последовательное движение общественного продукта по фазам: производство, распределение и потребление. Следовательно, воспроизводство объединяет фазу производства и фазу обращения. Последняя включает реализацию продукции и процесс возмещения и расширения факторов производства.

В воспроизводственном цикле, конечно, исходной и главной фазой является производство. Здесь происходит соединение средств производства и рабочей силы и осуществляется процесс создания материальных благ. В любом обществе производство имеет две взаимосвязанных стороны: производительные силы и производственные, или экономические, отношения. Первая его сторона отражает взаимодействие человека с природой, вторая – взаимоотношения между людьми в процессе производства. Отсюда возникает необходимость одновременного развития двух его сторон: и производительных сил, и экономических отношений. В конечном счете задача состоит в том, чтобы создать реальные предпосылки для перехода предприятий на преимущественно интенсивный путь развития, при котором прирост основной части продукции будет осуществлен за счет качественного совершенствования факторов производства и способов их соединения.

Вторая фаза воспроизводства – обмен. Он является следствием общественного разделения труда и представляет форму общественной связи между производителями и потребителями. Поэтому здесь наиболее важный вопрос – обеспечить принцип эквивалентности в обмене товаров на основе установления межотраслевого ценового паритета. В противном случае будет иметь место необоснованное перераспределение прибавочного продукта по отраслям и предприятиям с вытекающими отсюда негативными последствиями.

Важная часть воспроизводственного цикла – фаза распределения. Под влиянием рыночного механизма и государственного регулирования экономики в ней осуществляется распределение совокупного общественного продукта на фонды возмещения, потребления и накопления. В результате создаются необходимые условия для пропорционального развития экономики.

Завершает процесс воспроизводства – фаза потребления, которая является одновременно и началом нового его цикла, поскольку часть общественного продукта идет на накопление, на расширение производства. К этому же следует добавить, что по форме использования потребление подразделяется на производственное и непроизводственное. Причем первая категория отражает потребление средств производства и рабочей силы, а вторая –  предметов потребления.

Но, конечно, самое главное – приведение в действие всех составных частей процесса воспроизводства и его механизма в целом. А для этого необходимо обеспечить: 1) воспроизводство общественного продукта;                      2) воспроизводство производительных сил (рабочей силы, средств производства, природных ресурсов); 3) воспроизводство экономических отношений.

2. Анализ экономического состояния страны основывается на системе национальных счетов (СНС), которая представляет систему статистических данных о состоянии и динамике основных показателей экономики страны. Национальные счета представляют собой балансовые построения: доходы-расходы, ресурсы и их использование.

Основным показателем, с помощью которого измеряется объем национального производства России, служит валовой внутренний продукт, или кратко ВВП. Он определяется как совокупная рыночная стоимость всего объема конечного производства товаров и услуг в экономике за один год.

При этом важно помнить, что во многих зарубежных странах для этих целей используется не ВВП, а ВНП (валовой национальный продукт). Разница между ВНП и ВВП состоит в следующем:

· ВВП подсчитывается по так называемому территориальному признаку. Это совокупная стоимость продукции сфер материального производства и услуг независимо от национальной принадлежности предприятий, расположенных на территории данной страны.

· ВНП – это совокупная стоимость всего объема продукции и услуг в обеих сферах национальной экономики независимо от местонахождения национальных предприятий (в своей стране или за рубежом). Для большинства стран разница между ВНП и ВВП не превышает 1%.

При учете ВВП (как и ВНП) учитывается стоимость конечного продукта и исключается промежуточная продукция. Под конечными продуктами экономисты понимают товары и услуги, которые используются для конечного пользования, а не для перепродажи или дальнейшей обработки или переработки. Метод расчета конечной продукции показывает                  таблица 11.
Таблица 11. Добавленная стоимость при пятистадийном производственном процессе
	Стадии производства
	Цена реализации продукции, тыс. руб.
	Добавленная 

стоимость, тыс. руб.

	1. Фирма А, овцеводческая ферма
	60
	60 – 0 = 60

	2. Фирма Б, шерстеперерабатывающее 

предприятие
	100
	100 – 60 = 40

	3. Фирма В, производитель костюмов
	125
	125 – 100 = 25

	4. Фирма Г, оптовый продавец одежды
	175
	175 – 125 = 50

	5. Фирма Д, розничный продавец одежды
	250
	250 – 175 = 75

	Итого:
	710
	250


Если бы мы сложили стоимости всех промежуточных продуктов со стоимостью конечного продукта (в таблице 11.1 эта сумма равна 710 тыс.руб.), то мы существенно завысили бы объем ВВП. Налицо был бы повторный счет. На самом деле в таблице показано создание ВВП в сумме 250 тыс. руб. Следовательно, сумма добавленной стоимости, созданной всеми предприятиями и организациями страны, образует общий объем валового внутреннего продукта.

ВНП (и ВВП) можно измерить двумя способами: 1) либо суммированием всех расходов общества на приобретение товаров и услуг, 2) либо посредством сложения денежных доходов, полученных в результате производства продукции в том же году.

Первый способ расчета ВВП по расходам.

Чтобы измерить ВВП по расходам, необходимо суммировать следующие его виды:

1. Личные потребительские расходы домашних хозяйств (С) включают их расходы на предметы потребления длительного пользования (автомобили, холодильники, видеомагнитофоны и т.п.), на товары текущего потребления (хлеб, молоко, рубашки, зубную пасту и пр.), а также потребительские расходы на услуги (юристов, врачей, механиков, парикмахеров и др.).

2. Валовые частные внутренние инвестиции (У). Они включают три компонента: расходы фирм на 1) покупку станков, машин, оборудования,               2) строительство, 3) изменение запасов.

3. Государственные закупки товаров и услуг (G) – это все затраты на конечную продукцию предприятий и прямые покупки ресурсов, рабочей силы со стороны государства.

4. Чистый экспорт (Хп) представляет разницу между объемом экспорта и импорта.

Итак, ВВП (по расходам) = потребление (С) + инвестиции (У) + государственные закупки товаров и услуг (G) + чистый экспорт (Хп).
Важно при этом различать валовые и чистые инвестиции. Валовые инвестиции предполагают фонд возмещения потребленных средств производства и фонд накопления. Чистые инвестиции представляют средства производства, которые идут на расширение производства.

Соотношение между валовыми инвестициями и амортизацией служит хорошим индикатором состояния экономики.

В растущей экономике валовые инвестиции превышают амортизацию, и в результате здесь объем капитала возрастает.

В статичной экономике валовые инвестиции замещают капитал, потребленный в процессе годового производства, и объем капитала не изменяется.

В стагнирующей экономике валовые инвестиции меньше чем амортизация, т.е. в экономике происходит сокращение капитала.

Второй способ – расчет ВВП (по доходам).

Для этого необходимо суммировать следующие доходы: 

1) заработная плата с начислениями на социальное страхование (W), 

2) рента – доход от сдачи в аренду собственности (R), 3) процент – это доход от сдачи денег в банки (I), 4) прибыли корпораций (М), 5) амортизация (А), и 6) косвенные налоги на бизнес – общий налог с продаж, акцизы, налоги на имущество, лицензионные платежи и таможенные пошлины (Nв).
Итак, ВВП (по доходам) = W + R + I + M + A +Nв.

3. Крупным недостатком показателя «валовой внутренний продукт» является то, что он включает капитал, который был создан в прошлые годы. Поэтому для более точного измерения национального производства используется показатель чистого внутреннего продукта (ЧВП). Он меньше ВВП на величину амортизации прошлого года:

ЧВП = ВВП – амортизация

При этом важно определить национальный доход, то есть доход поставщиков ресурсов за предоставляемые ресурсы: землю, труд, капитал, а также управленческие навыки. Единственным компонентом ЧВП, который не отражает текущего вклада экономических ресурсов, являются косвенные налоги на бизнес. Государство, получая их, ничего не вкладывает в производство. Поэтому если от ЧВП отнять косвенные налоги, то получим национальный доход.

Таким образом, национальный доход (НД) – это общий объем заработной платы, ренты, процента и прибыли, полученный в ходе производства и реализации товаров и услуг за год. Поэтому НД = ЧВП - Nв.

Личный доход (ЛД) (полученный доход) и национальный доход (заработанный доход) отличаются друг от друга. Часть заработанного трудом дохода – взносы на социальное страхование, налог на прибыль и нераспределенные прибыли фирм не попадают в домохозяйства. Напротив, часть дохода, которая попадает в домохозяйства например, трансфертные платежи (пенсии по инвалидности, стипендии, пособия и т.д.) не являются результатом труда. Поэтому ЛД = НД – взносы на социальное страхование, налоги на прибыль и нераспределенная прибыль + трансфертные платежи.

Доход после уплаты налогов (ДПУН), или конечный доход, - это  доход, находящийся в личном распоряжении. Он представляет собой личный доход за вычетом индивидуальных налогов (налог на доходы с физических лиц, налог на имущество с физических лиц, земельный налог и т.д.).

4. Измерение уровня цен важно по двум обстоятельствам. Во-первых, для нас важно знать, имели ли место инфляция или дефляция и в каких масштабах. Во-вторых, стоимость объемов производства разных лет (валовых внутренних продуктов) может быть сопоставима только в том случае, если стоимость денежной единицы не изменяется.

Индекс цен является измерителем соотношения между совокупной ценой определенного набора товаров и услуг, называемых «рыночной корзиной», для данного времени и совокупной ценой идентичной или сходной группы товаров и услуг в базовом периоде. Если представим сказанное в виде формулы, то мы получим:

Индекс цен в данном году = 
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Следует при этом отметить, что индекс цен по всей продукции народного хозяйства называется дефлятором ВВП.

Различают номинальный и реальный ВВП. Номинальный ВВП – это ВВП в текущих ценах, реальный ВВП – это ВВП в одинаковых с базовым годом ценах, т.е. очищенный от инфляции. В форме уравнения это можно записать следующим образом:

Реальный ВВП = 
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Для того, чтобы выявить реальные изменения национального производства необходимо использовать методы инфлирования (если цены растут) и дефлирования (если цены падают). Наиболее простой метод инфлирования или дефлирования ВВП это деление номинального ВВП на индекс цен (дефлятор ВВП). Другими словами, инфлировать, т.е. увеличивать показатель ВВП для тех лет, у которых индекс цен меньше единицы. Дефлировать, т.е. уменьшать показатель ВВП для тех лет, у которых индекс цен выше единицы.

ВВП представляет собой весьма точный и очень полезный показатель функционирования национальной экономики. Однако он не является прямым показателем благосостояния общества, так как не учитывает качество продукции, состояние природной среды, наличие и использование свободного времени и т.д. Тем не менее, между реальным ВВП и общественным благосостоянием существует положительная связь, то есть чем выше уровень производства страны, тем, конечно, больше ее возможности в решении насущных социальных проблем.

Тема 3. Общее макроэкономическое равновесие: модель совокупного спроса и совокупного предложения
1. Совокупный спрос. Кривая совокупного спроса.

2. Совокупное предложение. Кривая совокупного предложения.

3. Равновесие: реальный объем производства и уровень цен. Модель

IS-LM.

1. Совокупный спрос – спрос на общий объем товаров и услуг, который может быть предъявлен при данном уровне цен (включая совокупный спрос домашних хозяйств, предприятий и государства).

При прочих равных условиях, чем ниже уровень цен, тем большую часть реального объема национального производства захотят приобрести как отечественные, так и зарубежные покупатели. И, наоборот, чем выше уровень цен, тем меньший объем национального продукта они захотят купить. Другими словами, совокупный спрос (Vd) равен общей сумме расходов на приобретение всех конечных товаров и услуг, созданных за год в национальной экономике. Итак, Vd = потребление (С) + инвестиции (У) + государственные закупки товаров и услуг (G) + чистый экспорт (Хп).
Кривая совокупного спроса указывает на обратную или отрицательную зависимость между уровнем цен и объемом национального производства (рис. 12).
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Рис. 12. Кривая совокупного спроса

Нисходящая кривая совокупного спроса указывает на то, что чем ниже уровень цен, тем больше реальный объем национального производства, который будет куплен. При этом кривая совокупного спроса отклоняется вниз и вправо, то есть так же, как кривая спроса на отдельный товар.

Характер кривой совокупного спроса связан со следующими тремя факторами: 1) эффектом процентной ставки, 2) эффектом богатства или реальных кассовых остатков, 3) эффектом импортных закупок.

  С повышением цен увеличивается спрос на деньги и, следовательно, цена за пользование деньгами, то есть процентная ставка. Фирма, которая рассчитывает получить 12% прибыли на приобретенные инвестиционные товары, будет считать эту покупку выгодной, если процентная ставка составит, например, 10%. Но покупка не принесет выгоды и поэтому не состоится, если процентная ставка возрастет, скажем, до 12%. Таким образом, эффект процентной ставки показывает, что при повышении уровня цен повышается и процентная ставка, что приводит к сокращению потребительских расходов и инвестиций.

Эффект богатства или реальных кассовых остатков показывает, что при более высоком уровне цен реальная стоимость или покупательная способность накопленных финансовых активов, в частности, активов с фиксированной денежной стоимостью, находящихся у населения уменьшается. В таком случае население реально станет беднее, и поэтому можно ожидать, что оно сократит свои расходы.

Эффект импортных закупок предполагает, что существует обратная зависимость между изменением уровня цен в одной стране по сравнению с другими странами. При повышении уровня цен эффект импортных закупок приводит к уменьшению совокупного спроса на отечественные товары и услуги. И наоборот, сравнительное уменьшение уровня цен в стране способствует сокращению ее импорта и увеличению экспорта и, следовательно, росту экспорта в совокупном спросе.

К неценовым факторам совокупного спроса относятся:

1. Изменения в потребительских расходах в результате изменений:

а) благосостояния потребителей. Чем оно выше, тем выше   совокупный спрос;

б) ожидания потребителя. Если они связаны с ростом доходов, совокупный спрос увеличивается. И, наоборот, если они связаны со снижением доходов, спрос уменьшается;

в) задолженности потребителя. Чем она выше, тем ниже совокупный спрос;

г) налоговых ставок. Уменьшение ставок налогов влечет за собой увеличение чистого дохода фирмы и количество покупок при данном уровне цен.

2. Изменения и инвестиционных расходах в результате изменений:

а) процентных ставок. Чем они меньше, тем выше совокупный спрос;

б) ожидаемых прибылей от инвестиций. Более оптимистические прогнозы на получение прибылей на вложенный капитал увеличивает спрос на инвестиционные товары;

в) налогов с предприятий. Чем они ниже, тем выше совокупный спрос;

г) технологии. Новые и усовершенствованные технологии имеют тенденцию к стимулированию инвестиционных расходов и тем самым к увеличению совокупного спроса;

д) избыточные мощности. Наличие неиспользованных мощностей сдерживает спрос на новые инвестиционные товары и поэтому уменьшает совокупный спрос.

3. Изменения в государственных расходах. Увеличение государственных закупок товаров и услуг при данном уровне цен будет приводить к возрастанию совокупного спроса. И наоборот, уменьшение правительственных расходов приведет к сокращению совокупного спроса.

4. Расходы на чистый экспорт. Увеличение чистого экспорта (экспорт минус импорт) смещает кривую совокупного спроса вправо. Логика этого утверждения такова. Во-первых, более высокий уровень экспорта в стране создает более высокий спрос на ее товары за рубежом. Во-вторых, сокращение экспорта в стране предполагает увеличение внутреннего спроса на товары отечественного производства.

2. Совокупное предложение – это то общее количество товаров и услуг, которое может быть произведено и предложено в соответствии со сложившемся уровнем цен. Более высокие уровни цен создают стимулы для производства дополнительного количества товаров и предложения их для продажи. Более низкие уровни цен вызывают сокращение производства товаров. Поэтому зависимость между уровнем цен и объемом национального продукта, который предприятия выбрасывают на рынок, является прямой или положительной.

Кривая совокупного предложения состоит из трех отрезков: 

1) кейнсианский (горизонтальный) отрезок; 2) промежуточный (отклоняющийся вверх); 3) классический (вертикальный) отрезок                    (рис. 13).
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Рис. 13. Кривая совокупного предложения

Кривая совокупного предложения показывает реальный объем национального производства, который будет произведен при различных уровнях цен. Поскольку функционирование экономики в краткосрочном периоде при сохранении стабильных цен рассматривается в кейнсианской теории, горизонтальный отрезок совокупного предложения называют «кейнсианским» отрезком.  Он  горизонтален,  потому  что при значительной безработице можно расширить производство без увеличения издержек на единицу продукции и повышения уровня цен.

На промежуточном
отрезке, когда в производстве появляются узкие места и используются менее эффективное оборудование и менее квалифицированные рабочие, издержки на единицу продукции увеличиваются. Поэтому на этом отрезке при расширении реального объема национального производства должны повышаться цены.

Классический отрезок (изучался представителями классической школы) соответствует состоянию полной занятости; реальный объем национального производства находится на максимальном уровне, его уже нельзя увеличить, но в ответ на увеличение совокупного спроса уровень цен поднимается.

К неценовым факторам совокупного предложения относятся:

1. Изменение цен на отечественные и импортные ресурсы. Снижение цен на отечественные и импортные ресурсы увеличивает совокупное предложение, и наоборот, повышение цен на эти ресурсы уменьшает совокупное предложение.

2. Изменение в производительности труда. Увеличение производительности труда приводит к снижению издержек на единицу продукции и, следовательно, к смещению кривой совокупного предложения вправо. И наоборот, уменьшение производительности труда приводит к увеличению издержек на единицу продукции и смещению кривой совокупного предложения влево.

3. Изменения налогов и субсидий. Увеличение налогов может увеличить издержки на единицу продукции и сократить совокупное предложение. Увеличение субсидий бизнесу, то есть рост прямых правительственных платежей уменьшают издержки производства и увеличивают совокупное предложение.

3. Макроэкономическое равновесие на всех рынках достигается тогда, когда совокупный спрос равен совокупному предложению. Графически равновесное состояние экономики отражается точкой пересечения кривых AD и AS.

На рисунке 14 изображены три возможных ситуации макроэкономического равновесия (точки М1, М2, и М3).
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Рис. 14. Модель совокупного спроса и совокупного предложения

Пересечение кривых совокупного спроса и совокупного предложения показывает равновесный уровень цен и равновесный реальный объем национального производства. Точка М1 отражает ситуацию макроэкономического равновесия при высоком уровне безработицы и стабильности цен. Точка М2  характеризует макроэкономическое равновесие в условиях неполной занятости, наличия «узких мест» в экономике и отставания темпов роста заработной платы от темпов роста товарных цен. Точка М3  - это равновесие в условиях полной занятости.

Проблема общего равновесия на рынке товаров и денег рассмотрена Джоном Хиксом (1904-1989) в его труде «Стоимость и капитал». В качестве инструмента анализа равновесия Хикс предложил модель IS-LM. Равновесие на каждом из двух рынков (рынка товаров IS  и рынка денег LM) устанавливается не автономно, а взаимосвязано.

Допустим, улучшаются перспективы инвестиций; норма процента остается неизменной. Тогда предприниматели расширяют вложения капиталов в производство. В итоге увеличивается национальный доход и устанавливается промежуточное равновесие Е/ на пересечении кривых IS1 и LM1. С возрастанием дохода заработает обратная связь. На рынке денег возникает их недостаток, вследствие чего нарушается равновесие на этом рынке. Более высокая норма процента «притормозит» инвестиционную деятельность, что в свою очередь отразиться на уровне национального дохода (он несколько снизится). Тогда макроэкономическое равновесие устанавливается в точке Е1, на пересечении кривых IS1 и LM1 (рис. 15).

Таким образом, экономическое равновесие – это такое состояние экономики, при котором вся произведенная продукция реализована, а спрос удовлетворен. Оно предполагает, что имеющиеся рабочая сила и производственные мощности используются полностью, нарушаемые пропорции постоянно восстанавливаются.
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Рис. 15. Равновесие на двух рынках

Другими словами,  экономическое равновесие – это согласованное, равновесное развитие всех рынков: товаров и услуг, рабочей силы, денег, капиталов, ценных бумаг. Оно достигается в ходе взаимодействия и взаимоприспособления всех сфер, секторов, факторов производства.

Тема 6. Экономический рост и экономический цикл

1. Понятие экономического роста и экономического развития.

2. Факторы экономического роста.

3. Модели экономического роста.
4. Циклическое развитие экономики. Экономический цикл и его фазы.

1. Экономический рост – это увеличение реального валового внутреннего продукта или национального дохода за определенный период времени. Он измеряется двумя взаимосвязанными способами: 1) как увеличение реального ВВП или НД, например за год; 2) как увеличение за некоторый период времени реального ВВП или НД на душу населения.

Обычно, исходя из любого из этих определений, экономический рост измеряется годовыми темпами роста в %. Например, если реальный ВВП страны составил 2200 млрд. руб в прошлом году и 2400 млрд. руб. в текущем году, то темпы роста ВВП равны 9% (
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В качестве дополнительного критерия размера экономического роста может служить общая сумма прироста реального ВВП в целом (1) и на душу населения (2). При этом размеры первого показателя характеризуют динамику экономического потенциала общества, а второго – возможности его социального развития.

Экономический рост – важная экономическая задача, поскольку увеличение общественного продукта – главное условие решения экономических, социальных и экологических проблем. В контексте этого можно выделить: 1) уровень экономического роста; 2) его эффективность и 3) качество экономического роста. 

Уровень экономического роста – это соотношение фактических и нормативных темпов роста экономики. Если, например, фактический экономический рост страны составил 3%, а по нормативу он был равен 6%, то это значит, что общество использовало свои производственные возможности лишь наполовину.

Под эффективностью экономического роста понимается не только снижение производственных затрат, но и повышение качества продукции и ее конкурентоспособности.

Под качеством экономического роста экономисты понимают усиление его социальной направленности (повышения уровня жизни, улучшение экологической среды обитания людей, обеспечение безопасных условий труда и жизни и т.д.).

Исследуя сущность и основные черты понятия «экономический рост», следует отделять его от понятия «экономическое развитие». Последняя категория значительно шире. Она предполагает, во-первых, преимущественно интенсивное развитие экономики и, во-вторых, опережение темпов роста реального ВНП по сравнению с темпами роста населения. В результате увеличивается производство основных видов продукции на душу населения, и создаются реальные условия для роста уровня и качества жизни его граждан.

Экономическая теория знает два типа экономического роста: экстенсивный и интенсивный. При первом типе экономического роста увеличение производства осуществляется за счет простого количественного расширения факторов производства. При этом природные ресурсы используются нерационально, и в частности, происходит быстрое истощение рудников, пахотного слоя земли, полезных ископаемых. В то же время остаются неизменными такие показатели как производительность труда, фондоотдача, материалоемкость.

При интенсивном типе экономического роста увеличение производства осуществляется за счет качественного роста факторов производства и более производительного их использования. Иначе говоря, рост производства здесь обеспечивается путем применения более совершенной техники, передовых технологий, научно организации труда.

Однако оба типа экономического роста не встречаются в чистом виде. Всегда имеет место преимущественно экстенсивный или преимущественно интенсивный экономический рост. Так, если фермер обеспечил прирост зерна за счет роста урожайности на 60 т., а за счет посевных площадей – на 40 т., то это значит, что он получил 60% прироста продукции благодаря интенсивным факторам развития. Следовательно, здесь речь идет о преимущественно интенсивном экономическом росте.

2. Экономический рост любой страны определяется шестью основными факторами, четыре из которых называются факторами предложения. Перечислим их:

1) Количество и качество природных ресурсов. Сегодня важно кардинально улучшить их использование, а для этого надо осуществить расширенное воспроизводство почвенного плодородия, лесных массивов, качественную переработку древесины, нефти, газа, алмазов.

2) Количество и качество трудовых ресурсов. Нельзя забывать, что только на основе роста инвестиций в человеческий капитал можно существенно повысить трудовой потенциал общества.

3) Количество и качество основного капитала. Здесь главное – осуществить массовое обновление основного капитала на основе использования последних достижений науки и техники.

4) Технология. Первостепенное значение в этом отношении имеет переход на экологически чистые, безотходные, ресурсосберегающие технологии.

Эти четыре фактора делают рост производства физически возможным, поскольку только на основе качественного совершенствования факторов производства, включая технологический потенциал, можно увеличить производство реального продукта.

Пятый фактор экономического роста – фактор спроса. Он означает, что вся производственная качественная продукция должна быть реализована. Ныне низкий платежеспособный спрос населения России не способствует устойчивому росту производства, особенно в потребительской сфере.

Шестой фактор экономического роста – фактор распределения. Он требует, чтобы все имеющиеся производственные ресурсы общества использовались с максимальной эффективностью.

Важно также помнить, что экономический рост выступает как результат действия экономических и неэкономических факторов. К последним относятся военно-политические, географические, климатические, национальные, демографические, культурные и т.д.

В конечном счете увеличение реального продукта отчасти зависит от увеличения трудозатрат, но главным образом от производительности труда. Можно сказать, что реальный ВВП в любое время определяется как трудозатраты (в человеко-часах), умноженные на производительность труда (реальная часовая выработка на одного занятого). То есть ВВП = число отработанных человеко-часов х производительность труда. Сегодня в развитых странах увеличение трудозатрат дает примерно 1/3 прироста реального продукта, а остальные 2/3 прироста обеспечиваются повышением производительности труда. А уровень последней в конечном счете определяется квалификацией работников, фондовооруженностью их труда, использованием современных средств производства и технологий.

К сожалению, есть факторы, сдерживающие экономический рост. К ним относятся:

· несовершенство законодательной базы;

· недобросовестное отношение к труду и хозяйственные преступления;

· прекращение работы во время трудовых конфликтов;

· воздействие неблагоприятных погодных условий на сельскохозяйственное производство.

3. Модели экономического роста – это производственные функции (формулы), с помощью которых определяют нормативный уровень экономического роста. Наиболее известные из них следующие:

1. Однофакторная модель Харрода-Домара может быть представлена в таком виде:

G = S : C,

где G – искомый темп экономического роста; S – объем капитала в экономике; С – соотношение «капитал-выпуск», т.е. затраты капитала на производство единицы продукции.

2. Двухфакторная модель Кобба-Дугласа выглядит следующим образом:

Q = АКаLв,

где  Q – объем производства, К,L – соответственно размер капитала и труда (в стоимостном выражении); а и в – коэффициенты эластичности производства, показывающие насколько процентов должен увеличиться объем производства, если или К или L возрастут на один процент; А – постоянный коэффициент.

3. Модель Р. Солоу - трехфакторная модель. Он ввел в модель Кобба-Дугласа еще один фактор – уровень развития технологии. Эту модель можно представить в виде следующей формулы :

∆Q = ∆К . W1 + ∆L .W2 + ∆Т . W3,

где ∆Q – прирост продукта; ∆К, ∆L и ∆Т – соответственно прирост труда, капитала и технологий; W1, W2,  W3 – соответственно вклад капитала, труда и технологии в производство продукции.
4. Капиталистическое производство развивается циклически. Экономический цикл – период времени от начала одного кризиса до начала другого. Он состоит из 4 фаз: кризиса (спада), депрессии (застоя), оживления и подъема.

Наиболее сокрушительной и критической фазой экономического цикла является кризис. Он характеризуется: 1) перепроизводством товаров;                      2) ликвидацией предприятий, банкротством банков, массовой безработицей.

Фаза депрессии следует за кризисом. На этой фазе производство и спрос достигают самого низкого уровня. Чтобы выжить в условиях низких цен капиталисты обновляют основной капитал, что означает переход к фазе оживления.

Эта фаза характеризуется: 1) расширением производства средств производства, массовым обновлением основного капитала, 2) подъемом производства, которое доходит до предкризисного уровня, 3) уменьшением безработицы, ростом заработной платы

Экономика берет стремительный разбег и переходит в фазу подъема. Здесь происходит рост производства, которое достигает полной занятости, и экономика вновь движется к кризису.

Кризис является трагедией для многих фирм, мелких производителей, для простых людей. Однако с точки зрения макроэкономики кризисы означают: 1) гибель мелких товаропроизводителей, то есть технологически слабых, неэффективных; 2) выживание сильнейших, наиболее конкурентоспособных фирм; 3) оздоровление капиталистической экономики и восхождение ее на новый технико-технологический и организационный уровень; 4) достижение пропорциональности экономического развития на новом более высоком качественном уровне.

Главная причина циклического развития экономики кроется в противоречии между спросом и предложением. В период подъема производство обгоняет платежеспособный спрос населения. Наступает период вынужденной распродажи избытка товаров, падения цен, роста безработицы. Кризис насильственно устанавливает пропорциональность между потреблением и производством, сокращая последнее.

У руководителей фирм возникает необходимость замены старого оборудования на новое, способное обеспечить прибыльное функционирование капитала в условиях низких цен. Массовое обновление основного капитала является материальной основой продолжительности цикла и выхода из кризиса.

Конечно, кроме внутренних, есть еще внешние факторы циклического развития капиталистической экономики. Это войны, революции, природные катастрофы и др.

Экономические кризисы повторяются через определенные промежутки времени. В начале ХIХ в. кризисы повторялись в среднем через 10 и более лет.

Так, первый кризис зарегистрирован в 1825 г., второй – 1836, третий – 1847, четвертый – 1857 г. При этом кризис 1825 г. ограничился только Англией, а кризис 1857 г. был уже мировым (Англия, США, Франция и Германия). Во второй половине ХIХ в. наблюдается учащение кризисов – они повторялись через 7-9 лет. Так, за кризисом 1857 г. последовал кризис 1866 г., затем кризис 1873 г., далее кризисы 1882-1890 гг.

В ХХ в. кризисы также регулярно повторялись, но уже значительно чаще – через 4-5 лет. Причиной тому явилось сокращение сроков обновления капитала в связи с его концентрацией и централизацией и установлением господства монополий, а также усилением роли государства в экономике. Например, через государственные заказы монополии имеют возможность чаще обновлять капитал, пользоваться льготами – ускоренной амортизацией. Кроме того, после самого глубокого кризиса 1929-1933 гг. многие ученые посвящали свои исследования этой проблеме. Они рекомендовали для смягчения кризисов использовать государственное регулирование экономики.

Циклы, связанные с изменением спроса на капитал, называют промышленными циклами. Такие циклы наиболее продолжительны – от 4 и более лет.

Циклы, связанные с нарушением равновесия на потребительском рынке, называются потребительскими. Такие циклы короткие; они охватывают от 1 до 3 лет

Длинные циклы (волны), по Кондратьеву, охватывают период времени от 45 лет и больше. Они связаны с переходом от одного технологического способа производства к другому. Так, подъем первого большого цикла Н. Кондратьев связывал с промышленной революцией в Англии, второго -  с развитием железнодорожного транспорта, третьего – с внедрением электроэнергии, телефона и радио, четвертого – с автомобилестроением. Пятый цикл современные исследователи связывают с развитием электроники, генной инженерии, микропроцессоров.

Государство должно сглаживать циклические колебания. Во время кризиса оно должно снижать налоги, увеличивать государственные расходы, чтобы активизировать хозяйственную деятельность. В период подъема государству нужно сдерживать деловую активность, чтобы экономика не «перегрелась», то есть повышать налоги, снижать государственные расходы.

Тема 7-8. Рынок труда. Инфляция
1. Безработица. Закон Оукена.

2. Сущность и виды инфляции.

1. Безработица – социально-экономическое явление, при котором часть рабочей силы (экономически активного населения) не занята в общественном производстве.

Различают три основных типа безработицы.

1. Фрикционная безработица. Она связана с поисками и ожиданиями работы, с переходом с низкооплачиваемой на более высокооплачиваемую работу.

2. Структурная безработица. Она возникает в результате изменения структуры производства.

3. Циклическая безработица. Она связана со спадом производства.

Полная занятость не означает абсолютного отсутствия безработицы. Экономисты считают фрикционную и структурную безработицу совершенно неизбежной. Следовательно, «полная занятость» определяется как занятость, составляющая менее 100% рабочей силы. Значит, уровень безработицы при полной занятости равен сумме уровней фрикционной и структурной безработицы. Другими словами, уровень безработицы при полной занятости достигается в том случае, когда циклическая безработица равна нулю.

Уровень безработицы при полной занятости называется также естественным уровнем безработицы (он примерно равен 6%). Реальный объем национального продукта, который связан с естественным уровнем безработицы, называется производственным потенциалом экономики. Это реальный объем валового продукта, который экономика в состоянии произвести при «полном» использовании трудовых ресурсов. Уровень безработицы равен отношению количества безработных к сумме общей рабочей силы, то есть к тем, кто хотят и могут трудиться. Таким образом, уровень безработицы можно определить следующим образом:

Уровень безработицы =
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Экономические издержки безработицы, выраженные в отставании объема ВНП, - товары и услуги, которые общество теряет, когда его ресурсы находятся в вынужденном простое. Закон Оукена устанавливает, что один процент прироста безработицы сверх естественного уровня приводит к отставанию уровня ВНП на 2,5%. Например, в 2005 г. уровень безработицы в России составлял 7,6%, то есть превышал естественный уровень безработицы на 1,6%. По этой причине в соответствии с законом Оукена страна недополучила 4% общего объема ВВП.

Циклическая безработица – это не только экономическое, но и социальное бедствие. Она приводит к потере квалификации, упадку моральных устоев, распаду семьи, а также к общественным и политическим беспорядкам.

В контексте этого можно выделить два пути решения проблемы безработицы: прямой и косвенный. Прямой путь – это возрождение отечественного производства, организация новых рабочих мест во всех сферах хозяйственной деятельности.

Косвенный – это административное или законодательное регулирование занятости. Здесь речь идет не только об обеспечении правовой защищенности наемных работников, но и об использовании альтернативных форм занятости (например, выбора оптимального режима работы и др.).

В этом отношении важное значение имеет реализация механизма социального партнерства. К сожалению, партнеры наемных работников – государство и предприниматели – нередко нарушают взятые на себя обязательства, что приводит к возникновению трудовых конфликтов в различных формах. Таким образом, здесь отсутствует главное – равноправие сторон. Необходимо преодолеть отчуждение работника от его рабочей силы, привести цену рабочей силы в соответствие со стандартами цивилизованного мира.

Особое место в системе регулирования рынка труда занимают биржи труда (службы занятости). Они представляют собой специальные учреждения, осуществляющие посреднические функции на рынке рабочей силы. В их функции входит регистрация безработных, их трудоустройство, изучение конъюнктуры рынка, тестирование, профессиональная ориентация и переподготовка безработных, выплата им пособий.

2. Инфляция – снижение покупательной способности денег, которое проявляется в повсеместном повышении цен. Наряду с открытой, ценовой инфляцией имеет место скрытая или подавленная инфляция, проявляющаяся прежде всего в дефиците товаров и услуг при неизменных ценах или невыплате заработной платы в срок, что означает ее последующую выплату обесцененными деньгами.

Следует при этом отметить, что не всякое повышение цен служит показателем инфляции. Цены могут повышаться в силу улучшения качества продукции, ухудшения условий добычи топливно-сырьевых ресурсов, изменения общественных потребностей. Но это будет, как правило, не инфляционный, а в определенной мере логичный, оправданный рост цен на отдельные товары.

Уровень инфляции можно рассчитать следующими тремя способами:

1 способ. Рыночную корзину товаров в ценах текущего года надо разделить на аналогичную корзину в ценах базового года.

2 способ. Из индекса цен этого года вычесть индекс цен прошлого года и разделить эту разницу на индекс этого года.

3 способ. Он основан на использовании так называемого «правила величины 70», которое дает возможность количественного измерения инфляции. Точнее говоря, оно позволяет быстро подсчитать количество лет, необходимых для удвоения уровня цен. Надо только разделить число 70 на ежегодный уровень инфляции. Например, при ежегодном размере инфляции в 25% уровень цен удвоится приблизительно через 2,8 года.

Различают два основных типа инфляции, во-первых, инфляцию спроса, при которой равновесие спроса  и предложения нарушается со стороны спроса, и, во-вторых, инфляция предложения, при которой это равновесие нарушается со стороны предложения.

Инфляция спроса происходит тогда, когда слишком много денег «охотятся» за слишком малым количеством товара. В результате кривая совокупного спроса смещается вверх, растут цены.

Инфляция предложения происходит тогда, когда растут издержки производства, в том числе и затраты на заработную плату. В результате снижаются возможности производства и, следовательно, предложения. В России все более важную роль стала играть инфляция издержек. В последние годы в стране постоянно растут цены на сырье, топливо, комплектующие изделия, а также увеличиваются издержки по статье «заработная плата» в силу роста объема работ по ремонту все возрастающей массы физически изношенного оборудования.

В зависимости от темпов инфляции можно выделить следующие ее виды: ползучую, галопирующую и гиперинфляцию.

Ползучая инфляция характеризуется повышением цен не более 3-5% в год. Подобный темп инфляции наблюдается во многих странах Запада. Ползучая инфляция не сопровождается кризисными потрясениями. Она стала привычным элементом рыночной экономики.

Галопирующей инфляцией в отличие от ползучей трудно управлять. Среднегодовой рост цен – от 10 до 50% (или несколько выше). Подобный вид инфляции характерен для стран с переходной экономикой.

Наибольшую опасность представляет гиперинфляция. Ее темпы роста – свыше 50% в месяц. В это время на полную мощность работает печатный станок, развивается в огромных масштабах спекуляция, а в результате производство дезорганизуется.

Касаясь последствий инфляции, следует отметить, что значительная инфляция резко уменьшает реальные доходы предприятий и населения и тем самым снижает темпы накопления капитала, а также стимулы к труду.

Между тем небольшая инфляция (до 3%), по мнению некоторых исследователей, способствует росту трудовой активности работников, так как они увеличивают свою трудовую нагрузку, стремясь довести свои реальные доходы до прежнего уровня.

Анализ экономической ситуации в России показывает, что для сдерживания инфляции необходимо наряду с монетаристской политикой использовать немонетарные меры, то есть возродить отечественное производство и восстановить государственное регулирование экономики.

Связь между безработицей и инфляцией исследовал английский экономист А. Филлипс, который показал, что между ними существует обратно пропорциональная связь (рис. 16). Дело в том, что с ростом безработицы снижается уровень заработной платы, ухудшается материальный уровень семей, где есть безработные. По этой причине в целом покупательная способность населения резко уменьшается. Далее рассмотрим влияние инфляции на безработицу.
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Рис. 16. Кривая Филлипса

С ростом инфляции повышается цена технических средств производства, а цена рабочей силы, наоборот, снижается. В этих условиях нередко работодатели вместо техники используют дешевую рабочую силу.
Тема 10. Финансовая система и финансовая политика
1. Понятие госбюджета. Бюджетная система.

2. Налоговая система. Кривая Лаффера.

3. Виды налогов. Пути совершенствования налоговой системы.

1. Государственный бюджет (госбюджет) – это форма образования и расходования фонда денежных средств, предназначенных для финансового обеспечения задач и функций государства и местного самоуправления.

Проект бюджета ежегодно обсуждается и принимается законодательным органом – Государственной Думой, а региональный и местный бюджеты – соответственно областной Думой и муниципальным собранием. По завершению финансового года представители исполнительной власти отчитываются о своей деятельности по выполнению госбюджета. При этом деятельность органов исполнительной и законодательной  власти по составлению и рассмотрению проектов бюджетов, а также по контролю за их исполнением называется бюджетным процессом.

Следует при этом отметить, что государственный бюджет всегда представляет собой компромисс между основными социально-экономическими группами в стране: между общегосударственными и частными интересами, между центром и регионами, между интересами отдельных отраслей и фирм.

В России существует три вида бюджетов: 1) федеральный; 2) региональный и 3) местный бюджет. Все три бюджета тесно связаны между собой и в совокупности составляют бюджетную систему. В бюджетную систему также входят государственные внебюджетные фонды. Это денежные средства государства, имеющие целевое назначение и не включенные в госбюджет. Это российский Пенсионный фонд, Фонд социального и Фонд медицинского страхования. Внебюджетные фонды создаются в основном в социальных целях и финансируются за счет социальных налогов и субсидий из бюджета.

Существуют также целевые бюджетные фонды, которые являются составной частью госбюджета, но направляются по целевому назначению. Это Федеральный дорожный фонд, Федеральный экологический фонд, Фонд борьбы с преступностью, Федеральный фонд воспроизводства минерально-сырьевой базы. Эти фонды идут не в «общий котел», а расходуется по целевому назначению.

Бюджет выполняет три основных функции: распределительную, контрольную и регулирующую.

Распределительная функция предполагает распределение средств в соответствии с выработанной концепцией органов власти и политикой государства. Контрольная функция проявляется в проведении контролирующих мер за процессом формирования и использования денежных средств в различных структурных звеньях экономики. Осуществляют ее налоговые инспекции, Государственное казначейство, Центральный банк и другие органы.

Регулирующая функция состоит в регулировании экономики путем направления бюджетных средств в первую очередь в те отрасли, от которых зависит экономический и социальный прогресс.

Структура госбюджета состоит из двух больших разделов: доходов и расходов, сведенных в обыкновенный баланс (платежный счет)

Доходы госбюджета обеспечивают:

1) налоги на физических и юридических лиц, за счет которых примерно на 80% формируется доходная часть бюджета;

2) доходы от имущества, находящегося в государственной собственности и доходы от внешнеэкономической деятельности (примерно 20% от всех доходов).

Госбюджет расходует собранные денежные ресурсы на:

1) государственное управление и правоохранительную деятельность – на эти цели идет примерно 13% всех расходов;

2) оборону - 15%;

3) социальные цели - 32%, в том числе

образование - 15%;

здравоохранение и физическая культура - 2%;

4) хозяйственная деятельность государства - 23%;

5) внешне экономическую деятельность и обслуживание государственного долга - 17%.

Возникающий в результате превышения расходов над доходами бюджетный дефицит покрывается государственными займами (внутренними и внешними). Они осуществляются в виде продажи государственных ценных бумаг, а также займов у внебюджетных фондов и получения кредитов у банков.

Государственные займы – не единственный путь покрытия дефицитов госбюджета. Многие страны для этих целей используют дополнительную эмиссию денег, то есть перекладывают государственные расходы на плечи трудящихся.

Государственный внешний долг – это задолженность страны гражданам и организациям других стран. 
Важный аспект проблемы -  бюджетный федерализм. Сегодня понятие бюджетного федерализма (межбюджетных отношений) употребляется для обозначения тех отношений, которые возникают между бюджетами разных уровней: федеральным, региональными, местными.

Основу бюджетного федерализма – автономность всех трех уровней бюджета путем закрепления за ними собственных налогов. Однако на практике налоговые поступления обычно не могут обеспечить все расходы региональных и местных бюджетов. В результате бюджеты более высокого уровня обычно субсидируют бюджеты более низкого уровня.

2. Под налогом, сбором, пошлиной и другими платежами понимается обязательный взнос в бюджет соответствующего уровня или во внебюджетный фонд, осуществляемый плательщиками в порядке и на условиях, определенных законодательными актами.

Совокупность взимаемых в государстве налогов, сборов, пошлин и других обязательных платежей, а также форм и методов их построения образует налоговую систему. В общем виде налоговая система состоит из следующих элементов:

1) объект налогообложения. Им является добавленная стоимость, прибыль, имущество, стоимость реализованных товаров и услуг;

2) налоговая база. Она показывает величину, с которой взимается налог – сумма добавленной стоимости, прибыли, имущества, стоимости реализованных товаров и услуг;

3) налоговая ставка. Она представляет тот процент отчислений в налоги от суммы добавленной стоимости, прибыли, имущества, стоимости реализованных товаров и услуг;

4) налоговый период. Это обычно год или другой период применительно к отдельным налогам.

Налоги бывают двух видов: прямые и косвенные. Первый вид – налоги на доходы и имущество. Второй вид – налоги на товары и услуги (акцизы, налог на НДС, на имущество, лицензионные платежи, таможенные пошлины и т.д.).

Система налогообложения бывает: 1) прогрессивной, когда рост налоговой ставки возрастает с ростом доходов; 2) пропорциональной, когда налоговая ставка не изменяется с ростом доходов; 3) регрессивной, когда налоговая ставка снижается с ростом доходов. Регрессивная система связана с использованием акцизов – у малообеспеченных налоговое бремя по ним выше, чем у богатых.

Налоги выполняют следующие функции:

1) фискальную, т.е. осуществляют финансирование государственных органов;

2) социальную, т.е. поддержание социального равновесия путем сокращения имущественного неравенства (через льготное налогообложение);

3) регулирующую. Она связана с государственным регулированием экономики, прежде всего циклических колебаний и структурных изменений. Для этого вводятся новые и отменяются старые налоги, меняются и дифференцируются их ставки, предоставляются налоговые льготы.

Различают дискреционную и автоматическую фискальную политику. Первая – это политика правительства, направленная на регулирование налоговой системы и государственных расходов с целью воздействия на промышленное производство, инфляцию, занятость и т.д. Так, например, во время спада экономики налоги снижаются, а государственные расходы, наоборот, увеличиваются и тем самым создаются стимулы для активизации хозяйственной деятельности.

Недискреционная фискальная политика – это политика «автоматического» регулирования налогов и доходов государства за счет встроенных стабилизаторов. Причем встроенный стабилизатор – это любая мера, которая может повлиять на дефицит или профицит госбюджета. Это происходит прежде всего за счет применения прогрессивной системы налогообложения. В период активного роста ВВП налоговые поступления автоматически возрастают (при прогрессивной системе налогообложения), что обеспечивает снижение покупательной способности и сдерживание экономического роста. И наоборот, в период экономического спада налоговые поступления автоматически сокращаются, сумма изъятия доходов уменьшается, то есть происходит постепенное увеличение покупательной способности в экономике, что сдерживает экономический спад. 

Кривая Лафера получила название по имени американского экономиста, обосновавшего идею о специфической зависимости между величиной налоговых ставок и размерами налоговых поступлений (рис. 17).
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Рис. 17. Кривая Лаффера

Это теоретическое положение он доказал следующим образом. При  разных налоговых ставках (высоких хв и  низких ха) объем налоговых поступлений и доходов бюджета может быть одинаковым. В таком случае целесообразно отказаться от чрезмерно высоких ставок и перейти на более низкие. Это усилит стимулирование и в перспективе расширит налоговую базу. Можно предположить, что через некоторое время потери налогов будут возмещены.

3. В Российской Федерации установлены следующие виды налогов и сборов: 1) федеральные налоги и сборы; 2) налоги и сборы  субъектов РФ (далее мы будем называть их региональными налогами) и 3) местные налоги и сборы.

Федеральные налоги устанавливаются Государственной Думой на всей территории страны. Региональные налоги устанавливаются областной или республиканской Думой на территории данного региона. Местные налоги устанавливаются представительными органами местного самоуправления.

В статье 13 Налогового кодекса РФ говорится, что к федеральным налогам и сборам относятся:

1) налог на добавленную стоимость;

2) акцизы на отдельные виды товаров (услуг) и отдельные виды материального сырья;

3) налог на прибыль (доход) организаций;

4) налог на доходы с физических лиц;

5)  взносы в государственные внебюджетные фонды;

6) государственная пошлина;

7) таможенная пошлина;

8) налог на использование недров;

9) налог на воспроизводство минерально-сырьевой базы;

10) налог на дополнительный доход от добычи углеводородов;

11) сбор на право пользования объектами животного мира и водными     биологическими ресурсами;

12) лесной налог;

13) водный налог;

14) экологический налог;

15) федеральные лицензионные сборы.

К региональным налогам и сборам относятся следующие налоги (статья 14 НК РФ):

1. налог на имущество с организаций;

2. транспортный налог;

3. налог на игорный бизнес;

4. региональные лицензионные сборы.

К местным налогам относятся следующие (статья 15 НК РФ):

1) земельный налог;

2) налог на имущество с физических лиц;

3) налог на рекламу;

4) местные лицензионные сборы.

Конечно, налоговую систему России надо совершенствовать, используя при этом ее главный принцип: налоги не должны подрывать материальную заинтересованность товаропроизводителей в развитии производства. Поэтому необходимо:

1. снижение бремени налогообложения, которое должно быть не более 50% объема прибыли (сейчас эта доля составляет примерно 70-75%);

2. освобождение от налогообложения части прибыли, направляемой на цели развития производства и проведение научных исследований, а также на благотворительные цели;

3. перенос центра тяжести налогообложения с бедных на богатых;

4. упрощение налоговой системы. Так, некоторые экономисты считают, что надо оставить только два налога – налог на собственность и налог на прибыль.

Тема 11. Денежно-кредитная система и монетарная политика государства
1. Сущность, функции и формы денег. Спрос на деньги.

2. Цели и инструменты кредитно-денежной политики.

3. Банковские операции. Кредит и его формы.

1. Деньги – это особый товар, служащий всеобщим эквивалентом. Сущность денег проявляется в их пяти функциях:

1. Средства обращения. Эту функцию деньги выполняют тогда, когда поток денег встречает поток товаров -  при купле продаже за наличный расчет. Эта функция позволяет избежать неудобства бартерного обмена.

2. Мера стоимости. Через деньги определяется стоимость товара.

3. Средства сбережения. Деньги служат средством сбережения, они являются очень удобной формой хранения богатства.

4. Средства платежа. Эту функцию деньги выполняют тогда, когда товары и услуги покупаются в кредит.

5. Мировые деньги. Эту функцию выполняет свободно конвертируемая валюта.

Наличие всех денег в экономике называется предложением денег. Для характеристики денежной массы применяются различные обобщенные показатели, так называемые агрегаты.

Денежный агрегат МО – это наличные деньги (бумажные и металлические).

Денежный агрегат М1 включает агрегат МО плюс деньги на текущих счетах населения и на расчетных счетах предприятий.

Денежный агрегат М2 включает агрегат М1 плюс деньги на срочных счетах в банках.

Денежный агрегат М3 включает агрегат М2 плюс срочные крупные вклады и государственные ценные бумаги.

В нашем анализе мы сделаем упор на М1, поскольку его компоненты наиболее ликвидны, т.е. могут быть безотлагательно истрачены.

Первой причиной наличия денег является то, что люди нуждаются в деньгах как средстве обращения, т.е. в удобном способе заключения сделок на приобретение товаров и услуг. Спрос на деньги для сделок определяется пропорционально номинальному ВВП и обратно пропорционально скорости обращения денежной единицы (V):

Спрос на деньги для сделок =
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Если, например, в магазинах города находится товаров на сумму 800 млн. руб., а скорость обращения денежной единицы за год составит 8 раз, то спрос на деньги для сделок составит 100 млн. руб.

Вторая причина, по которой люди держат дома деньги, вытекает из их функции как средства сбережения. Люди могут держать свои финансовые активы в различных формах – например, в виде акций предприятий, частных или государственных облигаций или же в деньгах М1. Следовательно, существует спрос на деньги со стороны активов.

Предположим, что люди покупают  только облигации. Когда процентная ставка их низка, люди предпочитают владеть большим количеством денег в качестве актива. И наоборот, когда процентная ставка облигаций высока, люди покупают облигации и меньше держат денег в качестве актива. Обратная зависимость между процентной ставкой и количеством денег в качестве актива показывает таблица 15.1.

Таблица 12. Количество денег в качестве актива (гипотетические данные)
	Процентная ставка
	Количество денег в качестве актива, млн.руб.

	00
	200

	2,5
	150

	5,0
	100

	7,5
	50

	10,0
	-


Общий спрос на деньги – это сумма спроса на деньги для сделок и сумма спроса на деньги со стороны активов. Если, например, процентная ставка равна 5%, то спрос на деньги со стороны активов составит 100 млн. руб., а общий спрос на деньги жителей города будет равен 200 млн. руб.

Общество должно выпускать столько бумажных денег, сколько их необходимо для денежного обращения. Это положение отчетливо показывает известное уравнение обмена (модель И. Фишера):

МV=PQ,

Где М – денежное предложение, V – количество оборотов одной денежной единицы, Р – уровень цен, Q – количество реализованных товаров и услуг 

Если количество бумажных денег увеличивается, а количество товаров остается на прежнем уровне или уменьшается, то растет в целом цена товарной массы, наступает инфляция. Именно поэтому надо поддерживать требования денежного правила М. Фридмена и осуществлять эмиссию денег с учетом динамики ВВП.

Как же происходит равновесие на денежном рынке? Увеличение предложения денег создает их временных избыток, что приводит к росту спроса и, следовательно, цен на облигации (и другие ценные бумаги). В результате процентная ставка их падает и на денежном рынке восстанавливается равновесие.

Уменьшение предложения денег создает их временную нехватку на денежном рынке. Люди и учреждения пытаются получить больше денег путем продажи облигаций. Поэтому предложение облигаций увеличивается, что понижает цену на облигации и поднимает процентную ставку. При более высокой процентной ставке количество денег, которое хотят люди иметь на руках, уменьшается. Следовательно, количество предложенных и требуемых денег снова уравновешивается при более высокой процентной ставке.

2. Главная цель кредитно-денежной политики состоит в обеспечении необходимыми денежными средствами для стабилизации производства, занятости и уровня цен. Эта цель достигается в результате изменения объема денежного предложения с учетом циклического развития экономики. При этом в период спада, когда в экономике имеет место денежный голод, кредитно-денежная политика направлена на увеличение денежного предложения, а во время подъема, когда существует избыток денег, наоборот, на его ограничение.

С этой целью применяются следующие инструменты кредитно-денежной политики:

1) операции на открытом рынке или рынке государственных облигаций;

2) регулирование резервной нормы;

3) регулирование размера учетной ставки.

Акт покупки представляет собой покупку Центральным банком государственных облигаций у коммерческих банков и населения. В результате резервы коммерческих банков увеличиваются, потому что все операции осуществляются через коммерческие банки независимо от того, покупаются облигации у коммерческого банка или просто у населения. Наоборот, акт продажи вызывает сокращение резервов коммерческих банков.

Изменение резервной нормы двояко влияет на способность банковской системы к созданию денег: изменяет размер избыточных резервов и размер денежного мультипликатора. Так, например, в случае увеличения резервной нормы 1) избыточные резервы и 2) мультипликатор уменьшаются, а понижение резервной нормы увеличивает избыточные резервы и мультипликатор, увеличивая тем самым возможность банков создавать новые деньги путем кредитования. Следовательно, здесь речь идет об увеличении избыточных резервов банков, размеров кредитов и прибыли.

Учетная ставка – это процент, под который Центральный банк предоставляет ссуды коммерческим банкам. При этом снижение учетной ставки ведет к росту заимствования коммерческими банками дополнительных резервов у Центрального банка, что ведет к увеличению денежного предложения. И наоборот, рост учетной ставки снижает интерес коммерческих банков к новым кредитам, что способствует ограничению денежного предложения.

Отсюда политика «дешевых» денег – это набор мер, который делает кредит дешевым и увеличивает денежное предложение с тем, чтобы увеличить совокупные расходы и занятость. Набор этих мер следующий:

1) покупка Центральным банком ценных бумаг на открытом рынке;

2) снижение резервной нормы;

3) снижение учетной ставки.

Политика «дорогих» денег – это набор мер, который ограничивает предложение денег с тем, чтобы понизить совокупные расходы и сдерживать инфляционное давление. К таким мерам можно отнести следующие:

1) продажа ценных бумаг на открытом рынке;

2) увеличение резервной нормы;

3) повышение учетной ставки.

3. Банковская система России состоит из 2-х уровней. Первый уровень- Центральный банк РФ и его филиалы. Второй уровень – коммерческие банки, страховые и пенсионные фонды и другие финансовые организации.

Центральный банк РФ осуществляет следующие операции:

1) эмиссию денег;

2) хранение золотовалютных резервов страны (на 01.05.2006 г. они  составляли 225 млрд. долл.);

3) выпуск и погашение ценных бумаг;

4) хранение резервов других банков и кредитных учреждений (примерно 5-7% от размера вкладов);

5) кредитование коммерческих банков;

6) проведение расчетных и переводных операций;

7) контроль за деятельностью других банков и за денежным обращением;

8) изменение учетной ставки.

В то же время коммерческие банки осуществляют: 1) кредитно- расчетное обслуживание; 2) прием вкладов; 3) посредничество в платежах;  4) куплю и продажу ценных бумаг; 5) размещение государственных займов; 6) управление по доверенности имуществом клиента; 7) консультации по финансово-кредитным вопросам.

Банки – это учреждения, организующие кредитные операции. Они осуществляют пассивные и активные операции. С помощью пассивных операций банк мобилизует денежные ресурсы, а с помощью активных осуществляет их размещение.

У банков есть собственный капитал (капитал акционеров, резервный капитал, а также нераспределенная прибыль), но основная часть ресурсов банка накапливается в результате приема вкладов (депозитов).

Проводя свои операции, банки  получают операционные доходы, образующие их валовую прибыль. Она включает: 1) доходы от учетно-ссудных операций; 2) проценты и дивиденды от вложения в ценные бумаги; 3) комиссионные доходы по расчетным, переводным и другим операциям; 

4) доходы от внешних операций (валютных сделок, зарубежных кредитов).

После вычета из валовой прибыли расходов по осуществлению операций, выплаты зарплаты сотрудникам банка, процента вкладчикам образуется чистая прибыль банка. Из этой прибыли выплачиваются налоги, дивиденды, отчисляются средства в резервный капитал. Отношение чистой прибыли к собственному капиталу банка представляет норму банковской прибыли.

Кредит – это сделка между юридическими или физическими лицами о предоставлении денег или товара в долг с уплатой процентов. Один из партнеров (ссудодатель-кредитор) предоставляет другому (ссудополучателю- заемщику) ссуду: деньги или имущество на определенный срок с условием возврата эквивалентной стоимости и с оплатой этой услуги в виде процентов.

Сущность кредита выступает в его трех основных функциях:

1. Аккумулятивно-распределительная функция. Она состоит в    аккумуляции (привлечении) временно свободных денежных средств и их размещении между заемщиками на условиях платности и возвратности.

2. Созидательно-эмиссионная функция – это создание кредитных средств обращения и резерва, который банк считает необходимым и обязывается в юридическом порядке содержать.

3. Контрольная функция кредита – это отслеживание за деятельностью клиентов (заемщиков и кредиторов), т.е. оцениваются их кредитоспособность и платежеспособность.

По срокам кредитования они различаются:

1) краткосрочный кредит, при котором кредит выдается на срок до 1 года;

2) среднесрочный кредит, при котором кредит выдается на срок от  2 до 5 лет;

3) долгосрочный – при котором кредит выдается на срок от 6 до           10 лет.

В то же время кредит может быть: межгосударственный - кредит одного государства другому, государственным, банковским, коммерческим, потребительским, ипотечным, лизингом и факторингом.

Государственный кредит – это кредит населения страны своему правительству путем покупки государственных облигаций внутреннего займа.

Банковский кредит – это предоставление ссуды в денежной форме, а коммерческий – в товарной форме.

Потребительский кредит – это ссуда частным лицам для покупки товаров народного потребления длительного пользования.

Ипотечный кредит – это предоставление долгосрочных ссуд под залог недвижимости (земли, зданий, сооружений и т.д.).

Лизинг – это покупка банком или другой финансовой организацией средств труда и предоставление их в аренду с последующим правом выкупа товаропроизводителем арендуемого имущества по остаточной стоимости.

Факторинг – это покупка векселей банком и получение за эту услугу комиссионных.
Тема 14. Равновесие в открытой экономике
1. Теории и основы международной торговли. Выигрыши от торговли.

2. Валюта и валютный курс. Валютный рынок. 

1. Международная торговля – обмен товарами и услугами между отдельными государствами. Ввозимые в результате такой торговли в страну товары образуют ее импорт, а вывозимые – экспорт. Сумма импорта и экспорта страны составляет ее внешнеторговый оборот. Разница между совокупным импортом и экспортом в течение какого-либо промежутка времени (год, квартал) называется сальдо торгового баланса. Оно активное (положительное), если экспорт по стоимости превышает импорт и пассивное (отрицательное), если ситуация противоположная. Для покрытия пассивного сальдо торгового баланса государству приходится выплачивать другим странам конвентируемой валютой.

Основы международной торговли были заложены А.Смитом и Д. Риккардо. А.Смит в своей книге "Исследование о природе и причинах богатства народов (1776) сформулировал теорию абсолютного преимущества в торговле. Согласно этой теории, большую выгоду можно получить, если каждая страна будет специализироваться на производстве того товара, по которому она обладает исключительным (абсолютным) преимуществом, то есть имеет издержки на этот товар ниже, чем в других странах.

Д. Риккардо обосновал теорию сравнительного преимущества в торговле. Согласно этой теории каждая страна может извлечь огромную выгоду специализируясь на выпуске товаров, в производстве которых она обладает сравнительным преимуществом, то есть тех товаров, у которых соотношение цены к издержкам производства наилучшее.

Согласно теории Хедшера-Олина, страны будут стремиться экспортировать избыточные факторы и импортировать дефицитные факторы, то есть движение товаров из страны в страну будет компенсировать относительно низкую обеспеченность стран факторами производства в масштабах мирового хозяйства.

Что составляет основу торговли между странами? В общем виде международная торговля является средством, с помощью которого страны могут развивать специализацию, повышать производительность своих ресурсов и таким образом увеличивать общий объем производства.

Значит, в основе более углубленного исследования вопроса «Почему страны торгуют?» лежат два обстоятельства. Во-первых, экономически  ресурсы – природные, человеческие инвестиционные – распределяются между странами крайне неравномерно, во-вторых, страны резко различаются по уровню технологии и производительности труда.

Предположим, что мировая экономика состоит только из двух стран, например, страны А и страны Б. Допустим, что каждая из них способна производить как пшеницу, так и кофе, но с различной степенью экономической эффективности. Допустим также, что кривые внутренние производственные возможности этих стран в производстве кофе и пшеницы соответствуют размерам, изображенным на рисунке 18.
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Рис. 18. Производственные возможности двух стран в производстве кофе и пшеницы

В стране А могут увеличить выпуск пшеницы на 30 т, отказавших от производства 30 т кофе. Это означает, что за каждую приносимую в жертву тонну кофе можно получить тонну пшеницы. То есть в стране А соотношение издержек для двух товаров составляет 1 т пшеницы за 1 т кофе (или 1 п = 1 к).

Прямая производственных возможностей страны Б на рисунке 17.1 раскрывает другое соотношение обмена или издержек. Страна Б должна пожертвовать 20 т кофе для того, чтобы получить 10 т пшеницы. Это означает, что соотношение издержек для двух товаров в ней составляет 1 т пшеницы к 2 т кофе (или 1 п = 2 к).

Если экономика стран А и Б закрыта и самостоятельно удовлетворяет свои потребности в необходимых товарах, то каждая из стран должна выбрать определенную структуру производства в соответствии с графиком своих производственных возможностей. Предположим, что рыночный механизм устанавливает оптимальную структуру производства для страны А - 18 т пшеницы и 12 т кофе, а для страны Б – 8 т пшеницы и 4 т кофе.

При этом возникает вопрос: существует ли какое правило или принцип, с помощью которого можно определить, по каким продуктам следует развивать специализацию в этих странах. Да, существует. Этот принцип сравнительных преимуществ, гласящий, что совокупный объем выпуска продукции будет наибольшим тогда, когда каждый товар будет производится той страной, в которой ниже издержки производства.

В стране А издержки ниже для пшеницы, то есть она должна отказаться лишь от 1 т кофе, чтобы произвести 1 т  пшеницы, в то время как страна Б, чтобы произвести 1 т пшеницы должна отказаться от 2 т кофе. Следовательно, страна А обладает сравнительным преимуществом в производстве пшеницы и должна специализироваться именно на нем. С другой стороны, издержки производства кофе ниже у страны Б, то есть она должна пожертвовать только ½ т пшеницы для производства 1 т кофе, в то время как страна А должна отказаться от 1 т пшеницы, чтобы произвести 1 т кофе, и поэтому ей следует специализироваться на нем.

Рациональное ведение хозяйства требует, чтобы любой конкретный товар производился той страной, у которой ниже издержки производства.

При этом обе страны устраивает следующее соотношение в обмене: 

1п = 1 ½ к. В результате торговли  выигрывают обе страны (табл. 13).

Таблица 13. Международная специализация и выигрыши от торговли

	Страны
	Объем производ-ства до специали-
зации
	Объем производ-ства после специали-

зации
	Объем

экспорта (-)

и импорта

(+)
	Объем после

торговли
	Выигрыш от торговли

(5 = 4-1)

	А
	18 п

12 к
	30 п

0 к
	- 10 п

+ 15 к
	20 п

15 к
	2 п

3 к

	Б
	8 п

4 к
	0 п

20 к
	+ 10 п

- 15 к
	10 п

5 к
	2 п

1 к


Используя преимущества международной специализации и торговли страны А и Б могут превзойти объемы производства, определяемыми кривыми их внутренних производственных возможностей. Например, страна А может передвинуться от точки А на линии производственных возможностей (оптимальное соотношение) до  точки А1 на линии торговых возможностей. Точно также страна Б может передвинуться с точки В (оптимальное соотношение) до точки В1  (рис. 19).

В результате специализации и торговли обе страны имеют большее количества каждого вида продуктов. Тот факт, что точки А и В отражают более совершенную ситуацию по сравнению с точками А1 и В1, необычайно важен. Дело в том, что любая страна может выйти за пределы своих производственных возможностей лишь за счет: 1) увеличение количества и качества своих ресурсов, либо 2) использование результатов технического прогресса. Теперь найден третий способ -  международная торговля, с помощью которой страна в состоянии преодолеть узкие масштабы производства, ограниченные кривой производственных возможностей. Эффект международной специализации и торговли сравним с обладанием большими объемами лучших по качеству ресурсов или с внедрением усовершенствованной техники и технологии.
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Рис. 19. Линия торговых возможностей и выигрыш от торговли


В целях защиты местных товаропроизводителей от иностранной конкуренции правительства может устанавливать на пути свободной торговли различные барьеры. Такая политика, ограничивающая объем торговли, называется протекционизмом. Торговые ограничения выступают в форме импортных пошлин (тарифов) и нетарифных барьеров.


Пошлина – это акцизный налог, устанавливаемый правительством на импортный товар. Нетарифные барьеры включают импортные квоты, лицензии, добровольные экспортные ограничения. Все торговые ограничения приводят к повышению внутренних цен на импортные товары и снижают объем импорта.


2. Валюта – денежная единица страны, используемая в международных финансовых расчетах. В зависимости от степени свободы отмена национальной валюты на другие валюты различаются свободно конвертируемые, частично конвертируемые и неконвертируемые валюты. В настоящее время СКВ является американский доллар, японская йена, валюты

 стран ЕС – «евро» и др. Российский рубль относится к частично конвертируемой валюте. Полная же конвертируемость рубля возможна лишь при достижении мирового экономического стандарта. Валюты развивающихся стран относятся к неконвертируемым или частично конвертируемым.


Известны три мировых валютных системы. Первая денежная система (1879 – 1934) известна как золотой стандарт. Он предполагает, что бумажная денежная единица является представителем определенного количества золота и в соответствии с ним устанавливался обменный курс валют.


Вторая денежная система (1944 – 1971) – это так называемая золотодевизная система. В 1944 г. в Бреттон-Вудсе, штат Нью-Хемпшип (США) прошла международная конференция, где была достигнута договоренность о создании системы регулируемых валютных курсов, которую нередко называют Бреттон-Вудсской системой. В соответствии с ней все валюты обменивались на доллары, а последние обменивались на золото.


Третья денежная система (действует с 1971 г. и по настоящее время) – это система свободно плавающих, или гибких валютных курсов. Здесь валютные курсы устанавливаются на основе покупательной способности валют, а также спроса и предложения на них.


Наряду со свободно плавающими и фиксированными валютными курсами существуют следующие  смешанные системы:

1) «управляемое плавание», при котором предусматривается возможность интервенции Центрального банка на валютном рынке с целью сгладить нежелательные колебания валютного курса;

2) «ползучая привязка» при которой происходит ежедневная девальвация национальной валюты на заранее запланированную и опубликованную величину;

3) «валютный коридор», при котором девальвация национальной валюты происходит на неизвестную заранее величину, но в заранее объявленных рынках.


Национальные денежные единицы приравниваются друг к другу в определенных пропорциях согласно валютному курсу. Валютный курс – это цена иностранной валюты, выраженная в национальной денежной единице; курс, по которому валюта одной страны обменивается на валюту другой страны.


Факторы, влияющие на валютный курс.


1. Изменения во вкусах потребителей. Например, если технологические достижения американцев в производстве компьютеров делают их технику более привлекательной для британских потребителей, то они, покупая больше американских компьютеров, поставят больше функтов на валютные рынки, и курс доллара повысится.

2. Относительное изменение цен. Если, например, уровень цен на продовольственные товары в Белоруссии ниже, чем в России, то мы, чтобы купить эту продукцию будем поставлять на рынок больше рублей (для обмена), и курс российского рубля по отношению к белорусскому рублю снизится.

3. Относительные реальные процентные ставки. Если, например, процентные ставки в России будут больше, чем на Украине, то на российский рынок будет поступать больше украинских гривен (для обмена), и курс гривны по отношению к рублю снизится.

Обесценение (удешевление) национальной валюты означает рост цены национальной денежной единицы для покупки иностранной валюты и наоборот, когда на покупку единицы какой-либо иностранный валюты потребуется затратить меньше единицу национальной валюты происходит ее удорожание. Следовательно, здесь речь идет о ревальвации и девальвации национальной валюты.

Номинальный валютный (обменный) курс – это относительная «цена» национальной валюты, выраженная в иностранной валюте.

Реальный валютный (обменный) курс – это соотношение, в котором товары одной страны могут быть проданы в обмен на товары другой страны, или относительная цена товаров, произведенных в двух странах.

Валютный рынок – рынок на котором заключаются валютные сделки, то есть обмен валюты одной страны на валюту другой страны по определенному номинальному валютному курсу.

Функции валютного рынка.

1) обеспечивает валютно-кредитное и расчетное обслуживание экспортно-импортных операций;

2) предоставляет возможность хеджирования, или страхования валютных курсов;

3) позволяет осуществлять валютные спекуляции.

Виды валютных рынков.

Одним из самых больших валютных рынков выступает рынок  спот, или рынок немедленной поставки валюты.

Различают также форвардные, так и фьючерсные контракты. Как форвардный, так и фьючерсный контракт представляет соглашение между двумя сторонами об обмене фиксированного количества валюты на определенную дату в будущем по заранее оговоренному валютному курсу. Различие между ними состоит лишь в том, что форвардный контракт заключается вне биржи, а фьючерсный приобретается и продается только на валютной бирже.

Валютный опцион – это контракт, который представляет право (но не обязательство) одному из участников сделки купить или продать определенное количество иностранной валюты по фиксированной цене в течение определенного периода времени. За это право покупатель выплачивает продавцу определенную премию (задаток).

Участниками валютного рынка выступают коммерческие и Центральные банки, валютные биржи, брокерские агентства, международные корпорации.

Основными сегментами валютного рынка в России являются валютные биржи. Здесь продажа валют осуществляется с учетом спроса и предложения на нее. Если спрос на валюту выше, чем предложение, то ее курс повышается и наоборот. Минимальная сумма покупки или продажи иностранной валюты (лот) равна 10 тыс. долл. США или 10 тыс. «евро».

При достижении равенства спроса и предложения происходит установление фиксированного для текущих торгов курса иностранной валюты к рублю – «фиксинг». По этому курсу происходит расчет по всем заключенным сделкам. С участников торгов биржа взимает комиссионные в размере, как правило, не превышающим 0,15 – 0,12 % от объема нетто-покупки (в иностранной валюте) или нетто-продажи (в рублях). После завершения торгов все его участники получают биржевые свидетельства и операционные листы. Сроки расчета на различных биржах колеблются от 0 до 7 дней.
Раздел IV. История экономических учений. Темы 1-4.
1. Вклад меркантилистов и физиократов в экономическую науку.

2. Классическая политическая экономия: А. Смит, Д. Рикардо, К. Маркс.

3. Вклад Д. Кейнса в экономическую науку.

4. Современные экономические теории.

1. Первыми достойный вклад в развитие экономической науки внесли меркантилисты (от ит. mercante – торговец, купец), считавшие, что общественное богатство прирастает в сфере обращения. Заслуга представителей этой школы прежде всего в постановке проблемы, которой должна заниматься экономическая наука: что такое богатство, каковы его источники?

Специфическая форма богатства, по их мнению, деньги в виде драгоценных металлов (золота, серебра), а источником притока богатства является внешняя торговля. «Обычным средством для увеличения богатства и денег является внешняя торговля» - утверждал Томас Мен, главный труд которого так и назывался «Богатство Англии во внешней торговле».

Первая ранняя форма меркантилизма пропагандировала идею привлечения в страну денег, выступала за положительный торговый баланс. Поздний меркантилизм был более конструктивным. Его представители выступали за развитие производства, особенно экспортных отраслей. Так, представитель позднего меркантилизма Уильям Петти впервые сформулировал понятие естественной цены, под которой подразумевал стоимость товара. Труд есть отец всякого богатства, земля – мать. Этим самым У. Петти опровергал основной тезис меркантилизма – прирост богатства в сфере торговли.

Наибольший вклад в развитие воззрений меркантилистов внести Томас Мен (1571-1641), Давид Юм (1711-1776), - выдающийся философ 18 века, Уильям Петти (1623-1686) – основатель трудовой теории стоимости.

Физиократия означает власть природы. Физиократы по сравнению с меркантилистами сделали громадный шаг в развитие экономической науки. Они указали, что увеличение богатства дает не торговля, а производство. Так, Франсуа Кенэ (1694-1774), «отец» физиократов доказал это положение исходя из принципа эквивалентности обмена. Поскольку могут обмениваться только равновеликие стоимости, значит «обмен или торговля не порождают богатства». А раз так, то источник богатства надо искать вне сферы обращения, т.е. в производстве.

Однако физиократы ошибочно считали, что богатство создает только сельское хозяйство. Земледелец собирает хлеба больше, чем он посеял зерен. Поэтому только в земледелии существует «чистый продукт». По их мнению, в других сферах народного хозяйства чистый продукт не создается.

В соответствии с концепцией чистого продукта физиократы делили все общество на  производительный класс (земледельцы) и непроизводительные классы (ремесленники, торговцы, чиновники) и класс собственников.

Франсуа Кенэ попытался представить картину кругооборота товаров и денег в масштабе всего общества. Он автор знаменитой «Экономической таблицы» (1757). В ней он указал, как происходит кругооборот общественного продукта и обеспечивается простое воспроизводство в сельском хозяйстве и промышленности. В процессе воспроизводства фермеры обеспечивают сельскохозяйственной продукцией себя, ремесленников и землевладельцев (рентные платежи). В свою очередь, ремесленники обеспечивают средствами производства себя и фермеров.

2. Подлинная классическая политическая экономия началась с работы Адама Смита (1723-1790) – «Исследование о природе и причине богатства народов» (1776). В ней он впервые изложил экономическую теорию как целостную науку во взаимосвязи всех ее элементов.

Опираясь на трудовую теорию стоимости, А Смит открывает две стороны товара: стоимость и потребительную стоимость. Последняя определяется им как свойство товара удовлетворять потребности человека. Важно отметить, что в труде А. Смита можно найти две концепции стоимости. Первая гласит: стоимость (и цена) товара определяется затраченным трудом. В соответствии со второй концепцией, стоимость товара определяется издержками на его производство, т.е. рентой, прибылью, заработной платой и ценой сырья. Вторая концепция существенно развивает первую, но ее недостатком является то, что здесь в стоимости товара не учитывается амортизация.

А Смит считал, что источник богатства не следует искать во внешней торговле или сельскохозяйственном производстве. Богатство – продукт совокупного труда всех сфер производства. Предпосылка роста богатства - разделение  труда. Оно увеличивает ловкость каждого работника, обеспечивает экономию времени при переходе от операции к операции, способствует применению более совершенных машин и механизмов. В числе других факторов умножения богатства Смит выделяет рост населения, увеличение доли населения, участвующего в производстве, переход от мануфактуры к фабрике, свободу конкуренции, отмену таможенных барьеров. 

Идея Смита о «невидимой руке» - одна из главных идей «Богатства народов». Смысл   этого  выражения  состоит  в  том,  что  каждый   участник  хозяйственной деятельности руководствуется собственным интересом, но хорошо поставленный рыночный механизм заставляет его работать не только на себя, но и на общество в целом.

А. Смитом разработаны принципы налогообложения, которые используются до сих пор в практической деятельности. Они состоят в следующем:

- налоги должны платить все граждане, каждый – в соответствии со                      своим доходом; 

- налог, который следует уплатить, должен быть точно определен, а не изменяться произвольно;

- всякий налог должен взиматься в такое время и таким способом, которые наименее стеснительны для плательщиков;

-  налог должен устанавливаться по принципу справедливости.

Славу Смиту принесла  и теория сравнительных преимуществ в международной торговле. В соответствии с ней абсолютным преимуществом в торговле обладают те товары данной страны, у которых ниже издержки производства. Одно из наиболее существенных открытий А.Смита состоит в определении им стоимости рабочей силы в отличии ее от стоимости, которую эта рабочая сила создает. А.Смит почти вплотную подошел к разгадке производства прибавочной стоимости и показал, что создаваемая рабочей  силой стоимость больше, чем стоимость самой рабочей силы.

Дальнейшее развитие классическая политическая экономия получила в трудах Давида Рикардо (1772-1823) – английского экономиста. Свои взгляды он высказал в книге «Начала политической экономии и налогообложения» (1817). По мнению Д.Рикардо, главная задача экономической науки – определить законы, управляющие распределением продукта между основными классами общества. Он впервые охарактеризовал понятие общественно необходимых затрат труда в отличие от индивидуальных. Д.Рикардо правомерно показал, что стоимость товара определяется не индивидуальным, а общественно необходимым трудом.

Существенным вкладом Д.Рикардо в экономическую науку было и объяснение процессов перенесения стоимости средств производства на готовый продукт. Он показал, что в процессе создания стоимости участвует живой труд, однако в состав стоимости готового продукта входит и перенесенная стоимость средств труда (амортизация). С именем Д.Рикардо связывают создание теории ренты. Он обратил внимание на неточность в трактовке А. Смита, который считал, что часть дохода, полученного в земледелии, обязана своим происхождением силам природы. Источником ренты является не плодородие земли, а труд работников, занятых в сельском хозяйстве. 
Чтобы обеспечить население продовольствием надо вовлекать в хозяйственный оборот все земли, в т.ч. худшие по плодородию. Поэтому стоимость сельскохозяйственной продукции определяется затратами на относительно худших участках земли. На землях более плодородных образуется избыток продукции, который и становится источником рентного дохода собственников земли. Другими словами, фермер отдает землевладельцу этот избыток стоимости как плату за землю.

Д.Рикардо далее развил теорию сравнительных преимуществ в международной торговле. Сравнительными преимуществами в торговле обладают товары данной страны, у которых соотношение цены к издержкам производства будет наилучшим. И наконец, заслуга Д.Рикардо заключается в том, что он изложил политическую экономию системно в строгой логической последовательности.

Крупный вклад в развитие классической политэкономии внес К.Маркс (1818-1883) основной экономический труд которого «Капитал» (в 4-х томах). Он выработал новый метод исследования – диалектический материализм. По его мнению, экономическую теорию надо рассматривать диалектически, т.е. в развитии. Причем К.Маркс взял на вооружение гегелевские законы диалектики и поставил их на прочную материалистическую почву. Этот метод привел его к материалистическому пониманию истории как последовательно сменяющим друг друга способам производства. Параллельно с этим он открыл закон соответствия производственных отношений характеру и уровню развития производительных сил. Он убедительно показал, что производительные силы общества постоянно развиваются под влиянием научно-технического прогресса и требуют замены существующих производственных отношений.

Крупным открытием К.Маркса является разгадка секрета производства прибавочной стоимости. К.Маркс утверждал, что рабочий продает не труд, а рабочую силу, т.е. способность к труду. Как и всякий товар, рабочая сила, по Марксу, имеет потребительную стоимость и стоимость. Стоимость этого товара соответствует стоимости жизненных средств, необходимых для воспроизводства рабочей силы, а потребительная стоимость – способность рабочей силы производить большую стоимость, чем сама рабочая сила. Эта разница и образует, по Марксу, прибавочную стоимость – источник дохода капиталиста.

Особое место в экономической теории К.Маркса занимает раскрытый им механизм общественного воспроизводства, который, по мнению американского экономиста Б.Селигмена, является его самым большим открытием.

Кроме того, важным открытием К.Маркса является его теория экономических кризисов. Она показывает, что причиной кризисов является противоречие между производством и платежеспособным спросом населения, а материальной основой выхода из кризиса является массовое обновление основного капитала.

Буржуазная экономическая наука и буржуазные политики вначале встретили марксизм враждебно, а затем продуктивно его использовали для укрепления капитализма путем создания (в той или иной мере) социального рыночного хозяйства.

3. Выдающееся место в развитие экономической мысли внес Джон Кейнс (1883-1946). По его мнению, капитализм 1930-х годов серьезно болен, он расточителен, не полностью использует свои производственные и трудовые ресурсы, потрясается кризисами, для него характерно большое неоправданное социальное неравенство людей. Чтобы спасти капитализм, - считал Д.Кейнс, - необходимо государственное регулирование экономики.

В своей работе «Общая теория занятости, процента и денег» (1936) Кейнс приходит к выводу: размеры общественного производства и занятости определяются не факторами предложения, а факторами платежеспособного спроса. Надо увеличить совокупный спрос и только тогда можно ожидать неуклонный рост производства.

Рост совокупного спроса тормозят два фактора. Первый – психология потребностей. С увеличением доходов не все они будут направлены на покупку товаров, часть доходов пойдет на сбережение. С увеличением доходов склонность к потреблению понижается, склонность к сбережению возрастает. Это своего рода психологический закон, - считал Кейнс.

Второй фактор, который тормозит спрос – снижение эффективности капитальных вложений. С увеличением размеров накопленного капитала норма прибыли снижается в силу действия закона  убывающей производительности капитала. Если норма прибыли не сильно отличается от нормы процента, то в этом случае не будут использованы многие инвестиционные проекты. А это значит, что спрос на инвестиционные товары будет падать.

Для увеличение совокупного спроса Кейнс предлагал, во-первых, снизить процент на кредит и таким образом увеличить возможности для капиталовложений. Во-вторых, Кейнс рекомендовал увеличить государственные расходы, инвестиции и закупки товаров. В-третьих, он предлагал осуществить перераспределение доходов в интересах бедных слоев населения.

В итоге, утверждал Кейнс, расширится производство, будут привлечены дополнительные работники, сократится безработица (рис.20).
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Рис.20.  Концепция Кейнса: пути стимулирования спроса

В кейнсианской теории важную роль играет концепция мультипликатора. Мультипликатор – это коэффициент, показывающий зависимость прироста национального дохода от прироста инвестиций. А это означает, что чем выше инвестиционная активность, тем выше объем национального продукта.

4. Со второй половины 70-х – начала 80-х гг. шел интенсивный поток новых подходов к регулированию экономики. В это время главной проблемой стала проблема инфляции при одновременном снижении производства. Эта ситуация получила название стагфляции. Это заставило экономистов искать новые рецепты для оздоровления экономики.

Последним словом в современной экономической мысли Запада считается монетаризм – теория, разработанная чикагским экономистом Милтоном Фридменом (род. в 1912 г.). Он получил за нее Нобелевскую премию по экономике. Сторонники монетаризма рассматривают деньги как решающий фактор общественного производства.

Монетарная концепция опирается на количественную теорию денег. Ее суть: цены товаров определяются количеством денежных средств. Если увеличивается денежная масса, то цены растут, а процентная ставка снижается. Если, наоборот, сокращается денежная масса – цены снижаются, а процентная ставка повышается. Отсюда М. Фридмен делает важный вывод: рост денежной массы должен  соответствовать динамике валового национального продукта. В этом состоит так называемое денежное правило Фридмена. При выборе темпа роста денег он предлагает обеспечить равномерный прирост денежной массы. К примеру, для России этот прирост должен составлять 15-17% в год (исходя из 5%-ного среднегодового прироста общественного продукта и 10-12%-ного темпа инфляции).

Чтобы перекрыть каналы, порождающие инфляцию, монетаристы предлагают:

· строго контролировать рост денежного обращения;

· проводить жесткую денежно-кредитную политику;

· осуществлять стабильную фискальную политику;

· устранить дефицит государственного бюджета;

· использовать в некоторых случаях методы неожиданного воздействия на экономическую ситуацию (например, метод «шоковой терапии»).

Неудовлетворенность традиционной экономической теорией, уделявшей слишком мало внимания институциональной среде, в которой действуют экономические агенты, привела к возникновению новой школы, выступившей под общим именем «Новая институциональная теория».

Неоинституционализм ведет свое происхождение от неоклассической теории, ядром которой является модель рационального выбора в условиях заданного набора ограничений. Сторонники этой теории принимают эту модель как базовую, однако освобождают ее от целого ряда одиозных предпосылок (аксиомы полной рациональности, абсолютной информированности, совершенной конкуренции, установления равновесия лишь посредством ценового механизма).

Стандартная неоклассическая модель изображает человека как существо гиперрациональное. Неоинституционалисты считают, что человек обладает неполными знаниями, ограниченной информацией и в силу этого не может быть слишком рациональным. Более того, для него в ряде случаев характерно оппортунистическое поведение, т.е. преследование собственного интереса, доходящего до вероломства.

Неоинституционалисты подчеркивают, что экономические агенты действуют в мире высоких трансакционных издержек (издержек по обслуживанию сделок), плохо определенных прав собственности и ненадежных контрактов в мире, полном риска и неопределенности.

Далее неоинституционалисты критикуют традиционную неоклассическую теорию за отступление от принципа «методологического индивидуализма», согласно которому реально действующими «актерами» признаются не группы и организации, а индивиды.

Неоинституционалисты широко используют экономические методы для изучения таких внерыночных явлений, как расовая дискриминация, охрана здоровья, брак, преступность, парламентские выборы, лоббизм и др. Это проникновение в смежные социальные дисциплины получило название «экономического империализма» (ведущий теоретик Г. Беккер).

Таким образом, методологические принципы неоинституционализма следующие:

· методологического индивидуализма;

· принцип неполной занятости;

· ограниченной рациональности;

· экономического империализма;

· неравновесности.

Институциональное направление имеет свой собственный понятийный аппарат, включающий:

· теорию трансакционных издержек;

· теорию прав собственности;

· теорию контрактных отношений;

· теорию общественного выбора.

Наиболее видными представителями неоинституционализма являются Рональд Коуз, Джеймс Бьюкенен и Рональд Норт – все они лауреаты Нобелевской премии по экономике.

Д.Бьюкенен в книге «Расчет согласия» и Р.Норт в книге «Институты, институционализм и функционирование экономики» обосновали теорию общественного согласия. Они показали, что институты, будучи «правилами игры» задают систему стимулов (положительных и отрицательных), направляя деятельность людей по определенному руслу. Этим они снижают неопределенность и делают социальную среду более предсказуемой. Когда люди верят в надежность и справедливость законов, договоров, прав собственности, то они воздерживаются от попыток мошенничества, кражи, обмана. Такие институты выполняют свою главную функцию – экономию трансакционных издержек. Однако содержание общих  «правил игры» в свою очередь требует немалых затрат.

Д.Бьюкенен и Р.Норт показали, что очень важно придти в обществе к коллективному решению (общественному выбору). В то же время они раскрыли тесную связь между бизнесом и политикой. Связывающим их звеном выступают личные интересы. При этом центральные политические фигуры – политики – озабочены в основном своей победой на выборах, а центральные фигуры рынка – фирмы – стремятся получить прибыль.

Р.Коуз приобрел мировую известность анализом трансакционных издержек, которые представляют собой затраты на поиск информации о рынке, о партнере, о конкуренте, и непосредственных затратах на ведение переговоров. Кроме того, в своей книге «Фирма, рынок и право» он обратил внимание на проблему внешних эффектов (экстреналий), т.е. побочных результатов любой деятельности, которые касаются не непосредственных ее участников, а третьих лиц. По его мнению, если права собственности четко определены, то внешние эффекты становятся внутренними на основе заключения контрактов. Это положение помогает более успешно решать проблемы охраны окружающей природной среды.

В современных условиях широкое развитие приобрело и такое экономическое течение как неолиберализм. Его сторонники отстаивают принцип саморегулирования экономики, свободной от излишней регламентации. Современные представители экономического либерализма исходят из того, что: 1) рынок как наиболее эффективная форма хозяйствования создает наилучшие условия для экономического роста;                 2) поэтому приоритетное значение имеет свобода экономической деятельности.

Среди западных сторонников неолиберализма особый интерес представляет фигура Людвига Эрхарда (1897-1977). При его непосредственном участии Западная Германия после войны добилась впечатляющих результатов. Экономика была переведена на рыночные отношения, проведена денежная реформа, реформа цен, перестройка системы управления. Было создано социальное рыночное хозяйство, где были внедрены некоторые принципы социальной справедливости, социальной защиты и социальных гарантий. При этом главной задачей государства является создание правовой базы за развитием рыночных отношений, осуществление контроля за соблюдением антимонопольного законодательства, охрана частной собственности.

Подводя итог, можно сказать следующее: современный подход к познанию экономической действительности предполагает творческое взаимодействие и обогащение различных экономических теорий. Только на этой основе можно выработать твердую собственную позицию при решении нестандартных хозяйственных ситуаций, направленных на достижение высоких конечных результатов.
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МАТЕРИАЛЫ ТЕКУЩЕГО, ПРОМЕЖУТОЧНОГО И ИТОГОВОГО КОНТРОЛЯ ЗНАНИЙ СТУДЕНТОВ 

Текущий (оперативный) контроль проводится с целью определения качества усвоения лекционного материала в письменной форме в виде тестовых заданий. 
Для промежуточного (рубежного) контроля усвоения дисциплины учебным планом предусмотрена контрольная и курсовая работы для студентов заочной формы обучения и курсовая работа для студентов дневной формы обучения, а также зачет, который может проводиться в письменной и устной форме.
Для итогового контроля знаний учебным планом предусмотрен экзамен.
Тесты текущего контроля
1.Какое из этих положений не имеет отношения к определению предмета экономической теории?   

а) Эффективное использование ресурсов.   

б) Неограниченные производственные ресурсы.
в) Максимальное удовлетворение потребностей.

г) Материальные и духовные потребности.

д) Редкость блага.

2. В каком из перечисленных случаев изучение экономической теории не имеет практического значения?

а) Каждый человек испытывает влияние экономики и сам воздействует на нее.

 б) Каждый человек зарабатывает деньги, используя свои знания и опыт в тех или иных сферах деятельности. Теоретическая экономика учит студентов «умению жить».

в) Каждый человек сталкивается с политическими проблемами, многие из которых связаны с экономикой.

г) Каждый, кто разбирается в принципах функционирования экономики способен лучше решать собственные экономические проблемы.

3. Чем ниже цена товара, тем больше объем спроса на него. Это одно из принципиальных положений теоретической экономики. Можно ли только на этом основании сделать следующие выводы:

а)  Если цена на норковые манто упадет, объем их продаж увеличится.

б)  Если цена на норковые манто упадет, то Вы купите не одно, а два манто.

в) Если цены на норковые манто упадут, а все остальные факторы спроса и его динамики не изменятся, возможно, этих манто будет куплено больше, чем раньше, когда они стоили дороже.

г) Если в этом месяце было продано больше норковых манто, чем в прошлом, то значит цены на них были снижены.

4. Экономическая модель не является: 
а) Идеальным типом экономики или политики, во имя которых мы должны работать.

б) Инструментом для экономических прогнозов.   

в) Комплексом экономических принципов.

г) Объяснением, как функционирует экономика и ее отдельные сектора.

5. Если экономические обобщения основываются на фактах, то такой метод анализа является:

а)  Описательным.

б)  Гипотетическим.

в) Дедуктивным.  

г) Индуктивным.

6. Какая из перечисленных экономических целей имеет точное количественное намерение:

а) Экономическая гарантия. 

б) Полная занятость.

в) Экономическая свобода.

г) Справедливое распределение дохода.

7. Если утверждается, что две экономические цели взаимоисключают друг друга, то это означает:  
 а) Невозможность одновременного достижения обеих целей.

б) Отрицание их в качестве целей, которые должны быть реализованы в России.

в) Что реализация одной рассматривается, как результат достижения другой.

г)  Что эти цели имеют количественное выражение.

8.  Что из перечисленного изучает микроэкономика?

а)  Производство в масштабе всей экономики.

б)  Численность занятых в хозяйстве.

в)  Общий уровень цен.

г) Производство сахара и динамику его цены.

9. Государство увеличило расходы на закупку строительного оборудования, а вслед за этим цены на него упали. Вывод о том, что первое — причина второго, пример:

а) Логически ошибочного построения «post hoc, ergo propter hoc".

б)  Ложного соединения.

в)  Нечеткой терминологии.  

г)  Неправильного использования определений.

10. Если экономический рост способствует справедливому распределению дохода, то эти две макроэкономические цели:
а)  Логически связаны друг с другом.

б)  Противоречат друг другу.   

в) Дополняют друг друга.

г) Взаимоисключают друг друга.

11) Если исследуется экономика, как целостная система, то это анализ:
а) Микроэкономический. 

б) Макроэкономический.

в) Позитивный.

г)  Нормативный.

12. Какова экономическая цель, если общество стремится минимизировать издержки и максимизировать отдачу от ограниченных производственных ресурсов?

а)  Достижение полной занятости.

б)  Поддержание экономического роста.

в)  Экономическая безопасность.

г) Экономическая эффективность.

13. Позитивная экономическая теория изучает:

а) «Что есть».

б)  Что должно быть.

в)  Положительные тенденции в экономическом развитии.

г)  Оценочные суждения.

14. Экономическая теория:

а) Пригодна только для изучения капиталистической системы хозяйствова​ния. 

б) Пригодна для изучения всех экономических систем.

в) Не может быть полезной при изучении экономических отношений, свой​ственных социализму.

г)  Все предыдущие ответы неверны.

15. Общий уровень цен и безработицы в экономической системе изучается в курсе:

а) Микроэкономики. 

б) Макроэкономики.

в)  Менеджмента.

г)  Международных финансов.

16.   Временами в обществе растет неприязнь к экономистам, им приписываются все сложности и провалы в экономике. Это объясняется тем, что:
а)  Их теории и анализ чрезмерно усложнены.

б)  Они руководствуются в первую очередь своими профессиональными ин​тересами.

в) Они не обращают внимания на политические издержки своих рекомен​даций, разрушая достигнутый ранее консенсус различных политических сил. г) Все предыдущие ответы верны.

17. Использование допущений в экономическом анализе:

а) Изменяет внутреннюю логику теории или модели.

б) Облегчает решение проблемы. 

в) Делает модель более реалистичной. 

г) Увеличивает число вопросов, которые должны быть включены в анализ.

18. Экономическая теория:
а)  Занимается исключительно прогностическими характеристиками развития экономических систем.

б)  Содержит положения, которые всегда принимаются всеми экономистами.

в)  Не является наукой.

г) Не может  предсказывать будущего,  но может объяснить последствия определенных явлений в развитии экономики.

19. В экономике действует закон убывающей производительности факторов производства. Каким образом в этих условиях поддерживается экономический рост:   
а)  Потребуется все меньше и меньше производственных ресурсов.
б)  Прирост дополнительных ресурсов не увеличит, а уменьшит общий объем производства.
в)  Необходим прирост ресурсов, но цена дополнительной единицы ресурсов будет возрастать. 
г) Потребуется все больше и больше ресурсов.

20.  Проблемы того, «что, как и для кого производить» могут иметь отношение:
а)  Только к тоталитарным системам или к обществам, где господствует централизованное планирование. 
б)  Только к рыночной экономике.
в)  Только к отсталой экономике.
г)  К любому обществу безотносительно его социально-экономической и по​литической организации.
21.  Проблема «что производить» не стоит, если:
а) Предложение, ресурсов настолько ограничено, что они должны быть ис​пользованы только для производства предметов потребления.

б) Экономика не достигла стадии, когда начинает действовать закон убывающей 

производительности факторов производства.

в) Предложение ресурсов достаточно и для того, чтобы производить предметы роскоши.   

г) Каждый производственный ресурс специфичен, т. е. он может быть ис​пользован для производства только одного конкретного товара.

22.  Если в экономике действует закон убывающей производительности факторов производства, для поддержания ее роста необходимы:

а)  Пропорциональный рост всех факторов производства.

б)  Рост некоторых факторов производства   при неизменном объеме хотя бы одного производственного ресурса.

в) Рост объема только одного фактора производства (при неизменных объемах остальных факторов).

г)  Пропорциональный рост всех факторов производства (в натуральном выражении) при снижении цены дополнительной единицы продукции.

23. Проблема «что производить»:

а) Может стоять только  перед частным  предпринимателем,   но  не перед обществом.

б) Может рассматриваться как проблема выбора точки на ЛПВ.

в) Изучается на основе действия  закона  убывающей  производительности факторов производства.

г) Возникает только в условиях острого дефицита ресурсов.

24. Проблема «как производить» не существует:

а) Если количество производственных ресурсов строго фиксировано и «при​вязано» к конкретным товарам.

б) Если экономика не испытывает действия закона убывающей доходности факторов производства.

в) При условии ограниченности запасов производственных ресурсов по от​ношению к наличной рабочей силы.

г) В технически развитом обществе, где эта проблема становится чисто технической.

25. ЛПВ показывает:

а) Точные количества двух товаров, которые хозяйство намерено производить. 

б) Лучшую из возможных комбинаций двух товаров.

в) Альтернативную комбинацию товаров при наличии данного количества ресурсов.

г) Время, когда вступает в действие закон убывающей производительности

факторов производства. 

26. Фермер, который использует неэффективные методы производства:
а) Безработный.

б) Частично безработный.

в) Относится к числу занятых.

г) Все предыдущие ответы неверны.

27. Экономика эффективна, если в ней достигнуты:
а) Полная занятость.

б) Полное использование производственных ресурсов.

в) Или полная занятость, или полное использование остальных ресурсов.

г) И полная занятость, и полное использование других производственных ресурсов.

28. Если в обществе объем производственных ресурсов увеличился, то:

а) Будет произведено больше товаров и услуг.

б) Экономика в состоянии производить больше товаров и услуг.

в) Улучшилась технология производства.

г) Повысился стандарт жизненного уровня.

29. Альтернативные издержки нового стадиона — это:

а)  Оплата его охраны и другого персонала.

б) Цена строительства стадиона в будущем году. 

в) Изменение реальной ставки налога, которая выплачивается из доходов стадиона.

г) Цена других товаров и услуг, производство которых принесено в жертву строительству этого стадиона.

30.   Фундаментальные экономические вопросы «что, как и для кого производить, решаются на микро- и макроуровне. Какой из этих вопросов может решаться только на макроэкономическом уровне6
а) Что производится?

б)  С каким уровнем инфляции мы столкнемся? 

в) Сколько товаров и услуг будет произведено? 

г) Кто будет производить товары и услуги?

31. Индивидуальный спрос – это:

а) спрос отдельного покупателя;

б) количество денег у отдельного покупателя;

в) потребность отдельного покупателя.

32. Рыночный спрос – это:

а) потребности всех покупателей на рынке;

б) сумма индивидуальных спросов;

в) доходы потребителей;

г) все ответы верны.

33. Если доходы потребителей растут, кривая спроса:

а) сдвинется вправо;

б) сдвинется влево;

в) изменит наклон.

34. Если при росте цены на лекарственное средство спрос на него остался прежним, то спрос будет:

а) эластичным;

б) неэластичным;

в) совершенно эластичным;

г) совершенно неэластичным.

35. Эластичность спроса по цене характеризует степень изменения спроса при:

а) любом изменении цены;

б) изменении рыночной цены на 1%;

в) изменении предложения.

36. Спрос эластичен, если коэффициент эластичности спроса по цене:

а) больше 1;

б) меньше 1;

в) равен 1.
37. Чем больше заменителей имеет продукт, тем:

а) эластичнее спрос на него;

б) менее эластичен спрос на него;

в) дороже это благо.

38.  Предельная полезность – это:

а) максимальная полезность;

б) максимальная полезность дополнительной единицы блага;

в) полезность дополнительной единицы блага.

39. Точки на кривой безразличия означают:

а) равные товарные наборы;

б) разные товарные наборы;

в) одинаковую полезность;

г) разную полезность;

д) верны б) и в).

40.Точки на бюджетной линии означают:

а) равные товарные наборы;

б) разные товарные наборы;

в) разный доход;

г) равный доход;

д) верны а) и в);

е) верны б) и г).

41. Точки на бюджетном пространстве означают:

а) недоступные потребителю наборы благ;

б) доступные потребителю наборы благ;

в) максимальную полезность.

42. С помощью кривой «доход-потребление» можно оценить:

а) тип товара;

б) доход потребителя;

в) цены товара.

43. Производственная функция отражает взаимосвязь:

а) между производством и потреблением;

б) между объемом выпуска и используемыми ресурсами;

в) между максимально возможным объемом выпуска и привлекаемыми ресурсами;

г) все ответы верны.
44. Каждая точка на изокванте показывает:

а) разные комбинации применяемых ресурсов;

б) один и тот же объем выпуска;

в) объем производства в  стоимостном выражении;

г) верны б) и в);

д) верны а) и б).

45. Закон убывающей отдачи означает, что постоянно уменьшается:

а) общий продукт;

б) средний продукт;

в) предельный продукт.

46. Общий продукт достигает максимума, когда предельный:
а) больше 0;

б) меньше 0;

в) равен 0;

г) верного ответа нет.

47. Общий продукт начинает понижаться, когда предельный становится:
а) равным 0;

б) больше 0;

в) меньше 0.

48. Предельный продукт:
а) достигает своего максимума раньше, чем средний;

б) может быть отрицательным;

в) имеет зону роста и зону снижения;

г) все ответы верны.

49. Наиболее эффективное производство соответствует:
а) первой стадии;

б) второй;

в) третьей.

50. Экономические издержки равны:
а) сумме постоянных и переменных издержек;

б) сумме явных и неявных затрат;

в) сумме бухгалтерских и постоянных затрат.

51. Бухгалтерские издержки равны:
а) разнице между экономическими и неявными затратами;

б) явным затратам; 

в) платежам за приобретаемые ресурсы;

г) все ответы верны.

52. Постоянные издержки:
а) равны издержкам при нулевом объеме выпуска;

б) не зависят от объема выпуска;

в) равны разнице между совокупными и переменными издержками;

г) все ответы верны.

53. Переменные издержки:
а) изменяются вместе с объемом выпуска;

б) равны разнице между совокупными и постоянными издержками;

в) включают затраты на сырье, материалы, заработную плату;

г) все ответы верны.

54. Положительный эффект масштаба объясняется:
а) законом убывающей предельной отдачи;

б) специализацией наемных рабочих и управленческого персонала;

в) более эффективным использованием капитала;

г) все ответы верны;

д) верны ответы б) и в).

55. Доход фирмы:
а) это денежный эквивалент произведенной и реализованной продукции;

б) выручка фирмы;

в) при неизменной цене определяется как произведение цены на объем выпуска;

г) все ответы верны. 

56. Средний доход:
а) сумма выручки, приходящейся на единицу продукции;

б) равен цене;

в) равен предельному доходу.

57. Общий доход достигает максимума, когда:
а) предельный доход максимален;

б) средний доход максимален;

в) предельный доход равен нулю.

58. Точки на изокосте означают:
а) различные расходы фирмы;

б) различные наборы факторов производства;

в) один и тот же объем выпуска.
59. Экономическая прибыль определяется как разница между общим доходом и:

а) общими издержками;

б) явными издержками;

в) неявными издержками;

г) верного ответа нет.

60. Бухгалтерская прибыль определяется как разница между общей выручкой и:

а) явными издержками;

б) неявными издержками;

в) экономическими издержками.

Тесты итогового контроля
для проведения экзамена по дисциплине «Экономическая теория»

1. В основу определения ВНП положен:

а) территориальный признак;

б) национальный признак;

в) оба ответа верны.

2. Если вы купили у своих знакомых дачу, то ВВП:

а) возрастет;

б) уменьшится;

в) останется прежним.

3. Рост производительности труда приводит к сдвигу кривой совокупного предложения:

а) вправо;

б) влево;

в) верного ответа нет.

4. В состав национального богатства включаются:

а) земля и природные ресурсы;

б) оборотные фонды;

в) валюта и ценные бумаги;

г) патенты и авторские права;

д) верны а) и б);

е) все ответы верны.

5. Снижение общего уровня цен способствует:

а) снижению реального дохода;

б) снижению совокупного спроса;

в) росту реальных доходов и совокупного спроса.

6. Совокупное потребление и совокупное сбережение в сумме дают:

а) номинальный доход;

б) реальный доход;

в) располагаемый доход.

7. Желательной для экономики можно признать безработицу:

а) фрикционную;

б) структурную;

в) циклическую;

г) верны а) и б).

8. Для галопирующей инфляции характерен темп роста цен:

а) менее 10% в год;

б) от 10 до 40 % в месяц; 

в) от 10 до 40% в год.

9. При внутренних государственных займах:

а) продаются государственные ценные бумаги;

б) заемщиком выступает государство;

в) кредитором являются резиденты;

г) все ответы верны.

10. Налогообложение, которое усиливает дифференциацию населения – это: 

а) прогрессивное;

б) пропорциональное;

в) регрессивное.

11. Долговое финансирование бюджетного дефицита осуществляется за счет:

а) выпуска и продажи ценных бумаг;

б) эмиссии денег;

в) внешних займов.

12. Индоссамент – это:

а) передаточная надпись;

б) вид кредита;

в) вид ценной бумаги.

13. Спрос на деньги прямо пропорционален:

а) уровню цен;

б) объему национального продукта;

в) уровню процентной ставки;

г) верны а) и б);

д) верны б) и в).

14. К функциям социальной политики не относятся:

а) формирование системы социальной защиты;

б) создание условий для роста благосостояния;

в) стимулирование экономического роста;

г) все ответы верны.

15. К частным показателям экономического роста относится:

а) национальный доход;

б) чистый национальный продукт;

в) производительность труда.

16. Методология СНС основывается на:

а) принципе двойной записи;

б) бухгалтерских балансах;

в) теории равновесия;

г) все ответы верны;

д) верного ответа нет.

17. При положительном сальдо торгового баланса:

а) экспорт превышает импорт;

б) импорт превышает экспорт;

в) экспорт равен импорту.

18. Чистый продукт равен разнице между:

а) валовым продуктом и косвенными налогами;

б) валовым продуктом и амортизационными отчислениями;

в) валовым продуктом и национальным доходом.

19. Затраты домашних хозяйств на приобретение жилья включаются в:

а) потребительские расходы;

б) инвестиционные средства;

в) государственные расходы;

г) верного ответа нет.

20. Инфляция приводит к:

а) снижению реальных доходов;

б) уменьшению покупательной способности домашних хозяйств;

в) падению совокупного спроса;

г) все ответы верны.

21. Если произведенный реальный ВНП меньше равновесного, то производители:

а) сокращают производственные запасы и расширяют производство;

б) увеличивают запасы;

в) сокращают производство.

22. Совокупное сбережение – это:

а) накопленное имущество и другие активы;

б) суммарный отложенный спрос домохозяйств;

в) отказ от текущего потребления с целью его увеличения в будущем4

г) все ответы верны;

д) верны б) и в).

23. Экономический цикл – это промежуток времени между двумя:

а)  фазами цикла;

б) пиками;

в) спадами;

г) верны б) и в);

д) все ответы верны.

24. Фаза экономического цикла «оживление» длится до:

а) следующего пика;

б) депрессии;

в) того, пока не будет достигнут уровень предыдущего пика.

25. Уровень безработицы измеряется в процентах и определяется как отношение количества безработных к численности:

а) всего населения;

б) трудоспособного населения;

в) населения до пенсионного возраста.

26. Антиинфляционная политика должна быть в первую очередь направлена на:

а) устранение причин инфляции;

б) уменьшение негативных последствий инфляции;

в) поддержку населения.

27. Государственный бюджет – это:

а) совокупность финансовых отношений;

б) смета доходов и расходов государства;

в) финансовый план страны;

г) все ответы верны;

д) верного ответа нет.

28. К прямым инструментам дискреционной фискальной политики относят:

а) трансфертные платежи;

б) инвестиции;

в) государственные расходы;

г) верны а) и в);

д) верны б) и в);

е) все ответы верны.

29. При изменении объема национального производства кривая спроса на деньги:

а) сместится вправо вверх;

б) сместится влево вниз;

в) не изменится.

30. К показателям уровня жизни принадлежит:

а) уровень реальных доходов;

б) объем потребляемых благ и услуг;

в) продолжительность рабочего времени;

г) все ответы верны.

31. При экстенсивном типе экономического роста объем производства возрастает за счет:

а) привлечения ресурсов;

б) роста производительности труда;

в) повышения эффективности производства.

32. При расчете валового продукта производственным способом из стоимости произведенных товаров и услуг исключается:

а) амортизация;

б) добавленная стоимость;

в) промежуточные товары и услуги.

33. Национальный доход равен разнице между:

а) чистым продуктом и личными доходами;

б) чистым продуктом и амортизационными отчислениями;

в) чистым продуктом и косвенными налогами;

г) верного ответа нет.

34. Дефлятор ВНП по сути представляет собой:

а) темп инфляции;

б) индекс потребительских цен;

в) темп роста ВНП.

35. Совокупный спрос – это:

а) спрос всех домашних хозяйств;

б) сумма планируемых расходов;

в) суммарный спрос домашних хозяйств и государства;

г) верного ответа нет.

36. Между общим уровнем цен и величиной совокупного предложения существует:

а) прямая зависимость;

б) обратная зависимость;

в) верного ответа нет.

37. При росте налогов:

а) сокращается совокупный спрос;

б) уменьшается совокупное предложение;

в) уменьшаются и совокупный спрос, и совокупное предложение.

38. Предельная склонность к потреблению – это:

а) максимальное потребление;

б) доля потребления в доходе;

в) изменение потребления в ответ на изменение в доходе.

39. Причина циклов Жуглара кроется в:

а) периодичности инвестиционного процесса;

б) денежном обращении;

в) нововведениях.

40. Полная занятость – это занятость при:

а) 100% занятости всего трудоспособного населения;

б) равенстве спроса и предложения рабочей силы;

в) естественной безработице;

г) все ответы верны;

д) верны б) и в).

41.  Большое пособие по безработице увеличивает:

а) циклическую безработицу;

б) фрикционную безработицу;

в) структурную безработицу.  

42. Инфляция предложения возникает вследствие:

а) роста объема предложения;

б) уменьшения объема выпуска;

в) роста затрат.

43. При инфляционном, избыточном спросе государство может:

а) ограничивать свои расходы;

б) повышать налоги;

в) ввести контроль над заработной платой;

г) все ответы верны;

д) верны а) и б).

44. Принцип единства в построении бюджета означает, что:

а)  все доходы и расходы объединяются в один бюджет;

б) устанавливается единый налог;

в) расходы осуществляются в соответствии с единой политикой.

45. Классификация налогов по объектам обложения предусматривает следующие группы налогов:

а) государственные и местные;

б) на имущество, ресурсы, доход;

в) общие и местные.

46. Если государственные расходы и налоги выросли на 30 у. е., то рост национального продукта составил:

а) 60 у.е.;

б) 30 у.е.;

в) 0 у.е.

47. Могут быть изъяты только по истечении определенного в договоре срока:

а) депозиты до востребования;

б) сберегательные депозиты;

в) срочные вклады.

48. Наименее действенным инструментом денежно-кредитной политики является:

а) учетная ставка;

б) резервная норма;

в) операции на открытом рынке.

49. Рыночный принцип социальной справедливости означает соответствие дохода каждого владельца факторов:

а) предельной полезности;

б) предельному доходу;

в) предельному продукту.

50. При интенсивном типе экономического роста объем производства возрастает за счет:

а) введение новых мощностей;

б) роста производительности труда;

в) привлечения дополнительной рабочей силы.

51. Чистые национальные сбережения не включают:

а) личные сбережения домашних хозяйств;

б) дефицит государственного бюджета;

в) нераспределенную прибыль корпораций;

г) профицит государственного бюджета.

 52. При расчете валового продукта производственным способом он определяется как  сумма:

а) промежуточных товаров и услуг;

б) добавленных стоимостей и косвенных налогов;

в) расходов.

53. Общая сумма доходов в национальной экономике включает в себя:

а) заработную плату;

б) ренту, процент;

в) косвенные налоги;

г) все ответы верны;

д) верны а) и б).

54. Национальный доход получается как разница ЧНП и:

а) трансфертных платежей;

б) налогов на прибыль корпораций;

в) косвенных налогов.

55. Рост расходов населения на продукты питания приведет к сдвигу кривой совокупного спроса:

а) влево;

б) вправо;

в) верного ответа нет.

56. Дефлятор ВНП – это:

а) отношение номинального ВНП к реальному в процентах;

б) отношение реального ВНП к номинальному;

в) уровень инфляции;

г) верного ответа нет.

57. Падение производства может быть вызвано:

а) ростом цен на нефть;

б) ростом процентной ставки;

в) ужесточением требований к охране окружающей среды;

г) все ответы верны.

58. Предельная склонность к сбережению – это:

а) максимальное сбережение;

б) доля сбережения в доходе;

в) изменение сбережения в ответ на изменение в доходе.

59. Циклы Кузнеца длятся:

а) 5 лет;

б) 15 лет;

в) 20 лет.

60. По форме организации рабочего времени занятость классифицируется как:

а) первичная и вторичная;

б) полная, неполная, надомная;

в) постоянная и временная.

61. Причиной жесткости заработной платы являются:

а) налоги на труд;

б) законы о минимальной заработной плате;

в) власть профсоюзов;

г) верны б) и в);

д) все ответы верны.

62. «Шок» предложения – это:

а) резкое падение объема производства;

б) быстрый рост цен;

в) резкое повышение цен на факторы.

63. При инфляции, сопряженной со спадом, могут быть эффективны:

а) понижение налогов;

б) рост государственных инвестиций;

в) контроль над заработной платой и ценами;

г) все ответы верны;

д) верны а) и б).

64. Юридическое или физическое лицо, на которое законодательством возложено обязательство платить налог - это:

а) носитель налога;

б) субъект налога;

в) налогоплательщик;

г) все ответы верны;

д) верны б) и в).

65. К косвенным налогам не относится:

а) налог на добавленную стоимость;

б) налог на прибыль;

в) таможенная пошлина.

66. Сдерживающая фискальная политика проводится при:

а) падении производства;

б) быстром экономическом росте;

в) инфляции.

67. Основной формой кредита является:

а) банковский;

б) государственный;

в) международный.

68. К способам перераспределения доходов государством принадлежат:

а) фискальная политика;

б) трансфертные платежи;

в) установление предельных цен;

г) все ответы верны.

69.  Экономический рост сопровождается:

а) падением цен;

б) ростом естественного уровня объема национального производства;

в) инфляцией.

70. Меркантилисты отождествляли богатство с:

а) золотыми деньгами;

б) бумажными деньгами;

в) товарами и услугами.

71. Под «невидимой рукой» А. Смит понимал:

а) свободную конкуренцию;

б) государственное регулирование;

в) налоги.

72. К мерам экономической политики меркантилистов не принадлежит:

а) создание торговых монополий;

б) развитие посреднической торговли;

в) стимулирование импорта;

г) премии за экспорт.

73. К принципам коммунистического общества, отмеченным в «Манифесте Коммунистической партии» К. Марксом и Ф. Энгельсом, относятся:

а) отмена частной собственности;

б) централизация денег и капитала;

в) свобода конкуренции;

г) обязательность труда для всех;

д) верны а), б), г);

е) верны а), б), в).

74. Термин «физиократизм» означает власть:

а) государства;

б) денег;

в) природы.

75. Сутью маржинализма является использование:

а) математических моделей;

б) предельных величин;

в) системного подхода.
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