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РАБОЧАЯ ПРОГРАММА

ЦЕЛЬ ИЗУЧЕНИЯ ДИСЦИПЛИНЫ

Целью изучения данной учебной дисциплины является формирование у студентов комплекса прочных знаний о современной системе правового регулирования внешнеэкономической деятельности (ВЭД) на основе норм международных договоров, а также национального законодательства Российской Федерации и отдельных зарубежных государств.
Изучение студентами дисциплины «Международное предпринимательское право» призвано обеспечить выполнение следующих задач:

- получение знаний в области теоретических основ регулирования предпринимательской  деятельности, осуществляемой в рамках международного коммерческого оборота;

- приобретение умений и навыков составления внешнеторговых контрактов на основе норм международных договоров и национального законодательства зарубежных стран;

- приобретение умений и навыков организации предпринимательской деятельности в зарубежных странах на основе учета местного налогового, корпоративного, таможенного и иного законодательства.

Программа дисциплины составлена в соответствии с требованиями ГОС высшего профессионального образования второго поколения.
ТРЕБОВАНИЯ К УРОВНЮ ОСВОЕНИЯ
СОДЕРЖАНИЯ ДИСЦИПЛИНЫ
По завершению изучения дисциплины «Международное предпринимательское право» студент должен: 

- знать:

· основные нормы международного права в области регулирования международного коммерческого оборота;
· основные положения законодательства РФ по регулированию внешнеэкономической деятельности;
· основные положения налогового законодательства ведущих зарубежных стран;

· основные положения корпоративного законодательства ведущих зарубежных стран;
· основные положения таможенного законодательства ведущих зарубежных стран;
- уметь правильно составлять международные коммерческие контракты, проводить их экспертизу на предмет соответствия действующему отечественному и зарубежному законодательству;

- владеть навыками по осуществлению внешнеэкономической деятельности в соответствии с нормами международных договоров, отечественного и зарубежного законодательства.

Завершается изучение дисциплины сдачей экзамена.
ОБЪЕМ ДИСЦИПЛИНЫ И ВИДЫ УЧЕБНОЙ РАБОТЫ
	Вид учебной работы
	Всего часов
	Курс - V

	Общая трудоемкость дисциплины           
	144
	

	Аудиторные занятия:
	85
	

	лекции
	51
	

	практические занятия
	34
	

	Самостоятельная работа
	59
	

	Курсовая работа
	
	

	Вид итогового контроля
	Экзамен
	Экзамен 


СОДЕРЖАНИЕ ДИСЦИПЛИНЫ

РАЗДЕЛЫ ДИСЦИПЛИНЫ И ВИДЫ ЗАНЯТИЙ
	№
	Тема
	Лекция, ч
	Практическое занятие,  ч

	1
	Внешнеэкономическая деятельность и ее правовое регулирование
	5
	4

	2
	Виды внешнеэкономических сделок
	5
	4

	3
	Внешнеторговый контракт: общие положения
	5
	4

	4
	Базис поставки во внешнеторговом контракте
	5
	4

	5
	Правила расчетов и порядок осуществления платежей по внешнеэкономическим сделкам
	6
	4

	6
	Правовое регулирование ввоза – вывоза товаров в рамках внешнеэкономической деятельности
	5
	


	7
	Правовые основы осуществления предпринимательской деятельности в США
	5
	2

	8
	Правовые основы осуществления предпринимательской деятельности в Великобритании 
	5
	4

	9
	Правовые основы осуществления предпринимательской деятельности в Японии
	5
	4

	10
	Оффшорные юрисдикции и оффшорные компании
	5
	4

	1
	Итого
	51
	34


ТЕМЫ И ИХ СОДЕРЖАНИЕ
Тема 1. Внешнеэкономическая деятельность и ее правовое регулирование. 

Понятие внешнеэкономической деятельности. Виды внешнеэкономической деятельности. Международные универсальные договоры в области регулирования внешнеэкономической деятельности. Международные региональные и двусторонние договоры в области регулирования внешнеэкономической деятельности.

Нормы российского права в регулировании внешнеэкономической деятельности. Федеральный закон «О государственном регулировании внешнеторговой деятельности». Федеральный закон «О мерах по защите экономических интересов Российской Федерации при осуществлении внешней торговли товарами». Закон РФ «О валютном регулировании и валютном контроле». Закон РФ «О таможенном тарифе». Федеральный закон «Об экспортном контроле». 

Тема 2. Виды внешнеэкономических сделок.

Понятие внешнеэкономической сделки по отечественному, иностранному законодательству. 

Международная купля-продажа товаров. Конвенция о праве, применимом к договорам международной купли-продажи товаров от 22.12.1986 г. Конвенция Организации Объединенных Наций о договорах международной купли - продажи товаров от 11.04.1980 г. Конвенция о единообразном законе о международной купле-продаже товаров от 01.07.1964 г. Соглашение об общих условиях поставок товаров между организациями государств - участников Содружества Независимых Государств от 20.03.1992 г. Конвенция «Об исковой давности в международной купле-продаже товаров» от  17.11.1974 г.
Международный лизинг. Конвенция УНИДРУА о международном финансовом лизинге (Оттавская конвенция 1988 г.).

Международный факторинг. Конвенция УНИДРУА о международном финансовом представительстве (факторинге) 1988 г.

Международный форфейтинг. Правовое регулирование международного форфейтинга в России и зарубежных странах.
Тема 3. Внешнеторговый контракт: общие положения
Форма внешнеторгового контракта. Правовые последствия несоблюдения формы.

Язык контракта. Возможность составления контракта на различных языках.

Место и время заключения контракта. Влияние места и времени на применимое к контракту право.

Стороны во внешнеторговом контракте. Многосторонние контракты.  

Предмет контракта. Требования к предмету контракта.

Платежные условия контракта. Цена контракта.

Форс-мажор во внешнеторговом контракте. Обязательный форс-мажор. Форс-мажор по соглашению сторон.

Способы заключения внешнеторгового контракта: непосредственно, по факсу, при помощи электронной подписи.

Условия недействительности внешнеторгового контракта. Порядок предъявления претензий в судебном и внесудебном порядке.

Тема 4. Базис поставки во внешнеторговом контракте
Понятие базиса поставки и его значение для внешнеторгового контракта. ИНКОТЕРМС как основа закрепления в контрактах базиса поставок. Договор группы Е: EXW - Франко завод (название места). Договоры группы F: FCA -  Франко перевозчик; FAS - Франко вдоль борта судна; FOB - Франко борт. Договоры группы С: CFR - Стоимость и фрахт; GIF - Стоимость, страхование и фрахт; CPT - Фрахт/перевозка оплачены до; СЕР - Фрахт/перевозка и страхование оплачены до. Договоры группы D: DAF - Поставка до границы; DES - Поставка с судна; DEQ - Поставка с пристани; DDU - Поставка без оплаты пошлины, DDP - Поставка с оплатой пошлины.
Сроки и дата поставки. Периодичность поставок. Количество товара. Требования к качеству товара. Условия возмещения стоимости некачественного товара. Тара, упаковка и маркировка товара

Тема 5. Правила расчетов и порядок осуществления платежей по внешнеэкономическим сделкам
Валюта платежа во внешнеторговом контракте. Порядок осуществления расчетов с учетом валютного законодательства разных стран. Порядок расчетов в договорах международных поставок. Порядок расчетов в договорах международного лизинга, факторинга и форфейтинга. 
Способы расчетов. Расчеты безналичными переводами через платежные системы. Расчеты чеками. Чековые конвенции. Расчеты векселями. Вексельные конвенции. Расчеты по международному аккредитиву. Расчеты по международному инкассо. 

Тема 6. Правовое регулирование ввоза – вывоза товаров в рамках внешнеэкономической деятельности
Правовые основы регулирования ввоза-вывоза товаров. Таможенный Кодекс РФ. Таможенные конвенции и соглашения.
Таможенные режимы, применяемые в соответствии с российским и зарубежным законодательством. Таможенные процедуры в соответствии с российским и зарубежным законодательством. Таможенные тарифы и сборы в соответствии с российским и зарубежным законодательством. Таможенные сроки в соответствии с российским и зарубежным законодательством.
Запреты и ограничения на ввоз-вывоз товаров. Запреты, связанные с ограничением в гражданском обороте. Федеральный закон «О качестве и безопасности пищевых продуктов». Федеральный закон «О военно-техническом сотрудничестве Российской Федерации с иностранными государствами». Федеральный закон «Об экспортном контроле». Закон РФ «О вывозе и ввозе культурных ценностей». Постановление Правительства РФ «О трансграничном перемещении отходов».

Тема 7. Правовые основы осуществления предпринимательской деятельности в США
Формы осуществления предпринимательской деятельности по законодательству США. Виды юридических лиц в США и их особенности. Порядок создания юридического лица в США. Порядок ликвидации юридического лица в США.
Лицензируемые виды предпринимательской деятельности в США. Порядок и условия лицензирования. Запреты для нерезидентов.

Налогообложение предпринимательской деятельности в США. Виды налогов в США и налоговые ставки. 

Тема 8. Правовые основы осуществления предпринимательской деятельности в Великобритании 
Формы осуществления предпринимательской деятельности по законодательству Великобритании. Виды юридических лиц в Великобритании и их особенности. Порядок создания юридического лица в Великобритании. Порядок ликвидации юридического лица в Великобритании.

Лицензируемые виды предпринимательской деятельности в Великобритании. Порядок и условия лицензирования. Запреты для нерезидентов.

Налогообложение предпринимательской деятельности в Великобритании. Виды налогов в Великобритании и налоговые ставки. 

Тема 9. Правовые основы осуществления предпринимательской деятельности в Японии

Формы осуществления предпринимательской деятельности по законодательству Японии. Виды юридических лиц в Японии и их особенности. Порядок создания юридического лица в Японии. Порядок ликвидации юридического лица в Японии.

Лицензируемые виды предпринимательской деятельности в Японии. Порядок и условия лицензирования. Запреты для нерезидентов.

Налогообложение предпринимательской деятельности в Японии. Виды налогов в Японии и налоговые ставки. 

Тема 10. Оффшорные юрисдикции и оффшорные компании
Понятие оффшорных территорий и оффшорных компаний. Виды оффшорных территорий в современном мире. Сущность оффшорных преимуществ для предпринимательской деятельности.

 Организация оффшорных компаний. Условия налогообложения оффшорных компаний. Запреты и ограничения, связанные с деятельностью оффшорных компаний.
ТЕМЫ ПРАКТИЧЕСКИХ ЗАНЯТИЙ 

Тема 1. Внешнеэкономическая деятельность и ее правовое регулирование
Вопросы к теме: 

1. Понятие внешнеэкономической деятельности. Виды внешнеэкономической деятельности. 

2. Международные универсальные,  региональные и двусторонние договоры в области регулирования внешнеэкономической деятельности. 
3. Федеральный закон «О государственном регулировании внешнеторговой деятельности». 

4. Федеральный закон «О мерах по защите экономических интересов Российской Федерации при осуществлении внешней торговли товарами». 

5. Закон РФ «О валютном регулировании и валютном контроле». 

6. Федеральный закон «Об экспортном контроле». 

Тема 2. Виды внешнеэкономических сделок.
Вопросы к теме: 
1. Понятие внешнеэкономической сделки по отечественному, иностранному законодательству. 

2. Виды и признаки внешнеэкономической сделки в  Конвенции ООН о договорах международной купли - продажи товаров от 11.04.1980 г. 

3. Исковая давность в международной купле-продаже товаров
4. Международный лизинг. 

5. Международный факторинг и форфейтинг.
Тема 3. Внешнеторговый контракт: общие положения 
Вопросы к теме: 

1. Форма внешнеторгового контракта. Язык контракта. 

2. Место и время заключения контракта. 

3. Стороны во внешнеторговом контракте. Многосторонние контракты.  

4. Предмет контракта. Требования к предмету контракта.

5. Платежные условия контракта. Цена контракта.

6. Форс-мажор во внешнеторговом контракте. 

7. Способы заключения внешнеторгового контракта.

8. Условия недействительности внешнеторгового контракта. 

Тема 4. Базис поставки во внешнеторговом контракте

Вопросы к теме: 

1. Понятие базиса поставки и его значение для внешнеторгового контракта. 
2. ИНКОТЕРМС -2010 как основа закрепления в контрактах базиса поставок. 
3. Договор группы Е – общие условия. 
4. Договоры группы F – общие условия. 
5. Договоры группы С – общие условия. 
6. Договоры группы D – общие условия. 
7. Сроки и дата поставки. Периодичность поставок. 
8. Количество товара. Требования к качеству товара. 
9. Условия возмещения стоимости некачественного товара. 
10. Тара, упаковка и маркировка товара

Тема 5. Правила расчетов и порядок осуществления платежей по внешнеэкономическим сделкам 
Вопросы к теме: 

1. Валюта платежа во внешнеторговом контракте. 

2. Порядок осуществления расчетов с учетом валютного законодательства разных стран. 

3. Порядок расчетов в договорах международных поставок. 

4. Порядок расчетов в договорах международного лизинга, факторинга и форфейтинга. 

5. Расчеты безналичными переводами через платежные системы. 

6. Расчеты чеками. Чековые конвенции. 

7. Расчеты векселями. Вексельные конвенции. 

8. Расчеты по международному аккредитиву. 

9. Расчеты по международному инкассо. 

Тема 6. Правовое регулирование ввоза – вывоза товаров в рамках внешнеэкономической деятельности 
Вопросы к теме: 

1. Таможенные режимы, применяемые в соответствии с российским и зарубежным законодательством. 
2. Таможенные процедуры в соответствии с российским и зарубежным законодательством. 
3. Таможенные тарифы и сборы в соответствии с российским и зарубежным законодательством. 
4. Таможенные сроки в соответствии с российским и зарубежным законодательством.

5. Запреты и ограничения на ввоз-вывоз товаров. 

Тема 7. Правовые основы осуществления предпринимательской деятельности в США

Вопросы к теме: 

1. Формы осуществления предпринимательской деятельности по законодательству США. 

2. Виды юридических лиц в США и их особенности. 

3. Порядок создания юридического лица в США. Порядок ликвидации юридического лица в США.

4. Лицензируемые виды предпринимательской деятельности в США. 

5. Налогообложение предпринимательской деятельности в США. 

Тема 8. Правовые основы осуществления предпринимательской деятельности в Великобритании 
Вопросы к теме: 

1. Формы осуществления предпринимательской деятельности по законодательству Великобритании. 
2. Виды юридических лиц в Великобритании и их особенности. 
3. Порядок создания юридического лица в Великобритании. Порядок ликвидации юридического лица в Великобритании.

4. Лицензируемые виды предпринимательской деятельности в Великобритании. 

5. Налогообложение предпринимательской деятельности в Великобритании. 

Тема 9. Правовые основы осуществления предпринимательской деятельности в Японии 
Вопросы к теме: 

1. Формы осуществления предпринимательской деятельности по законодательству Японии. 
2. Виды юридических лиц в Японии и их особенности. 
3. Порядок создания юридического лица в Японии. 
4. Лицензируемые виды предпринимательской деятельности в Японии. 

5. Налогообложение предпринимательской деятельности в Японии.
Тема 10. Оффшорные юрисдикции и оффшорные компании 
Вопросы к теме: 

1. Понятие оффшорных территорий и оффшорных компаний. 

2. Виды оффшорных территорий в современном мире. 

3. Сущность оффшорных преимуществ для предпринимательской деятельности.

4. Запреты и ограничения, связанные с деятельностью оффшорных компаний.
УЧЕБНО-МЕТОДИЧЕСКОЕ ОБЕСПЕЧЕНИЕ ДИСЦИПЛИНЫ

Основная литература:
1. Михайлов Д.М. Международные контракты и расчеты. 2-е изд., перераб. и доп. М., 2008. 
2. Логачев С. В., Боева О. Ю., Троценко А. Е., Кузнецова И. В. Оффшорные и неоффшорные юрисдикции Европы, Америки, Азии, Африки и Океании. М., 2008.
ДОПОЛНИТЕЛЬНАЯ литература:

1. Бушев А. Ю., Макарова О. А., Попондопуло В. Ф. Коммерческое право зарубежных стран. СПб., 2004.

2. Канашевский В. А. Внешнеэкономические сделки. Материально-правовое и коллизионное регулирование. М., 2010.
3. Лимонов Э.Л. Внешнеторговые операции морского транспорта и мультимодальные перевозки. 3-е изд., перераб.и доп. М., 2006.
4. Громова Н.М. Внешнеторговый контракт = Contract in Foreign Trade. 2-е изд., испр. М., 2010.

МЕТОДИЧЕСКИЕ РЕКОМЕНДАЦИИ ДЛЯ СТУДЕНТОВ

Общие положения
На лекционных занятиях студентам рекомендуется внимательно слушать преподавателя, вести конспект, задавать вопросы для более глубокого понимания темы, предварительно знакомясь  с учебной и нормативной литературой по дисциплине. Необходимо тщательно изучать наглядные материалы, которые демонстрируются преподавателем, делать зарисовки схем, графиков, изображений, воспроизводимых при помощи технических средств обучения.

На семинарские занятия выносятся учебные вопросы, сформулированные таким образом, чтобы рассмотреть ключевые положения курса. Каждый из вопросов необходимо тщательно продумать, подобрать требуемую литературу и на основании ее детального рассмотрения составить развернутый рассказ. В нем должно быть исчерпывающе изложено содержание учебного вопроса, показана взаимосвязь с другими частями программы. На основе анализа российского законодательства и международных соглашений следует показать правовые механизмы регулирования рассматриваемой группы общественных отношений. Студентам надлежит выразить собственное мнение о состоянии нормативно-правовой основы в данной сфере, практике ее использования, необходимо высказать предложения о совершенствовании законодательной базы, путях улучшения правоприменительной деятельности.
Самостоятельная работа

Самостоятельная работа студентов является одним из видов учебной деятельности. Изучение курса «Международное предпринимательское право» нужно начинать со знакомства с его программой. Затем чётко осмыслить структуру каждой темы, логику её построения. Далее по списку литературы требуется подобрать относящиеся к конкретной теме нормативно-правовые акты, учебные материалы, дополнительные источники (книги, брошюры, журналы и др.).

Среди учебной литературы, прежде всего, следует обратить внимание на учебники, а также на пособия, рекомендованные Министерством образования и науки РФ или допущенные в качестве базовых. Это относится, в том числе и к учебно-методическим пособиям или альбомам схем по Международному частному праву.

После тщательного изучения и глубокого осмысления записей, сделанных на лекциях, а также указанных источников, целесообразно краткое конспектирование материала темы, выполнение рабочих иллюстративных схем.

По завершении усвоения содержания всех тем рационально сравнение их структуры и нахождение общих черт, логических связей между ними. Не лишним может стать изучение тех нормативно-правовых актов, которые проходят через всю дисциплину и тех, что регулируют общественные отношения, рассматриваемые лишь в отдельных темах. 

Если содержание материала несложное, легко усваиваемое, можно ограничиться составлением плана.

Если материал содержит новую и трудно усваиваемую информацию, целесообразно его законспектировать. Результаты конспектирования могут быть представлены в различных формах.

План – это схема прочитанного материала, краткий (или подробный) перечень вопросов, отражающих структуру и последовательность материала. Подробно составленный план вполне заменяет конспект.

Конспект – это систематизированное, логичное изложение материала источника. Различаются четыре типа конспектов.

План-конспект – это развернутый детализированный план, в котором достаточно подробные записи приводятся по тем пунктам плана, которые нуждаются в пояснении.

Текстуальный конспект – это воспроизведение наиболее важных положений и фактов источника.

Свободный конспект – это четко и кратко сформулированные (изложенные) основные положения в результате глубокого осмысливания материала. В нем могут присутствовать выписки, цитаты, тезисы; часть материала может быть представлена планом.

Тематический конспект – составляется на основе изучения ряда источников и дает более или менее исчерпывающий ответ по какой-то схеме (вопросу).

В процессе изучения материала источника, составления конспекта нужно обязательно применять различные выделения, подзаголовки, создавая блочную структуру конспекта. Это делает конспект легко воспринимаемым, удобным для работы.

Подготовка к семинарскому занятию включает 2 этапа:
1й – организационный; 

2й - закрепление и углубление теоретических знаний.

На первом этапе студент планирует свою самостоятельную работу, которая включает:

- уяснение задания на самостоятельную работу;

- подбор рекомендованной литературы;

- составление плана работы, в котором определяются основные пункты предстоящей подготовки.

Составление плана дисциплинирует и повышает организованность в работе.

Второй этап включает непосредственную подготовку студента к занятию. Начинать надо с изучения рекомендованной литературы. Необходимо помнить, что на лекции обычно рассматривается не весь материал, а только его часть. Остальная его часть восполняется в процессе самостоятельной работы. В связи с этим работа с рекомендованной литературой обязательна. Особое внимание при этом необходимо обратить на содержание основных положений и выводов, объяснение явлений и фактов, уяснение практического приложения рассматриваемых теоретических вопросов. В процессе этой работы студент должен стремиться понять и запомнить основные положения рассматриваемого материала, примеры, поясняющие его, а также разобраться в иллюстративном материале.

Заканчивать подготовку следует составлением плана (конспекта) по изучаемому материалу (вопросу). Это позволяет составить концентрированное, сжатое представление по изучаемым вопросам.

В процессе подготовки к занятиям рекомендуется взаимное обсуждение материала, во время которого закрепляются знания, а также приобретается практика в изложении и разъяснении полученных знаний, развивается речь.

При необходимости следует обращаться за консультацией к преподавателю. Идя на консультацию, необходимо хорошо продумать вопросы, которые требуют разъяснения.

В начале занятия студенты под руководством преподавателя более глубоко осмысливают теоретические положения по теме занятия, раскрывают и объясняют основные явления и факты. В процессе творческого обсуждения и дискуссии вырабатываются умения и навыки использовать приобретенные знания для решения практических задач.

ТЕОРЕТИЧЕСКИЕ ПОЛОЖЕНИЯ И МАТЕРИАЛЫ ПО ТЕМЕ
Тема № 1. Внешнеэкономическая деятельность и ее правовое регулирование
За последнее время в России было принято множество нормативных актов, непосредственно регулирующих отношения участников ВЭД. 

В настоящей главе рассмотрены наиболее важные нормативные акты, знание которых позволит предпринимателям правильно ориентироваться при осуществлении коммерческих сделок с иностранными контрагентами. Речь пойдет об источниках правового регулирования ВЭД в России и в иностранных государствах, которые касаются отношений по внешней торговле и в сфере инвестиционной деятельности. 

В теории права Российской Федерации существуют разные точки зрения по этому вопросу. Одни исследователи считают, что источниками права являются только законы, нормативные акты органов исполнительной власти, торговые обычаи, а также международные договоры. Другие подходят к определению этих источников менее строго, относя к их числу и российскую судебную практику (практику высших судов Российской Федерации). 

Источники правового регулирования ВЭД мы условно разделим на две основные категории, а именно: 

а) нормативные акты, регулирующие отношения между участниками ВЭД и органами государства; 

б) нормативные акты, регулирующие отношения сторон по заключенной сделке (так называемое материальное право). 

Источники материального права Российской Федерации. Они состоят из двух частей: национального права Российской Федерации и международных договоров Российской Федерации как части национального права. 

Источники национального материального права Российской Федерации 

Главным источником национального материального права Российской Федерации в области регулирования ВЭД является Конституция. Согласно Конституции РФ (ст. 71), к ведению Российской Федерации, в частности, отнесены: 

- внешнеэкономические отношения Российской Федерации; 

- международные договоры Российской Федерации; 

- судоустройство, гражданское, гражданско-процессуальное и арбитражно-процессуальное законодательство, правовое регулирование интеллектуальной собственности; 

- федеральное коллизионное право. 

Международные договоры Российской Федерации 

Согласно Конституции РФ (п. 4 ст. 15) международные договоры Российской Федерации являются составной частью ее правовой системы. Если международным договором Российской Федерации установлены иные правила, чем предусмотренные законом, то применяются правила международного договора. Эта конституционная норма полностью воспроизведена в ст. 7 ПС РФ. 

Ниже приводится перечень действующих международных договоров с участием Российской Федерации, относящихся к внешнеэкономической деятельности: 

· Конвенция ООН о договорах международной купли-продажи товаров (Венская конвенция 1980 г.); 

· Соглашение об общих условиях поставок товаров между организациями государств- участников Содружества Независимых Государств от 20 марта 1992 г.; 

· Общие условия поставок товаров между внешнеторговыми организациями СССР и внешнеторговыми организациями Корейской Народно-Демократической Республики (ОУП СССР - КНДР) 1981 г.; 

· Соглашения о взаимном поощрении и защите иностранных инвестиций (Россия заключила такие соглашения более чем с 50 странами); 

· Сеульская конвенция об учреждении многостороннего агентства по гарантиям инвестиций 1985 г. 

· Соглашения об избежании двойного налогообложения, заключенные Россией более чем с 25 странами; 
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· Конвенция УНИДРУА (Международный институт унификации частного права) о международном финансовом лизинге (Оттавская конвенция 1988 г.); 

· Конвенция о единообразном законе о переводном и простом векселе (Женевская конвенция 1930 г.); 

· Парижская конвенция по охране промышленной собственности 1883 г. (с дополнениями); 

· Мадридское соглашение о международной регистрации знаков 1891 г. (с дополнениями); 

· Конвенция ООН о признании и приведении в исполнение иностранных арбитражных решений (Нью-йоркская конвенция 1958 г.); 

· Европейская конвенция о внешнеторговом арбитраже (Женевская конвенция 1961 г.). 

Вопросы для самоконтроля:
1. Какие виды источников регулируют отношения в сфере международной торговли?

2. Какими способами государство регулирует внешнеторговую деятельность?

3. Какие универсальные международные соглашения существуют в настоящее время?

Тема № 2. Виды внешнеэкономических сделок 
В ГК РФ введен термин "внешнеэкономическая сделка" вместо термина "внешнеторговая сделка", который употреблялся1 в ранее действовавших в СССР Гражданском кодексе РСФСР 1964 г. и иных нормативных актах. Однако следует иметь в виду, что в законодательстве Российской Федерации нет определения понятия "внешнеэкономическая сделка", а прежде в законодательстве СССР отсутствовало определение понятия "внешнеторговая сделка". Это означает, что теперь, как и прежде, могут возникать и возникают споры о том, является ли данная сделка внешнеэкономической, и если является, то она подпадает под особое регулирование законодательством Российской Федерации. 

Понятие такой сделки давалось в правовой доктрине России и СССР, хотя разброс мнений в рамках доктрины был весьма широк. 

В период с 1995 г. по 1999 г. положение с этим вопросом в правовом регулировании несколько изменилось. Так, в Федеральном законе от 18 июля 1999 г. № 183-ФЗ "Об экспортном контроле" содержится понятие не внешнеэкономической сделки, а внешнеэкономической деятельности. В ст. 1 Закона установлено, что "внешнеэкономическая деятельность - внешнеторговая, инвестиционная и иная деятельность, включая производственную кооперацию, в области международного обмена товарами, информацией, работами, услугами, результатами интеллектуальной деятельности, в том числе исключительными правами на них (интеллектуальная собственность)". 

В Федеральном законе от 13 октября 1995 г. № 157-ФЗ "О государственном регулировании внешнеторговой деятельности" также дается только понятие внешнеторговой деятельности. Статьей 2 Закона предусмотрено, что "внешнеторговая деятельность - предпринимательская деятельность в области международного обмена товарами, работами, услугами, информацией, результатами интеллектуальной деятельности, в том числе исключительными правами на них (интеллектуальная собственность)". 

Под интеллектуальной собственностью понимаются авторские права (литературные, художественные и иные научные произведения, программы для ЭВМ, смежные права), а также права промышленной собственности (изобретения, товарные знаки и знаки обслуживания, наименования мест происхождения товара, промышленные модели и образцы, фирменные наименования и пр.). 

Как видно, понятие "внешнеэкономическая деятельность" значительно шире понятия "внешнеторговая деятельность", поскольку включает в себя инвестиционную деятельность. Что касается иной деятельности, то оба закона определяют ее практически одинаково. 

Что касается нормы, содержащейся в п. 3 ст. 162 ГК РФ, где употреблен термин "внешнеэкономическая сделка", то эта норма гражданского права фактически ликвидировала дуализм в определении указанных сделок, установив единый термин - "внешнеэкономическая сделка", - включающий в себя и "внешнеторговую сделку" с одинаковым правовым режимом. 

Говоря о различной терминологии в определении сделок в указанных федеральных законах, следует отметить, что эти законы все же облегчили решение вопроса о квалификации понятия "внешнеэкономическая сделка", но только с точки зрения предмета регулирования, а этого, естественно, недостаточно для определения, является ли эта сделка внешнеэкономической или нет. 

Для полной квалификации сделки необходимо также иметь в виду ее характер по субъектному составу и иным важным признакам. 

С нашей точки зрения, которая в общем соответствует доктрине, для квалификации сделки как внешнеэкономической необходимо наличие трех основных признаков: 

а) заключение сделки с иностранным юридическим или физическим лицом (наличие так называемого иностранного элемента); этот элемент присутствует и в Конвенции ООН о договорах международной купли-продажи товаров (Венская конвенция), в п. 1 ст. 1; 

б) переход товара, работ, услуг и пр. через таможенную границу (прохождение так называемой таможенной очистки); 

в) осуществление платежей за указанные товары, работы, услуги и пр. в иностранной валюте, хотя этот признак может присутствовать не всегда, поскольку законодательством Российской Федерации допускается производство платежей и в рублях кроме бартера). 

Несмотря на указанные признаки, понятие "внешнеэкономическая сделка" все же нуждается в более четком определении. 

Не совсем ясно, подпадают ли под понятие внешнеэкономической сделки приобретение юридическим или физическим лицом ценных 

бумаг (иностранных векселей, коносаментов), в России или за рубежом, недвижимости, организация международных симпозиумов (договоры о них), договоры о проведении спортивных или культурных мероприятий, о совместном освоении космоса, о предоставлении рабочей силы и т. п. 

Все эти пробелы в регулировании и толковании восполняются доктриной и судебной практикой. 

Какие требования предъявляет российское законодательство к внешнеэкономической сделке? 

Согласно ст. 161 и 162 ГК РФ внешнеэкономические сделки должны совершаться в простой письменной форме. Несоблюдение этой формы влечет за собой недействительность сделки. 

Сделка, не соответствующая требованиям закона или иных правовых актов, ничтожна (ст. 168 ГК РФ). Поскольку для внешнеэкономических сделок в ГК РФ установлена только письменная форма, несоблюдение которой делает ее недействительной, то это означает, что внешнеэкономическая сделка, не соответствующая данному требованию, является ничтожной независимо от признания ее таковой судом, как это имеет место при оспоримых сделках (ст. 166 ГК РФ). 

Недействительная сделка, в том числе ничтожная, не влечет юридических последствий, за исключением тех, которые связаны с ее недействительностью, и недействительна с момента ее совершения. При недействительности сделки каждая из сторон обязана возвратить другой все полученное по сделке, а при невозможности возвратить полученное в натуре - возместить его стоимость в деньгах (ст. 167 ГК РФ). 

Требование о применении последствий недействительности ничтожной сделки может быть предъявлено любым заинтересованным лицом. Суд вправе применить такие последствия по собственной инициативе. 

Следует отметить, что Венская конвенция ООН о договорах международной купли-продажи товаров 1980 г., участником которой является СССР (теперь Россия), допускает заключение таких договоров как в письменной, так и в устной формах, а также путем так называемых конклюдентных действий. 

Согласно условиям Конвенции Советским Союзом была сделана оговорка о том, что договоры международной купли-продажи товаров с участием советских (теперь российских) лиц должны совершаться только в письменной форме, как это предусмотрено нашим законом. 

Согласно ст. 160 ГК РФ сделка в письменной форме должна быть совершена путем составления документа, выражающего ее содержание и подписанного полномочным лицом или лицами. 

Сделки могут совершаться способами, установленными в ст. 434 ГК РФ о форме договора. Предусмотрено, что договор в письменной форме может быть заключен путем составления одного документа, подписанного сторонами, а также путем обмена документами посредством почтовой, телеграфной, телетайпной, телефонной, электронной или иной связи. 

Нужно иметь в виду, однако, что в Венской конвенции под письменной формой также понимаются сообщения, но только по теле графу и телетайпу (ст. 13). Общие условия поставок товаров между организациями государств - участников СНГ (Соглашение от 20 марта 1992 г.), имеющие приоритет над Венской конвенцией в силу ее условий, если они по-иному регулируют какие-либо положения Венской конвенции, предусматривают, что договоры заключаются путем составления одного документа, подписываемого сторонами, или путем принятия поставщиком заказа покупателя к исполнению, если заказ содержит все условия, необходимые для поставки товара. Договорные отношения сторон могут быть установлены также путем обмена письмами, телеграммами, телетайпограммами или переданы по факсу. Как видно, ОУП СНГ предусматривают более широкий набор способов письменного оформления договора купли-продажи (поставки) товара.  

Вопросы для самоконтроля:
1. Какие признаки имеет внешнеэкономическая сделка?

2. Какая минимальная форма допустима для внешнеэкономической сделки?

3. Чем отличается внешнеэкономическая и внешнеторговая сделки?

Тема № 3. Внешнеторговый контракт: общие положения 
Заключение договора . Этому вопросу в Конвенции 1980 г. посвящена целиком часть II "Заключение договора" (ст. 14-24). 

Заключение договора (контракта) осуществляется по цепочке: оферта-акцепт-договор. 

Заключение договора начинается с оферты, т.е. с предложения своему контрагенту, находящемуся в другой стране, заключить договор. 

Лицо, делающее оферту, - оферент; лицо, которому оферта адресована, - адресат оферты. 

Офертой может быть предложение заключить договор, отвечающее требованиям Конвенции. 

Предложение является офертой, если оно достаточно определенно и выражает намерение оферента считать себя связанным в случае акцепта. Предложение является достаточно определенным, если в нем обозначен товар и прямо или косвенно устанавливаются количество и цена либо предусматривается порядок их определения. Кроме того, предложение должно быть адресовано одному или нескольким конкретным лицам. 

Когда предложение адресовано неопределенному кругу лиц (например, рекламный каталог) и содержит указанные выше данные о товаре, то оно рассматривается лишь как приглашение делать оферты (вызов на оферты), если только иное прямо не указано лицом, сделавшим такое предложение. 

Например, если в рекламном каталоге указано прямо, что он представляет собой твердое предложение, то каталог будет считаться офертой, любое лицо сможет его акцептировать и договор будет считаться заключенным. 

Следует иметь в виду, что это лишь минимум условий для оферты. Однако сам оферент может сделать все или большую часть условий существенными, и без их акцепта не будет договора. На практике оферта делается путем подготовки полного текста контракта или используется проформа контракта, которая подписывается оферентом и направляется адресату оферты для акцепта. 

Оферта вступает в силу, когда она получена адресатом. 

Конвенция допускает отмену и отзыв оферты, если по какой-либо причине оферент, отправивший оферту, желает это сделать. 

Отмена оферты, даже если она указана оферентом как безотзывная, может иметь место, если сообщение об ее отмене оферентом получено адресатом раньше, чем сама оферта или одновременно с ней. 

Отзыв оферты может иметь место, если сообщение об этом будет получено адресатом до отправки им акцепта. 

Однако отозвать оферту нельзя, если в ней указано, что она является безотзывной. Если срок безотзывности не указан, то она остается для акцепта в течение разумного срока, определяемого с учетом всех обстоятельств контракта. 

Оферта, даже когда она является безотзывной, утрачивает силу по получении оферентом сообщения об отклонении оферты. 

Молчание или бездействие сами по себе не являются акцептом. 

Согласие с офертой является акцептом. Акцепт не имеет силы, если оферент не получает его в установленный им срок, а если срок не установлен, то в разумный срок. 

Обращаем внимание предпринимателей на одно очень важное обстоятельство. В Конвенции предусмотрено, что ответ на оферту, который имеет целью служить акцептом, но содержит дополнения, ограничения или иные изменения, является отклонением оферты и представляет собой встречную оферту. Однако, если указанные изменения и дополнения существенно не меняют условий оферты, то имеет место акцепт, если только оферент без неоправданной задержки не возразит против этих расхождений. В противном случае условиями договора будут условия оферты с изменениями, содержащимися в акцепте. Согласно Конвенции существенно изменяющими условия оферты являются условия о цене, платеже, качестве и количестве, месте и сроке поставки, объеме ответственности. Существенными могут быть условия, которые сам оферент считает таковыми, например цвет товара. 

Допускается отмена акцепта. Она может иметь место, если сообщение об отмене получено раньше того момента или в тот же момент, когда акцепт должен был бы вступить в силу. 

Акцепт оферты вступает в силу в момент получения оферентом. 

Когда же договор считается заключенным? 

Согласно Конвенции договор считается заключенным, когда акцепт оферты вступает в силу, т.е. когда он получен оферентом с соблюдением всех вышеуказанных условий. 

Обязанности сторон 

Обязанности сторон предусматриваются в договоре (контракте). Те вопросы, которые не включены в договор, регулируются Конвенцией. 

Основная обязанность продавца по Конвенции - поставить товар, а обязанность покупателя - оплатить стоимость. Место исполнения договора продавцом определено в месте нахождения его предприятия, а если договор предусматривает перевозку товара, то местом исполнения считается место сдачи товара продавцом первому перевозчику для передачи покупателю. 

Срок поставки должен быть разумным. Качество товара должно соответствовать целям, для которых он обычно предназначается. 

Расторжение договора допускается при его существенном нарушении какой-либо стороной, т.е. когда сторона из-за действий другой стороны лишается того, на что она была вправе рассчитывать при заключении договора. 

Сторона, нарушившая договор, должна возместить другой стороне убытки, т.е. сумму, равную причиненному ущербу, и упущенную выгоду. Однако убытки не могут превышать ущерба, который нарушившая договор сторона предвидела или должна была предвидеть в момент заключения договора. Допускается возможность взыскания так называемых абстрактных убытков. 

Сторона не несет ответственность за неисполнение своих обязательств, если докажет, что оно было вызвано препятствием вне ее контроля. Освобождение от ответственности распространяется лишь на тот период, в течение которого существует данное препятствие. 

Те вопросы, которые не урегулированы Конвенцией, разрешаются применимым национальным правом. 

Вопросы для самоконтроля: 
1. Что входит в обязательные реквизиты внешнеэкономического контракта?

2. Что не может являться предметом контракта?

3. Как должны закрепляться права и обязанности сторон?

Тема № 4. Базис поставки во внешнеторговом контракте 
Базис поставки - одно из наиболее важных условий экспортно-импортных контрактов. Он определяет цену товара, место поставки (сдачи) товара, права и обязанности продавца и покупателя и момент перехода риска случайной гибели или повреждения товара с продавца на покупателя. 

Каждый контракт должен содержать указание на базис поставки, в противном случае при наличии спора сторон, касающегося выполнения сделки, могут возникнуть сложности. 

Базисные условия регламентируются: 

· контрактом; 

· обычаями портов; 

· законодательством государства; 

· международными договорами. 

В контракте стороны сами могут подробно указать все необходимые условия соответствующего базиса. 

Однако стороны могут избежать детального формулирования в контракте избранного ими базисного условия путем отсылки к ИНКОТЕРМС - Международным правилам толкования торговых терминов -документу универсального значения, содержащему базис поставки. Этот документ был разработан на основе обычаев мировой торговли и рекомендован экспортерам и импортерам всех стран для применения Международной торговой палатой. Последняя редакция  (всего их было семь) принята в 2010 г., поэтому эти правила теперь именуются ИНКОТЕРМС-2010. 
	Категория E 
Отгрузка
	EXW
	любые виды 
транспорта 
	EX Works (named place) 
Франко завод ( ...название места)
Переход рисков: В момент передачи товара на складе продавца
Экспортные таможенные формальности: Ответственность покупателя
Импортные таможенные формальности: Ответственность покупателя 

	Категория F 
Основная перевозка не оплачена продавцом 
	FCA
	любые виды 
транспорта 
	Free Carrier (...named place) 
Франко перевозчик (...название места)
Переход рисков: В момент передачи перевозчику на складе продавца
Экспортные таможенные формальности: Ответственность продавца
Импортные таможенные формальности: Ответственность покупателя 

	
	FAS
	морские и 
внутренние 
водные перевозки
	Free Alongside Ship (... named port of shipment) 
Франко вдоль борта судна (... название порта отгрузки)
Переход рисков: В момент размещения товара вдоль борта судна
Экспортные таможенные формальности: Ответственность продавца
Импортные таможенные формальности: Ответственность покупателя 

	
	FOB
	морские и 
внутренние 
водные перевозки
	Free On Board (... named port of shipment) 
Франко борт (... название порта отгрузки)
Переход рисков: С момента полной погрузки на борт судна
Экспортные таможенные формальности: Ответственность продавца
Импортные таможенные формальности: Ответственность покупателя 

	Категория C 
Основная перевозка оплачена продавцом 
	CFR
	морские и 
внутренние 
водные перевозки
	Cost and Freight (... named port of destination) 
Стоимость и фрахт (... название порта назначения)
Переход рисков: С момента полной погрузки на борт судна
Экспортные таможенные формальности: Ответственность продавца
Импортные таможенные формальности: Ответственность покупателя 

	
	CIF
	морские и 
внутренние 
водные перевозки
	Cost, Insurance and Freight (... named port of destination) 
Стоимость, страхование и фрахт (...название порта назначения)
Переход рисков: С момента полной погрузки на борт судна
Экспортные таможенные формальности: Ответственность продавца
Импортные таможенные формальности: Ответственность покупателя 

	
	CIP
	любые виды 
транспорта
	Carriage and Insurance Paid Тo (... named place of destination) 
Фрахт/перевозка и страхование оплачены до (...назв.места назначения)
Переход рисков: В момент доставки/передачи перевозчику
Экспортные таможенные формальности: Ответственность продавца
Импортные таможенные формальности: Ответственность покупателя 

	
	CPT
	любые виды 
транспорта
	Carriage Paid To (... named place of destination) 
Фрахт/перевозка оплачены до (...название места назначения)
Переход рисков: В момент доставки/передачи перевозчику
Экспортные таможенные формальности: Ответственность продавца
Импортные таможенные формальности: Ответственность покупателя 

	Категория D 
Доставка
	DAT 
	любые виды 
транспорта
	new!!! 
Delivered At Terminal (... named terminal of destination) 
Поставка на терминале (... название терминала)
Переход рисков: В момент доставки товара на терминал покупателя
Экспортные таможенные формальности: Ответственность продавца
Импортные таможенные формальности: Ответственность покупателя 

	
	DAP 
	любые виды 
транспорта
	new!!! 
Delivered At Piont (... named point of destination) 
Поставка в пункте (... название пункта)
Риски: В момент доставки товара в пункт указанный покупателем
Экспортные таможенные формальности: Ответственность продавца
Импортные таможенные формальности: Ответственность покупателя 

	
	DDP
	любые виды 
транспорта
	Delivered Duty Paid (... named place of destination) 
Поставка с оплатой пошлины (... название места назначения)
Переход рисков: В момент передачи товара в распоряжение покупателя
Экспортные таможенные формальности: Ответственность продавца
Импортные таможенные формальности: Ответственность продавца 


Вопросы для самоконтроля:
1. Что такое базис поставки?

2. Как действует ИНКОТЕРМС для участников ВЭД?

3. Какие условия регламентированы Группой F?
Тема № 5. Правила расчетов и порядок осуществления платежей по внешнеэкономическим сделкам 
Аккредитив простой (отзывный) (revocable letter of credit). Аккредитив является самой распространенной формой расчетов (платежа) в международной торговле, в основном по экспортно-импортным контрактам. Он является также одной из наиболее надежных форм обеспечения платежа, кроме отзывного. В России общее понятие аккредитива и отзывного аккредитива дано в ст. 867 и 868 ГК РФ, и оно соответствует понятию, существующему в международных документах и в законах иностранных государств. 
В ГК РФ установлено, что при расчетах по аккредитиву банк, действующий по поручению плательщика об открытии аккредитива и в соответствии с его указанием (банк-эмитент), обязуется произвести платежи получателю средств или оплатить, акцептовать или учесть переводной вексель либо дать полномочие другому банку (исполняющему банку) произвести платежи получателю средств или оплатить, акцептовать или учесть переводной вексель. 

Отзывным признается аккредитив, который может быть изменен или отменен банком-эмитентом без предварительного уведомления получателя средств. Отзыв аккредитива не создает каких-либо обязательств банка-эмитента перед получателем средств. 

Исполняющий банк обязан осуществить платеж или иные операции по отзывному аккредитиву, если к моменту их совершения им не получено уведомление об изменении условий или отмене аккредитива. 

Аккредитив является отзывным, если в его тексте прямо не установлено иное. 

Как видим, обеспечительная сила такого аккредитива мала. Ниже рассматриваются иные формы аккредитива, которые надежно обеспечивают интересы экспортера. 

Вексель. По своей юридической природе вексель представляет собой абстрактное денежное обязательство, выраженное в письменной, строго установленной законом форме. В этом его преимущество. Абстрактность вексельного обязательства заключается в том, что вексель сохраняет свою юридическую силу независимо от причин, послуживших основанием для его выдачи. Вексельное обязательство об оплате долга является бесспорным и безусловным. 

Различают два вида векселей: простые (promissory note) и переводные-трапы (bill of exchange). В простом векселе выступают два лица: векселедатель и векселедержатель (кредитор). Во внешней торговле применяется не он, а тратта. Участниками вексельных отношений в  тратте являются три лица: векселедатель, векселедержатель и плательщик, в качестве которого обычно выступают банки. 

Во внешней торговле тратта в основном используется для оформления кредитно-расчетных отношений, при предоставлении рассрочки платежа. 

Вексель - это строго формальный документ, его форма и обращение регулируются специальными нормами закона, которые носят императивный характер и каким-либо изменениям сторонами не подлежат под страхом его недействительности. 

Нужно иметь в виду, что форма векселя определяется законом страны, где он выставлен (выписан). 

Какие это законы в иностранных государствах и Российской Федерации? В разных странах вопросы о формах векселей решались по-разному. В 1930 г. была предпринята попытка унификации норм вексельного права. Она выразилась в принятии на Женевской конференции 1930 г. Конвенции, устанавливающей Единообразный закон о векселях (ЕВЗ). ЕВЗ применяют многие европейские страны (Австрия, Бельгия, Италия, Франция, ФРГ, Швеция и ряд других), а также Япония. В 1937 г. к этой Конвенции присоединился и Советский Союз (теперь Россия). В связи с этим Постановлением ЦИК и СНК СССР от 7 августа 1937 г. было утверждено Положение о переводном и простом векселе. 

Действие указанного положения в Российской Федерации было подтверждено Федеральным законом от 11 марта 1997 г. № 48-ФЗ "О переводном и простом векселе". Этим Законом было также установлено, что вексель должен быть составлен только на бумажном носителе. 

Страны англо-американской системы права не подписали Конвенцию и не присоединились к ней из-за большой специфики своего законодательства, основанного на принципах английского Закона о векселях 1882 г. В эту систему входят Англия, США, Австралия, Канада, Израиль, Индия, Гана, Колумбия и ряд других стран. 

Характеризуя тратту как средство обеспечения платежа, нужно иметь в виду, что она надежна лишь в случае, если у обязанного по векселю имеются средства, а это не всегда бывает. 

Чек (cheque). Это денежный документ строго установленной законом формы, содержащий приказ владельца счета в банке - чекодателя - о выплате держателю чека по предъявлении его означенной в нем суммы. Различают чеки именные - выписанные на имя определенного лица, ордерные - выписанные в пользу определенного лица или по его приказу, и чеки на предъявителя. 

Чек, в отличие от векселя, является средством платежа и непосредственно связан с наличием денежных средств, находящихся на текущем счете чекодателя в его банке. 

В России расчеты чеками регулируются ГК РФ (ст. 877-885). 

Чек достаточно широко используется как средство платежа по экспортно-импортным контрактам и приравнивается к оплате наличными. Оплата чеком производится, например, при передаче продавцом покупателю товарораспорядительных документов против вручения чека-. Оплата чеком не считается надежным обеспечением платежа, так как у чекодателя может не оказаться средств на его счете в банке. Надежность чека обеспечивается, как и при векселе, авалем (см. ниже). 

Следует отметить, что в практике США используется форма так называемого сертифицированного чека (certified cheque). Это не банковский аваль, а удостоверение банком факта наличия у него счета чекодателя, на котором в данный момент имеются денежные средства. Хотя банковская сертификация чека не является ни гарантией, ни поручительством, все же она свидетельствует о наличии средств у чекодателя. 

Вопросы для самоконтроля:
1. Дайте понятие тратты.

2. Каким образом можно выписать вексель?

3. Какие ограничения действуют в отношении чеков?

МЕТОДИЧЕСКИЕ РЕКОМЕНДАЦИИ (МАТЕРИАЛЫ)

ДЛЯ ПРЕПОДАВАТЕЛЕЙ
Органическое единство международного предпринимательского права с другими отраслями права обуславливает ряд общих методических принципов и требований, обязательных в преподавании каждой юридической дисциплины, к которым, прежде всего, относятся: международное частное право, финансовое право, административное право, гражданское право, гражданско-процессуальное право, международное право.
Наряду с общей методикой преподавания имеются специфические, присущие каждой отрасли юридической науки, которые включают частные методики: чтение лекций, проведение семинаров, преподавание и изучение каких-то конкретных разделов и тем, самостоятельная работа студентов. Поэтому содержание дисциплины «Международное предпринимательское право», хотя и оказывает существенное влияние на методику преподавания, но в то же время не требует каких-то особых форм. Международное частное право изучается в основном при помощи лекций, семинарских занятий, консультаций и самостоятельной работы.

Каждая из названных форм преподавания имеет свою специфику и выполняет свою роль в обучении и воспитании. И только совокупность их обеспечивает выполнение требований учебной рабочей программы по Международному частному праву. Вместе с тем установилась и определенная последовательность их применения. Как правило, с лекций обычно начинается изучение Международного предпринимательского права. Семинары и консультации углубляют и закрепляют знания об международно-правовых отношениях, а зачеты и экзамены завершают процесс изучения материала.

Аудиторные занятия по Международному предпринимательсткому праву организуются в соответствии с учебной программой и тематическим планом. При этом следует обратить внимание студентов на:

- активное и глубокое усвоение студентами наиболее важных и сложных вопросов дисциплины “ Международное предпринимательское право”;

- приобретение студентами необходимых практических навыков в использовании теоретических основ и положений Международного частного права в повседневной практической деятельности юриста.

Занятия проводятся в форме лекций и семинаров.

Лекции - аудиторные занятия, на которых слушателям даются знания, составляющие теоретическую основу дисциплины. На них излагается систематизированный материал, базирующийся на положениях программы курса. Лектор концентрирует внимание аудитории на наиболее сложных для усвоения, ключевых элементах изучаемого предмета, освещает современное состояние и перспективы развития Международного предпринимательского права.

Семинары - важный вид учебных занятий по дисциплине. Их цель - закрепить, расширить, углубить и проконтролировать знания, полученные студентами на лекциях и в ходе самостоятельной работы. Эти занятия способствуют выработке у обучаемых самостоятельного творческого мышления и навыков применения теоретических знаний к решению конкретных международных частно-правовых проблем.

Методические рекомендации по контролю успеваемости. Текущая аттестация (текущий контроль) уровня усвоения содержания дисциплины рекомендуется проводить в ходе всех видов учебных занятий методами устного и письменного опроса (работ),  в процессе выступлений студентов на семинарских (практических) занятиях и защиты рефератов, а также методом тестирования.

Качество письменных работ оценивается исходя из того, что студенты:

- выбрали и использовали форму и стиль изложения, соответствующие целям и содержанию дисциплины;

- применили связанную с темой информацию, используя при этом понятийный аппарат специалиста в данной области;

- представили структурированный и грамотно написанный текст, имеющий связное содержание.

Промежуточная аттестация (итоговый контроль) проводится в форме экзамена в ходе зимней экзаменационной сессии с выставлением итоговой оценки по дисциплине.   К  экзамену допускаются студенты, успешно выполнившие все виды отчетности, предусмотренные по дисциплине учебным планом.
В ходе экзамена проверяется степень усвоения материала, умение творчески и последовательно, четко и кратко отвечать на поставленные вопросы, делать конкретные выводы и формулировать обоснованные предложения. Итоговая оценка охватывает проверку достижения всех заявленных целей изучения дисциплины и проводится для контроля уровня понимания студентами связей между различными ее  элементами. При этом проверяется:

- понимают ли студенты степень и способы  действия норм международного частного права;

 - могут ли студенты применить используемые методы и приемы в практических условиях деятельности;

- обладают ли они знаниями, полученными в ходе теоретических занятий. 

В ходе итогового контроля акцент  делается на проверку способностей студентов к творческому мышлению и использованию понятийного аппарата дисциплины в решении профессиональных задач по специальности  «юриспруденция».

               Критерии оценки учебных достижений студентов. Качество  ответов и решения   задач (заданий) оцениваются на “отлично”, “хорошо”, “удовлетворительно” и “неудовлетворительно”.

Оценка “ отлично” выставляется обучающемуся, если:

· даны исчерпывающие и обоснованные ответы на все поставленные вопросы, правильно и рационально (с использованием рациональных методик) решены практические задачи;

· в ответах выделялось главное, все теоретические положения умело увязывались с требованиями руководящих документов;

· ответы были четкими и краткими, а мысли излагались в логической последовательности;

· показано умение самостоятельно анализировать факты, события, явления, процессы в их взаимосвязи и диалектическом развитии.  

Оценка “ хорошо ” выставляется обучающемуся, если:

· даны полные, достаточно обоснованные ответы на поставленные вопросы, правильно решены практические задания;

· в ответах не всегда выделялось главное, отдельные положения недостаточно увязывались с требованиями руководящих документов, при решении практических задач не всегда использовались рациональные методики расчётов;

· ответы в основном были краткими, но не всегда четкими.

Оценка “ удовлетворительно” выставляется обучающемуся, если:

· даны в основном правильные ответы на все поставленные вопросы, но без должной глубины и обоснования, при решении практических задач студент использовал прежний опыт и не применял новые методики выполнения расчётов, однако на уточняющие вопросы даны в целом правильные ответы;

· при ответах не выделялось главное;

· ответы были многословными, нечеткими и без должной логической последовательности;

· на отдельные дополнительные вопросы не даны положительные ответы.

Оценка “неудовлетворительно” выставляется обучающемуся, если не выполнены требования, соответствующие оценке “удовлетворительно”.

МАТЕРИАЛЫ ТЕКУЩЕГО ПРОМЕЖУТОЧНОГО

ИТОГОВОГО КОНТРОЛЯ ЗНАНИЙ СТУДЕНТОВ

ВОПРОСЫ ДЛЯ САМОКОНТРОЛЯ

при подготовке к экзамену

1. Понятие внешнеэкономической деятельности. Виды внешнеэкономической деятельности. 

2. Международные универсальные договоры в области регулирования внешнеэкономической деятельности. 
3. Международные региональные и двусторонние договоры в области регулирования внешнеэкономической деятельности.

4. Нормы российского права в регулировании внешнеэкономической деятельности. 
5. Понятие внешнеэкономической сделки по отечественному, иностранному законодательству. 

6. Международная купля-продажа товаров. Конвенция Организации Объединенных Наций о договорах международной купли - продажи товаров от 11.04.1980 г. 
7. Международный лизинг. Конвенция УНИДРУА о международном финансовом лизинге (Оттавская конвенция 1988 г.).

8. Международный факторинг. Конвенция УНИДРУА о международном финансовом представительстве (факторинге) 1988 г.

9. Международный форфейтинг. Правовое регулирование международного форфейтинга в России и зарубежных странах.

10. Форма внешнеторгового контракта. Правовые последствия несоблюдения формы.

11. Язык контракта. Возможность составления контракта на различных языках.

12. Место и время заключения контракта. Влияние места и времени на применимое к контракту право.

13. Стороны во внешнеторговом контракте. Многосторонние контракты.  

14. Предмет контракта. Требования к предмету контракта.

15. Форс-мажор во внешнеторговом контракте. Обязательный форс-мажор. Форс-мажор по соглашению сторон.

16. Способы заключения внешнеторгового контракта.

17. Условия недействительности внешнеторгового контракта.
18. Понятие базиса поставки и его значение для внешнеторгового контракта. 
19. ИНКОТЕРМС как основа закрепления в контрактах базиса поставок. 
20. Сроки и дата поставки. Периодичность поставок. 
21. Количество товара. Требования к качеству товара. 
22. Тара, упаковка и маркировка товара

23. Валюта платежа во внешнеторговом контракте. 
24. Порядок осуществления расчетов с учетом валютного законодательства разных стран. 
25. Расчеты безналичными переводами через платежные системы. 
26. Расчеты чеками. Чековые конвенции. 
27. Расчеты векселями. Вексельные конвенции. 
28. Расчеты по международному аккредитиву. 
29. Расчеты по международному инкассо. 

30. Таможенные режимы, применяемые в соответствии с российским и зарубежным законодательством. 
31. Таможенные процедуры в соответствии с российским и зарубежным законодательством. 
32. Таможенные тарифы и сборы в соответствии с российским и зарубежным законодательством. 
33. Таможенные сроки в соответствии с российским и зарубежным законодательством.

34. Запреты и ограничения на ввоз-вывоз товаров. 
35. Запреты, связанные с ограничением в гражданском обороте. 

36. Формы осуществления предпринимательской деятельности по законодательству США. 
37. Виды юридических лиц в США и их особенности. 
38. Порядок создания юридического лица в США. Порядок ликвидации юридического лица в США.

39. Лицензируемые виды предпринимательской деятельности в США. Порядок и условия лицензирования. Запреты для нерезидентов.

40. Налогообложение предпринимательской деятельности в США. 
41. Виды налогов в США и налоговые ставки. 

42. Формы осуществления предпринимательской деятельности по законодательству Великобритании. 
43. Виды юридических лиц в Великобритании и их особенности. 
44. Порядок создания юридического лица в Великобритании. Порядок ликвидации юридического лица в Великобритании.

45. Лицензируемые виды предпринимательской деятельности в Великобритании. Порядок и условия лицензирования. 
46. Налогообложение предпринимательской деятельности в Великобритании. 
47. Виды налогов в Великобритании и налоговые ставки. 

48. Формы осуществления предпринимательской деятельности по законодательству Японии. 
49. Виды юридических лиц в Японии и их особенности. 
50. Порядок создания юридического лица в Японии. Порядок ликвидации юридического лица в Японии.

51. Лицензируемые виды предпринимательской деятельности в Японии. Порядок и условия лицензирования. 
52. Налогообложение предпринимательской деятельности в Японии. 
53. Виды налогов в Японии и налоговые ставки. 
54. Виды оффшорных территорий в современном мире. 
55. Сущность оффшорных преимуществ для предпринимательской деятельности.

56. Организация оффшорных компаний. Условия налогообложения оффшорных компаний. 
57. Запреты и ограничения, связанные с деятельностью оффшорных компаний.
